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ROZPORZADZENIE KOMISJI (UE) NR 258/2011

z dnia 16 marca 2011 r.

nakladajace tymczasowe clo antydumpingowe na przywoéz plytek ceramicznych pochodzacych
z Chinskiej Republiki Ludowej

KOMISJA EUROPEJSKA,

uwzgledniajac  Traktat o funkcjonowaniu Unii Europejskiej
(»Unia”),

uwzgledniajac rozporzadzenie Rady (WE) nr 1225/2009 z dnia
30 listopada 2009 r. w sprawie ochrony przed przywozem
produktéw po cenach dumpingowych z krajow niebedacych
cztonkami Wspdlnoty Europejskiej () (,rozporzadzenie podsta-
wowe”), w szczegdlnosci jego art. 7,

po konsultacji z Komitetem Doradczym,

a takze majgc na uwadze, co nastepuje:

1

A. PROCEDURA
1. Wszczecie postgpowania

W dniu 19 czerwca 2010 r. Komisja Europejska
(,Komisja”) oglosita w zawiadomieniu opublikowanym
w Dzienniku Urzgdowym Unii  Europejskiej () (,zawiado-
mienie o0 wszczeciu postgpowania”) wszczecie postepo-
wania antydumpingowego dotyczacego przywozu do
Unii plytek ceramicznych pochodzacych z Chinskiej
Republiki Ludowej (,Chiny” lub ,panistwo, ktérego
dotyczy postepowanie”).

Postgpowanie  antydumpingowe  zostalo  wszczete
w wyniku skargi zlozonej przez Europejska Federacje
Producentéw Plytek Ceramicznych (CET) (.skarzacy”)
w imieniu 69 producentéw reprezentujacych ponad
30 % lacznej unijnej produkcji plytek ceramicznych.
Skarga zawierala dowody prima facie $wiadczace
o praktykach dumpingowych w odniesieniu do wspom-
nianego produktu oraz o wynikajagcej z nich istotnej
szkodzie, ktére to dowody uznano za wystarczajace, by
uzasadni¢ wszczgcie postgpowania.

2. Strony zainteresowane postepowaniem

Komisja oficjalnie zawiadomita skarzacych, innych
znanych producentéw unijnych, znanych producentéw
eksportujgcych w Chinach i przedstawicieli Chin oraz
znanych importeréw i uzytkownikéw o wszczeciu poste-
powania. Komisja zawiadomila réwniez producentéow

() Dz.U. L 343 z 22.12.2009, s. 51.
() Dz.U. C 160 z 19.6.2010, s. 20.

w Stanach Zjednoczonych Ameryki (,USA”), Nigerii,
Brazylii, Turcji, Indonezji i Tajlandii, poniewaz panstwa
te brane byly pod uwage jako ewentualne pafistwa analo-
giczne. Zainteresowanym stronom dano mozliwosé
przedstawienia uwag na piSmie oraz zgloszenia wniosku
o przestuchanie w terminie okreslonym
w zawiadomieniu o wszczgciu postgpowania. Wszystkie
zainteresowane strony, ktére wystapily z wnioskiem
o przestuchanie oraz wykazaly szczegdlne powody, dla
ktérych powinny zosta¢ wystuchane, uzyskaly taka
mozliwosé.

Z uwagi na znaczng liczbe producentéw eksportujacych
w Chinach, niepowigzanych importeréw i producentéw
unijnych zgodnie z art. 17 rozporzadzenia podstawo-
wego w zawiadomieniu o wszczeciu postgpowania prze-
widziano kontrole wyrywkowa w celu stwierdzenia
dumpingu i szkody. Aby umozliwi¢ Komisji podjecie
decyzji, czy kontrola wyrywkowa jest konieczna, a w
razie stwierdzenia takiej konieczno$ci — aby umozliwi¢
dobér préby, zwrécono si¢ do wszystkich znanych
producentéw eksportujacych w  Chinach, importeréw
i producentéw unijnych o zgloszenie si¢ do Komisji
oraz o dostarczenie, jak okreslono w zawiadomieniu
0 wszczgciu postgpowania, podstawowych informacji
o ich dzialalnosci zwigzanej z produktem objetym poste-
powaniem w okresie od dnia 1 kwietnia 2009 r. do dnia
1 marca 2010 r. Skonsultowano si¢ réwniez z wladzami
Chin.

2.1. Kontrole wyrywkowe chifiskich producentéw eksportujg-
cych

W ramach kontroli wyrywkowej otrzymano sto pigé
wiarygodnych odpowiedzi od producentéw eksportujg-
cych w Chinach, odpowiadajacych za 47 % przywozu
w  okresie objetym dochodzeniem  zdefiniowanym
w motywie 24 ponizej. Poziom wspélpracy uznaje si¢
zatem za niski.

Zgodnie z art. 17 ust. 1 rozporzadzenia podstawowego
Komisja dokonata doboru préby producentéw eksportu-
jacych na podstawie najwigkszej reprezentatywnej wiel-
kosci wywozu produktu objetego postepowaniem do
Unii, jaka mozna bylo wlasciwie zbada¢ w dostepnym
czasie. Proba obejmowala trzy grupy, reprezentujace 10
producentéw, odpowiadajace 14,4 % lacznej wielkosci
wywozu z Chin do Unii i 31,3% flacznej wielkosci
wywozu eksporteréw wspdtpracujacych w OD. Zgodnie
z art. 17 ust. 2 rozporzadzenia podstawowego przepro-
wadzono konsultacje z zainteresowanymi stronami
i wladzami Chin w sprawie doboru préby.
W odniesieniu do zaproponowanej préby otrzymano
szereg uwag. Uwagi, ktére uznano za wlasciwe, wzigto
pod uwage podczas doboru ostatecznej proby.
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2.2. Kontrola wyrywkowa producentéw unijnych

W piSmie przestanym do Komisji Europejska Federacja
Producentéw Plytek Ceramicznych (CET) potwierdzila,
ze wszystkie skarzace przedsigbiorstwa zgodzily si¢ na
ewentualne wiaczenie ich do préby. Uwzgledniajac inne
przedsiebiorstwa, ktére si¢ zglosily, Komisja otrzymala
informacje od 73 producentéw unijnych.

W ramach kontroli wyrywkowej wzigto pod uwage duze
rozdrobnienie sektora plytek ceramicznych. W celu
dopilnowania, aby wyniki duzych przedsi¢biorstw nie
zdominowaly analizy szkody, oraz by nalezycie
uwzgledni¢  sytuacje matych przedsigbiorstw, ktére
lacznie maja najwigkszy udzial w produkeji unijnej,
uznano, ze w probie powinny by reprezentowane
wszystkie segmenty, tj. male, Srednie i duze przedsigbior-
stwa.

Na podstawie wielko$ci rocznej produkeji wyodrebniono
trzy segmenty:

— segment 1: duze przedsigbiorstwa — produkcja
powyzej 10 mln m?,

— segment 2: Srednie przedsigbiorstwa — produkcja od
5 do 10 mln m?,

— segment 3: male przedsigbiorstwa - produkcja
ponizej 5 min m2.

W ramach analizy wskaznikéw mikroekonomicznych
wyniki przedsigbiorstw objetych probg w  danym
segmencie zwazono zgodnie z udzialem tego segmentu
w lacznej produkeji unijnej (wykorzystujac szczegblowa
wage danego segmentu w calym sektorze plytek cera-
micznych). Zgodnie z informacjami zebranymi w toku
dochodzenia producenci w segmencie 1 i 2 reprezentuja
po okoto jednej czwartej tacznej produkeji unijnej, nato-
miast producenci z segmentu 3 reprezentuja okolo
polowy lacznej produkeji unijnej. Segment matych przed-
sibiorstw liczy ponad 350 przedsigbiorstw. Segment
$redni liczy ponad 40 przedsigbiorstw, a segment duzych
przedsiebiorstw ponad 20.

Préba objeto dziesigé przedsigbiorstw. Sa to najwigksze
przedsigbiorstwa w kazdym z trzech segmentéw, biorac
pod uwage sprzedaz, produkecje i polozenie geograficzne.
Jedno przedsigbiorstwo objete probg nalezy do segmentu
duzych przedsigbiorstw, cztery do segmentu S$rednich
przedsiebiorstw, a pie¢ do segmentu malych przedsie-
biorstw. Wybrane przedsigbiorstwa maja siedziby
w szeSciu pafstwach czlonkowskich (Whochy, Hiszpania,
Polska, Portugalia, Niemcy i Francja), ktére razem repre-
zentujg ponad 90 % facznej produkeji unijnej. Wybrana
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préba reprezentowala 24 % lacznej produkcji produ-
centéw wspolpracujacych i 7 % tacznej produkgji unijne;j.

W toku dochodzenia jedno przedsigbiorstwo z Polski
objete  préba  postanowilo  przerwaé  wspolprace
w ramach dochodzenia. Komisji nie udalo si¢ nawigzad
wspllpracy z innym producentem majacym siedzibe
w Polsce.

Mimo wycofania si¢ polskiego producenta zachowano
wysokg reprezentatywno$¢ proby w  odniesieniu do
wszystkim  kryteriéw wymienionych w motywach 8
i 10. Postanowiono zatem, Zze mozna kontynuowac’
postepowanie w oparciu o prébe liczacg dziewigciu
producentéw z pigciu panstw czlonkowskich.

Skarzacy wystapili o zachowanie poufnoéci ich nazw.
Komisja zaakceptowala wniosek.

2.3. Kontrola wyrywkowa importerdw

Komisja otrzymala 24 odpowiedzi od importeréw.
Z kontroli wyrywkowej wylaczono trzech duzych impor-
teréw: dwoch zwiazanych z chinskimi eksporterami
i jednego zwigzanego z producentem unijnym (przywoz
jest marginalny w poréwnaniu z laczng sprzedaza tego
producenta).

Wspélpracujgcy niepowigzani importerzy reprezentujg
okolo 6 % lacznego przywozu z Chin.

Probg objeto siedem przedsigbiorstw, reprezentujacych
95 % przywozu prowadzonego przez wspOlpracujace
przedsigbiorstwa niepowiazane. Jedno z tych przedsie-
biorstw bylo réwniez uzytkownikiem produktu objetego
postepowaniem. Proba byla takze reprezentatywna pod
wzgledem rozmieszczenia geograficznego. Préba obej-
muje zatem panstwa czlonkowskie reprezentujace
ponad 49 % przywozu do Unii, co potwierdzilo jej repre-
zentatywnosc.

2.4. Odpowiedzi na pytania zawarte w kwestionariuszu
i wizyty weryfikacyjne

Aby umozliwi¢ objetym prébg producentom eksportu-
jacym w Chinach zlozenie wniosku o traktowanie na
zasadach rynkowych (,MET") lub o indywidualne trakto-
wanie (,IT”), gdyby sobie tego zyczyli, Komisja przeslata
im formularze wnioskow. Jedna grupa producentéw
eksportujacych objetych prébg wnioskowata o MET na
mocy art. 2 ust. 7 rozporzadzenia podstawowego lub
o IT, gdyby dochodzenie wykazalo, ze nie spelniaja
warunkow przyznania MET. Pozostale grupy produ-
centéw eksportujacych wnioskowaly jedynie o IT.
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przedsigbiorstw nieobjetych proba lub grup powigzanych
przedsigbiorstw. Badanie tych wnioskéw na etapie
tymczasowym byloby zbyt uciazliwe. Decyzja o tym,
czy ktéremus z tych przedsigbiorstw zostanie przyznane
badanie indywidualne, zostanie podjeta na etapie osta-
tecznym.

Komisja przestala kwestionariusze producentom ekspor-
tujgcym objetym proba, producentom eksportujacym
nieobjetym proba, ktérzy zglosili zamiar wnioskowania
o indywidualne badanie zgodnie z art. 17 ust. 3 rozpo-
rzadzenia podstawowego, objetym préba producentom
unijnym, wspélpracujagcym niepowigzanym importerom
oraz wszystkim znanym uzytkownikom w Unii.

Odpowiedzi na pytania zawarte w kwestionariuszu otrzy-
mano od trzech objetych prébg grup producentéw
eksportujacych, o$miu nieobjetych préba producentéw
eksportujacych lub grup producentéw eksportujacych,
dziewigciu  objetych  préba  producentéw  unijnych
i pigciu importeréw niepowigzanych z producentem
eksportujgcym. Otrzymano takze o$wiadczenia od euro-
pejskiego stowarzyszenia producentéw (Cerame-Unie),
krajowych stowarzyszenn producentéw, importeréw,
stowarzyszeft importeréw oraz uzytkownikow.

Komisja zgromadzita i zweryfikowala wszelkie infor-
macje uznane za niezbedne do celéw analizy MET/IT
i tymczasowego okreslenia dumpingu, wynikajacej
z niego szkody oraz interesu Unii, a nastgpnie zlozyla
wizyty weryfikacyjne na terenie przedsigbiorstw dzie-
wieciu objetych proba producentéw unijnych oraz naste-
pujacych przedsigbiorstw:

a) Producenci eksportujgcy w Chinach:
— Becarry Group, w ktorej sklad wchodza:
— Foshan Becarry Ceramics Co., Ltd,
— Heyuan Becarry Ceramics Co., Ltd,
— Heyuan Hairi Ceramic Co., Ltd,
— Shandong Yadi Ceramics Co., Ltd,
— Xinruncheng Group, w ktérej sklad wchodza:
— Guangdong Xinruncheng Ceramics Co. Ltd,
— Foshan City Nanhai Chongfa Ceramics Co. Ltd,
— Wonderful Group, w ktérej sktad wchodzg:

— Dongguan City Wonderful Ceramics Industrial
Park Co., Ltd

— Guangdong Jiamei Ceramics Co. Ltd,

— Qingyuan Gani Ceramics Co. Ltd,
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— Giavelli S.r.l., powigzany wloski importer;

b) Przedsigbiorstwa handlowe w Chinach

— Foshan Changwei Enterprise Co., Ltd.;
¢) Przedsigbiorstwa handlowe w Hongkongu

— Cayenne Trading International Ltd.,

— Great Prosperity Development Ltd.,

— Good East Development Ltd.;
d) Niepowigzani importerzy

— Enmon GmbH, Niemcy;
e) Krajowe stowarzyszenia producentéw

— Confindustria Ceramica (Wtochy),

— Hiszpanskie Stowarzyszenie Producentéw Plytek
Ceramicznych (ASCER),

— APICER (Portugalia)

Biorac pod uwage potrzebe ustalenia wartosci normalnej
dla producentéw eksportujacych w Chinach, co do
ktorych istnieje mozliwosé, ze nie zostanie im przyznane
MET, na terenie dwoch producentéw przeprowadzono
weryfikacje w celu ustalenia warto$ci normalnej na
podstawie danych z USA jako panstwa analogicznego.
Producenci «ci  wystapili o zachowanie poufnosci
w odniesieniu do ich tozsamosci.

3. Okres objety dochodzeniem

Dochodzenie dotyczace dumpingu i powstalej szkody
objelo okres od dnia 1 kwietnia 2009 r. do dnia
31 marca 2010 r. (,okres objety dochodzeniem” lub
,OD”). Analiza tendencji majacych znaczenie dla oceny
szkody objela okres od dnia 1 stycznia 2007 r. do korica
okresu objetego dochodzeniem (,okres badany”).

B. PRODUKT OBJETY POSTEPOWANIEM I PRODUKT
PODOBNY

1. Produkt objety postepowaniem

Produktem objetym postgpowaniem sg szkliwione
i nieszkliwione ceramiczne plyty chodnikowe, kafle lub
plytki $cienne; szkliwione i nieszkliwione ceramiczne
kostki mozaikowe i podobne, nawet na podlozu (,plytki
ceramiczne” lub ,produkt objety postepowaniem”), objete

obecnie  kodami CN 6907 10 00, 6907 90 20,
6907 90 80, 6908 10 00, 6908 90 11, 6908 90 20,
6908 90 31, 6908 90 51, 6908 90 91, 6908 90 93
i 6908 90 99.
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budowlanym do pokrywania $cian i podldg.

2. Produkt podobny

Jedna ze stron twierdzita, ze produkt przywozony z Chin
i produkt produkowany przez przemyst unijny nie sa
poréwnywalne.

Przypomina si¢, ze Komisja oparta poréwnania cen na
rodzajach produktéw wyodrebnionych na podstawie
numeréw kontrolnych produktéw (,PCN”) w oparciu
o osiem cech.

Wspomniana strona przedstawila swoje argumenty
podczas przestuchania przed rzecznikiem praw stron.
Argumentowano, ze brak poréwnywalnoici wynika
z réznych  technologii, materialdw, polerowania
i wzoréw wykorzystywanych do produkeji plytek unij-
nych i chifskich. Zaawansowane technologicznie linie
produkcyjne  produkuja  wysokiej  jakoSci  plytki
z wykorzystaniem sitodruku i réznych koloréw. Przed-
siebiorstwo wyjasnito, ze istniejg rézne techniki drukar-
skie w odniesieniu do sitodruku, wklestodruku i druku
atramentowego.

Mimo ze zwrdcono si¢ o dostarczenie szczegdtowych
informacji obejmujacych wszystkie te aspekty pordw-
nywalnoéci produktu, strona nie uzasadnita swoich
o$wiadczen. Argumentu dotyczacego poprawy porow-
nywalnoéci nie poparto zatem zadnymi dowodami.
Ponadto sama strona przyznala, ze rodzaje produktu,
ktore zostalyby objete poprzez dodanie czterech sugero-
wanych kryteriéw, reprezentowalyby 0,5 % rynku plytek.
Jak stwierdzono w sprawozdaniu rzecznika praw stron,
w ktérym podsumowano stanowisko wspomnianego
przedsigbiorstwa, pozostale 99,5 % produktéw objetych
tymi samymi PCN jest podobne.

Jak wspomniano powyzej, strona nie uzasadnila potrzeby
wprowadzenia dodatkowych kryteriéw ani ich potencjal-
nego wplywu na ceny. W zwiazku z powyzszym
w $wietle nieistotnego udziatu przedmiotowych rodzajow
produktéw w rynku i wyraznego uznania przez strone,
ze 99,5 % plytek jest poréwnywalnych w ramach danych
PCN, wniosek o wprowadzenie dodatkowych kryteriéw
do struktury PCN musial zosta¢ odrzucony na etapie
tymczasowym.

Stwierdza sig, ze produkt objety postepowaniem, produkt
produkowany i sprzedawany na rynku krajowym
w Chinach oraz na rynku krajowym w USA - paristwie,
ktore na etapie tymczasowym postuzylo jako panstwo
analogiczne - a  takze produkt  wytwarzany
i sprzedawany w Unii przez producentéw unijnych
maja te same podstawowe cechy fizyczne i techniczne
oraz te same podstawowe zastosowania. Na etapie
tymczasowym produkty te uznaje si¢ zatem za produkty
podobne w rozumieniu art. 1 ust. 4 rozporzadzenia
podstawowego.

(33)
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1. Traktowanie na zasadach rynkowych (,MET”)

Na podstawie art. 2 ust. 7 lit. b) rozporzadzenia podsta-
wowego, w dochodzeniu antydumpingowym dotyczacym
przywozu z Chin, warto§¢ normalna jest ustalana
zgodnie z ust. 1-6 wyzej wymienionego artykulu
w odniesieniu do producentéw, wobec ktorych stwier-
dzono, ze spelniaja kryteria okreslone w art. 2 ust. 7
lit. ¢) rozporzadzenia podstawowego. W skrdcie
i wylacznie w celach informacyjnych kryteria te podsu-
mowano ponizej:

1) decyzje gospodarcze s3 odpowiedzia na warunki
panujace na rynku, bez znacznej ingerencji ze strony
panstwa, a koszty odzwierciedlaja wartosci rynkowe;

2) przedsigbiorstwa posiadaja jeden pelny zestaw podsta-
wowej dokumentacji ksiggowej, ktora jest niezaleznie
kontrolowana zgodnie z migdzynarodowymi standar-
dami rachunkowosci oraz jest stosowana do wszyst-
kich celow;

3) nie wystepuja znaczne znieksztalcenia przeniesione
z poprzedniego systemu gospodarki nierynkowej;

4) przepisy dotyczace upadlosci i wlasno$ci gwarantujg
stabilno$¢ i pewnos¢ prawng; oraz

5) przeliczanie walut odbywa si¢ po kursie rynkowym.

Dwie grupy producentéw eksportujgcych w Chinach
zlozyly wniosek o MET zgodnie z art. 2 ust. 7 rozpo-
rzadzenia podstawowego.

Ustalono, ze strony (dwéch producentéw; jedno chinskie
przedsi¢biorstwo handlowe i jedno przedsigbiorstwo
handlowe z Hongkongu), ktére mialy tworzy¢ jedna
z tych grup, nie sa w rzeczywistosci powigzane.
W tych okolicznosciach wnioski o MET zlozone przez
tych dwdch chinskich producentéw (Becarry Group
i Shandong Yadi Ceramics Co. Ltd.) rozpatrywano
odrebnie.

W odniesieniu do drugiej grupy przedsigbiorstw, miano-
wicie Wonderful Group, skladajacej si¢ z dwoch grup
producentéw powigzanych ze soba przez fakt bycia wlas-
noscig tej samej spétki holdingowej, wniosek o MET
zlozyta tylko jedna z powigzanych grup, natomiast
druga zlozyla jedynie wniosek o indywidualne trakto-
wanie (IT). Poniewaz jednak kryteria MET muszg by¢
objete wnioskiem w odniesieniu do wszystkich przedsie-
biorstw w ramach tej samej grupy i wszystkie te przed-
sighiorstwa musza spelnia¢ te kryteria, wspomniany
wniosek o MET byl niekompletny, dlatego nie zostal
wziety pod uwage. W zwigzku z powyzszym grupie
nie mozna bylo przyznaé MET.
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Jezeli chodzi o Becarry Group, w odniesieniu do kryte-
rium 1 w toku dochodzenia wykazano, ze zezwolenie na
prowadzenie dzialalnosci przez tego producenta zawiera
ograniczenie sprzedazy eksportowej, ktore jest stosowane
w praktyce. Uznano zatem, ze decyzje dotyczace sprze-
dazy nie byly podejmowane niezaleznie, ale podlegaly
znacznej ingerencji panstwa. Ponadto w przypadku
kilku przedsigbiorstw w ramach grupy nie byto mozliwe
ustalenie, czy kapital zakladowy zostal wplacony i, jezeli
tak, przez kogo. W odniesieniu do kryterium 2 w doku-
mentacji  ksiggowej stwierdzono kilka powaznych
brakéw, ktérych nie wymieniono w sprawozdaniu
z badania. Wreszcie, w odniesieniu do kryterium 3
stwierdzono takze kilka znieksztalcen przeniesionych
z systemu gospodarki nierynkowej, poniewaz wicksze
skfadniki aktywéw nie byly prawidlowo wykazywane
i amortyzowane w dokumentacji ksiggowej oraz nie
bylo mozliwe udowodnienie, ze przedsigbiorstwo zapta-
cito za prawo do uzytkowania gruntéw.

Jezeli chodzi o Shandong Yadi Ceramics Co Ltd,
w odniesieniu do kryterium 1 w toku dochodzenia usta-
lono, ze przedsigbiorstwo nie moze wykazal, czy kapitat
zakladowy przedsigbiorstwa zostal wplacony i, jezeli tak,
przez kogo. Nie mozna bylo zatem wykluczy¢, ze czesé
srodkéw  finansowych  pochodzita od  panstwa.
W odniesieniu do kryterium 2 w dokumentacji ksiggowej
wykryto powazne braki niewymienione w sprawozdaniu
z badania, dlatego uznano, ze dokumentacji tej nie
zbadano zgodnie z migdzynarodowymi standardami
rachunkowosci. Wreszcie, w odniesieniu do kryterium 3
wykryto takze kilka znieksztalce przeniesionych
z systemu gospodarki nierynkowej, poniewaz nie bylo
mozliwe udowodnienie, ze przedsigbiorstwo zaplacito
za prawo do uzytkowania gruntéw oraz za niektére
sktadniki aktywéw.

Komisja ujawnila ustalenia w zakresie MET objetym
postepowaniem producentom eksportujacym, wiadzom
Chin i skarzagcym oraz wezwala ich do przedstawienia
uwag.

Po ujawnieniu ustalen w zakresie MET otrzymano uwagi
od dwdch objetych préba producentéw eksportujacych,
ktérym nie przyznano MET. Uwagi te nie mialy jednak
charakteru, ktéry spowodowalby zmiang ustalen w tej
kwestii, poniewaz mialy jedynie na celu obalenie czgsci
ustalen i nie zawieraly zadnych dodatkowych dowodéw
na poparcie tych uwag.

2. Indywidualne traktowanie (,IT”)

Na podstawie art. 2 ust. 7 lit. a) rozporzadzenia podsta-
wowego dla pafistw, ktérych dotyczy ten artykul, usta-
lana jest ogélnokrajowa stawka celna, z wyjatkiem przed-
sigbiorstw, ktére moga udowodnié, ze spelniaja kryteria
okre$lone w art. 9 ust. 5 rozporzadzenia podstawowego.
Ponizej przedstawiono te kryteria w skroconej formie
i wylacznie w celach informacyjnych:

— w przypadku przedsigbiorstw bedacych catkowicie
lub czgsSciowo whasnoscia spolek zagranicznych lub

(42)

(43)

(45)

w przypadku wspdlnych przedsiewzigé eksporterzy
maja swobod¢ wycofywania do kraju kapitalu
i zyskow,

— ceny eksportowe i wywozone iloSci oraz warunki
sprzedazy s3 swobodnie ustalane,

— wieckszo$¢ udzialéw znajduje si¢ w posiadaniu os6b
prywatnych, urzednicy pafstwowi znajdujacy sie
w zarzadzie lub zajmujacy kluczowe stanowiska
kierownicze s3 w mniejszoici badZz tez wykazano,
ze spolka jest wystarczajaco niezalezna od interwencji
panstwa,

— przeliczanie walut odbywa si¢ po kursie rynkowym,
oraz

— interwencja pafistwa nie pozwala na obejécie Srodkéw
antydumpingowych, jezeli indywidualni eksporterzy
korzystaja z réznych stawek celnych.

Objeci proba producenci eksportujacy, ktorzy wystapili
0 MET - Becarry Group i Shandong Yadi Ceramics Co.
Ltd., wnioskowali takze o IT w razie nieprzyznania MET.
O IT wnioskowaly takze Wonderful — Group
i Xinruncheng Group.

W odniesieniu do Becarry Group ustalono, ze ceny nie
byly swobodnie ustalane z uwagi na ograniczenie sprze-
dazy eksportowej, o ktéorym mowa w motywie 37
powyzej, dlatego wniosek o IT odrzucono.

W odniesieniu do pozostatych producentéw eksportujg-
cych ustalono, ze spelniaja oni warunki zawarte w art. 9
ust. 5 rozporzadzenia podstawowego, a zatem mozna
przyzna¢ im IT. W zwigzku z powyzszym na podstawie
dostepnych informacji stwierdzono na etapie tymcza-
sowym, ze nastgpujacy chifiscy producenci eksportujacy,
ktérzy zostali objeci préba, spelniaja wszystkie wymogi
przyznania IT okre$lone w art. 9 ust. 5 rozporzadzenia
podstawowego:

— Shandong Yadi Ceramics Co., Ltd,

— Xinruncheng Group,

— Wonderful Group.

3. Warto$¢ normalna
a) Wybdr paristwa analogicznego

Zgodnie z art. 2 ust. 7 lit. a) rozporzadzenia podstawo-
wego warto$¢ normalng dla producentéw eksportujacych,
ktérym nie przyznano MET, ustala si¢ na podstawie cen
krajowych lub wartosci normalnej konstruowanej
w panstwie analogicznym.
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(46) W zawiadomieniu o wszczeciu postgpowania Komisja pgji krajowej w Stanach Zjednoczonych. W zwigzku

(47)

(48)

(50)

(51)

(52)

zasygnalizowala swoj zamiar wykorzystania USA jako
panstwa analogicznego wlasciwego w celu ustalenia
warto$ci normalnej dla Chin i wezwala zainteresowane
strony do przedstawienia uwag w tej sprawie.

Otrzymano szereg uwag, w ktérych jako alternatywne
rozwigzanie zaproponowano kilka innych panstw,
w szczeg6lnodci Brazylie, Turcje, Nigerig, Tajlandi¢ oraz
Indonezje.

Komisja postanowita zatem dazy¢ do nawigzania wspot-
pracy ze znanymi producentami w tych panstwach,
w tym w USA. Na pytania zawarte w kwestionariuszu
odpowiedzialo jednak tylko dwéch producentow
produktu objetego postegpowaniem z USA. Otrzymano
réwniez niekompletng odpowiedZz na pytania zawarte
w kwestionariuszu od producenta tajlandzkiego; asorty-
ment produktéw tego producenta nie byt jednak i tak
w pelni poréwnywalny z asortymentem wspolpracuja-
cych chinskich producentéw.

W ramach dochodzenia wykazano, ze USA posiadajg
konkurencyjny rynek w odniesieniu do produktu obje-
tego postepowaniem. Na rynku krajowym USA dziala
kilku producentéw, a wielko§¢ przywozu jest duza.
W toku dochodzenia wykazano takze, ze plytki cera-
miczne pochodzace z Chin i USA maja zasadniczo te
same wlasciwosci fizyczne i zastosowania, a procesy
produkgji s3 podobne.

Podnoszono argument, ze poniewaz rynek USA charak-
teryzuje gléwnie przywoz, plytki ceramiczne wytwarzane
w USA i te wytwarzane w Chinach obejmuja rézne
segmenty rynku. W zwigzku z powyzszym rodzaje
produktu produkowane w panstwie, ktére stanowilyby
podstawe do ustalenia wartosci normalnej, nie bylyby
poréwnywalne z rodzajami produktu wywozonymi
przez Chiny do Unii. W toku dochodzenia wykazano
jednak, ze produkcja w USA obejmuje szeroki zakres
rodzajow produktéw poréwnywalnych z tymi produko-
wanymi w Chinach i wywozonymi z Chin, jak wspom-
niano w motywie 49 powyzej.

Argumentowano takze, ze USA s3 stosunkowo
niewielkim uczestnikiem $wiatowego rynku plytek cera-
micznych. W 2009 r. w kraju wyprodukowano jednak
okoto 600 mln m?, ktéra to wielko$¢ uwaza sie za
znaczng. Dla poréwnania: w tym samym okresie
w  Chinach, ktére sa najwigkszym producentem na
$wiecie, wytworzono 2 mld m?,

Jedna ze stron twierdzita, Ze USA stosuja surowe normy
jakosci, de facto tworzac bariery pozataryfowe dla przy-
wozu z Chin. W toku dochodzenia wykazano jednak, ze,
jak wspomniano powyzej, wielko$¢ przywozu z Chin
i USA byta wysoka i stanowita zasadnicza cz¢$¢ konsum-

(53)

(54)

(55)

(57)

(58)

z powyzszym odrzucono argument, ze bariery pozatary-
fowe w USA wplywaja na przywoz, a co za tym idzie na
konkurencje.

Dane przedstawione w odpowiedziach przedlozonych
przez dwoch wspdlpracujacych producentéw z USA
zweryfikowano na miejscu. Ostatecznie wzigto pod
uwage wylgcznie dane od jednego producenta,
u ktérego przeprowadzono wizyte, poniewaz uznano je
za informacje wiarygodne, mogace stanowi¢ podstawe
wartoSci normalnej. Dane od drugiego producenta,
u ktérego przeprowadzono wizyte, uznano za niewiary-
godne i musialy one zosta¢ odrzucone, poniewaz produ-
cent ten zglosit tylko czes¢ sprzedazy krajowej, a koszty
nie w pelni zgadzaly si¢ ze sprawozdaniami finanso-

wymi.

Na etapie tymczasowym uznano zatem, ze USA s3 odpo-
wiednim pafstwem analogicznym zgodnie z art. 2 ust. 7
rozporzadzenia podstawowego.

b) Okreslenie wartosci normalnej

Zgodnie z art. 2 ust. 7 lit. a) rozporzadzenia podstawo-
wego warto$¢ normalna zostala ustalona na podstawie
zweryfikowanych informacji uzyskanych od producenta
w panstwie analogicznym, w sposob opisany ponizej.

Krajowa sprzedaz produktu podobnego przez producenta
z USA zostala uznana za reprezentatywng pod wzgledem
wielko$ci w poréwnaniu z wielkoscig wywozu produktu
objetego postgpowaniem do Unii, dokonywanego przez
wspolpracujacych producentéw eksportujacych.

Ustalono, ze w okresie objetym dochodzeniem sprzedaz
na rynku krajowym niepowiazanym klientom odbywala
si¢ w zwyklym obrocie handlowym w przypadku wszyst-
kich typéw produktu podobnego wytwarzanego przez
producenta z USA. Z uwagi na réznice w jakosci miedzy
produktem podobnym wytwarzanym i sprzedawanym
w USA a produktem objetym postgpowaniem wywo-
zonym z Chin do Unii, w przypadku niektérych
rodzajow produktu za wilasciwsze uznano jednak skon-
struowanie warto$ci normalnej, aby umozliwi¢ uwzgled-
nienie tych réznic i zapewni¢ obiektywne poréwnanie,
opisane w motywie 61.

Warto§¢ normalna zostala skonstruowana poprzez
dodanie do kosztow wytworzenia dla producenta
z USA jego kosztéw sprzedazy, kosztow ogélnych
i administracyjnych (SG&A) oraz zysku. Zgodnie z art.
2 ust. 6 rozporzadzenia podstawowego wysokos¢ SG&A
oraz zysku ustalono w oparciu o faktyczne dane doty-
czace produkeji i sprzedazy produktu podobnego przez
producenta z USA w zwyklym obrocie handlowym.
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(59)

(60)
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¢) Ceny eksportowe dla producentéw eksportujgcych

Ceny eksportowe objetych préba chinskich eksporteréw
oparto na cenach eksportowych placonych lub naleznych
pierwszemu niezaleznemu klientowi. W przypadkach,
w ktorych sprzedaz byla prowadzona za posrednictwem
powiazanego importera w Unii, ceny eksportowe zostaly
skonstruowane zgodnie z art. 2 ust. 9 rozporzadzenia
podstawowego. Dostosowano wszystkie koszty ponie-
sione miedzy przywozem a odsprzedaza, wlacznie
z  kosztami  sprzedazy,  kosztami  ogdlnymi
i administracyjnymi oraz zyskiem. W odniesieniu do
marzy zysku uzyto zysku osiagnigtego przez niepowia-
zanego importera produktu objetego postepowaniem,
gdyz rzeczywisty zysk powigzanego importera uznano
za niewiarygodny ze wzgledu na powiazania migdzy
producentami eksportujacymi a powigzanym impor-
terem.

d) Poréwnanie

Marginesy dumpingu zostaly ustalono na podstawie
poréwnania indywidualnych cen eksportowych ex-works
eksporteréw objetych préba z cenami sprzedazy krajowej
lub ze skonstruowang warto$cig normalng (CNV).

Aby zapewni¢ rzetelne poréwnanie miedzy wartoScig
normalng a cena eksportows, wzigto pod uwage,
w formie dostosowari, réznice wplywajace na ceny
i poréwnywalno$¢ cen zgodnie z art. 2 ust. 10 rozpo-
rzadzenia podstawowego. Warto$¢ normalng dostoso-
wano w celu uwzglednienia réznic w cechach — wynika-
jacych gléwnie z marki OEM - i réznic jakoSciowych
miedzy niektérymi rodzajami nieprodukowanymi przez
producenta w pafstwie analogicznym - w zwiazku
z nizszym kosztem plytek innych niz porcelanowe.
Dokonano réwniez odpowiednich dostosowan dotycza-
cych kosztéw frachtu morskiego, ubezpieczenia, przela-
dunku i kosztéw dodatkowych, oplat zwigzanych
z pakowaniem i kredytem oraz oplat i prowizji banko-
wych, we wszystkich przypadkach, w ktérych uznano je
za uzasadnione, dokladne i poparte potwierdzonymi
dowodami.

4. Marginesy dumpingu

a) Dla wspélpracujgcych producentéw eksportujgcych objetych
probg, ktérym przyznano IT

Zgodnie z art. 2 ust. 11 i 12 rozporzadzenia podstawo-
wego ustalono marginesy dumpingu dla wspélpracuja-
cych  producentéw eksportujgcych  objetych  préba,
ktérym przyznano IT, na podstawie poréwnania Sredniej
wazonej warto$ci normalnej ustalonej dla panstwa analo-
gicznego ze Srednig wazong ceng eksportowa w wywozie
do Unii produktu objetego postepowaniem, ustalong dla
kazdego przedsi¢biorstwa w sposéb okreslony powyzej.

1. Produkcja unijna i przemys! unijny

(63)

(65)

(67)

D. SZKODA

Na tej podstawie tymczasowe marginesy dumpingu,
wyrazone jako warto$¢ procentowa ceny CIF na granicy
Unii przed ocleniem, sa nastepujace:

Tymczasowy
margines dumpingu
Xinruncheng Group 35,5%
Shandong Yadi Ceramics Co., Ltd 36,6 %
Wonderful Group 26,2 %

b) Dla wszystkich pozostatych wspdtpracujgcych producentow
eksportujgcych

Margines dumpingu dla pozostalych nieobjetych préba
wspolpracujacych producentéw eksportujacych
w Chinach obliczono jako $rednig wazong margineséw
dumpingu ustalong dla objetych prébg producentéow
eksportujacych zgodnie z art. 9 ust. 6 rozporzadzenia
podstawowego.

Margines dumpingu dla wspélpracujacego producenta
eksportujgcego w Chinach, ktéry byl objety proba, ale
ktéremu nie przyznano IT (Heyuan Becarry Ceramics
Co. Ltd), takze obliczono w sposéb okreslony
w motywie 64 powyzej.

¢) Wszyscy pozostali (niewspdtpracujgcy) producenci eksportu-
jagy

Ogolnokrajowy margines dumpingu majacy zastosowanie
do wszystkich pozostalych niewspétpracujacych produ-
centow eksportujagcych w  Chinach zostal ustalony
poprzez wykorzystanie najwyzszego z marginesow
dumpingu ustalonych dla reprezentatywnego rodzaju
produktu w odniesieniu do wspéltpracujacego producenta
eksportujacego.

Na tej podstawie tymczasowy margines dumpingu, obli-
czony jako $rednia wazona stawek dla przedsiebiorstw
objetych prébg, oraz ogélnokrajowy poziom dumpingu,
wyrazone jako warto$¢ procentowa ceny CIF na granicy
Unii przed ocleniem, sa nastgpujace:

Srednia wazona stawek dla wspélpracujacych | 32,3 %
producentéw eksportujacych, ktérych nie objeto
probg lub ktérym nie przyznano IT (zob.

zalgcznik 1)

Warto$¢  rezydualna dla 73,0 %

producentéw eksportujacych

niewsp6lpracujacych

(68) Jak wspomniano w motywie 8, unijny przemyst plytek ceramicznych jest w znacznym stopniu
rozdrobniony. Plytki ceramiczne sa produkowane przez ponad 500 producentéw.

(69) Jak wspomniano powyzej, przemyst unijny podzielono na trzy segmenty: male, $rednie i duze
przedsigbiorstwa. Male przedsi¢biorstwa reprezentuja potowe tacznej produkcji unijnej.
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Szacuje si¢, ze dane dostarczone przez krajowe i europejskie stowarzyszenia obejmuja okolo 75 %
produkgji unijnej. Dane te poréwnano z danymi dostarczonymi przez indywidualnych producentéw
i krajowe stowarzyszenia, ale takze ze Zrédlami statystycznymi, takimi jak Prodcom. Wielkos¢
i warto§¢ pozostalej produkcji ekstrapolowano w oparciu o te same Zrédla informacji. Na tej
podstawie ustalono, ze taczna produkcja unijna w OD wyniosta 895 mln m?. Wszyscy producenci
unijni (reprezentujacy taczna produkcje unijna) stanowia przemyst unijny w rozumieniu art. 4 ust. 1
iart. 5 ust. 4 rozporzadzenia podstawowego oraz beda dalej zwani ,przemystem unijnym”.

2. Konsumpcja w Unii

Konsumpcje w Unii ustalono poprzez dodanie przywozu w oparciu o dane Eurostatu do wielkosci
sprzedazy producentéw unijnych na rynku unijnym. Dane dotyczace calkowitej sprzedazy unijnej
produktu objetego postgpowaniem oparto na zweryfikowanych danych dostarczonych przez krajowe
i europejskie stowarzyszenia producentéw. Aby okresli¢ faczng sprzedaz unijna, dokonano ekstrapo-
lacji na podstawie danych stowarzyszen i wykazu Prodcom.

W okresie badanym, tj. miedzy 2007 r. i OD, konsumpcja w Unii zmniejszyta si¢ o 29 %, przy czym
najwickszy spadek, wynoszacy 13 %, mial miejsce migdzy 2007 r. i 2008 r. W OD konsumpcja
zmniejszyla si¢ o 8 % w poréwnaniu z 2009 r.

Tabela 1
Konsumpcja

Wielko$¢ (w 1 000 m?) 2007 2008 2009 OD
+ przyw6z ogblem 157 232 140 715 115676 119 689
+ produkcja unijna sprzedawana na rynku | 1275486 1099092 992 204 895140
unijnym
Indeks (2007 = 100) 100 86 78 70
= konsumpgja 1432718 1239 807 1107 880 1014 829
Indeks (2007 = 100) 100 87 77 71
Spadek z roku na rok -13% -11% -8%

3. Przyw6z z Chin
3.1. Wielkos¢, udziat w rynku i ceny importowe produktu objetego postepowaniem

Zmiany wielkosci, udzialu w rynku i $rednich cen przywozu z Chin zostaly przedstawione ponizej.
Ponizsze wielkosci i trendy cenowe oparte sg na danych Eurostatu.

Tabela 2

Przywéz z Chin

Wielko$¢ (w 1 000 m?) 2007 2008 2009 oD
Wielko$¢ przywozu z panstwa, ktérego dotyczy 68 081 65122 62120 66 023
postepowanie
Indeks (2007 = 100) 100 96 91 97
Zmiana z roku na rok -4% -5% +6%
Udzial przywozu z panstwa, ktorego dotyczy 4,8 % 53 % 5,6 % 6,5 %

postepowanie, w rynku

Ceny importowe stosowane przez pafstwo, 4,7 4,9 4,4 4,5
ktérego dotyczy postepowanie (EUR/m?)

Indeks (2007 = 100) 100 105 95 97

Zmiana z roku na rok +4% -10% +2%
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(74)
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W okresie badanym laczna wielko$¢ przywozu z Chin zmniejszyla si¢ o 3 %, a w OD wyniosla okolo
66 mln m?. Sama tendencja znizkowa jest zgodna z tendencja znizkowa konsumpgji, ale jest
znacznie mniej wyrazna i wystapita miedzy 2007 r. i 2009 r. Miedzy 2009 r. i OD wielkos¢ przy-
wozu z Chin wzrosta o 6 %. Ponadto, analizujac z perspektywy calego okresu badanego, udzial
przywozu z Chin w rynku zwigkszyt si¢ o 35 %, z 4,8 % w 2007 r. do 6,5 % w OD.

W okresie badanym ceny przywozu z Chin spadly o 4 %, z 4,7 EUR/m? do 4,5 EUR/m?.

3.2. Podcigcie cenowe

W celu przeanalizowania podcigcia cenowego poréwnano $rednie wazone ceny sprzedazy produ-
centéw unijnych wedtug typu produktu stosowane wobec klientéw niepowigzanych na rynku
unijnym, dostosowane do poziomu ex-works, z odpowiadajacymi $rednimi wazonymi cenami przy-
wozu z Chin stosowanymi wobec pierwszego niepowigzanego klienta na rynku unijnym, ustalonymi
na podstawie CIF z odpowiednimi dostosowaniami uwzgledniajacymi obowigzujace cla, koszty pono-
szone po przywozie i poziom handlu.

Poréwnanie wykazalo, ze w OD przywozony produkt objety postgpowaniem byl sprzedawany
w Unii po cenach podcinajacych ceny przemystu unijnego. W ujeciu procentowym poziom podcigcia
cenowego wynosit od 44 % do 57 % cen przemystu unijnego. Obliczenia oparto na danych przed-
stawionych przez objetych préba producentéw unijnych i objetych prébg producentéw eksportujg-
cych z Chin.

4. Przywoz z pafistw trzecich innych niz Chiny

Wielko$¢ przywozu z innych panstw trzecich w okresie badanym przedstawiono w ponizszej tabeli.
Wielkosci i trendy cenowe oparte sg na danych Eurostatu.

Tabela 3

Przywéz z innych panstw trzecich

2007 2008 2009 OD
Przywéz z innych pafistw (w 1 000 m?) 89151 75593 53557 53 665
Indeks (2007 =100) 100 85 60 60
Udzial w rynku przywozu z innych paristw 6,2 % 6,1% 4,8% 53 %
Srednia cena (EUR/m?) 4,38 4,94 5,35 5,35
Indeks (2007 = 100) 100 113 122 122
Przywéz z Turgji (w 1 000 m?) 50 210 44590 30930 31 343
Udzial Turcji w rynku 3,5% 3,6 % 28% 3,1%
Srednia cena (EUR/m?) 4,35 4,75 5,25 5,32
Przyw6z z panstw innych niz Chiny i Turcja 38 941 31 002 22627 22322
Indeks (2007 =100) 100 80 58 57
Srednia cena (EUR/m?) 4,43 521 5,49 5,38

W okresie badanym przywéz z panstw trzecich zmniejszyl sie o 40 %. Tym samym udzial tego
przywozu w rynku zmniejszyl si¢ o 14 %, z 6,2 % do 5,3 %.



Dziennik Urzgdowy Unii Europejskiej

17.3.2011

(80)

(81)

(82)

(83)

(85)

Nalezy zaznaczy¢, ze w okresie badanym $rednie ceny eksportowe z innych panstw trzecich spadly
0 22 % i stale pozostawaly wyzsze niz $rednia cena sprzedazy w chiniskiej sprzedazy eksportowej (o
19 % w OD).

5. Sytuacja przemyshu unijnego
5.1. Uwagi ogélne

Zgodnie z art. 3 ust. 5 rozporzadzenia podstawowego Komisja zbadala wszystkie istotne czynniki
gospodarcze 1 wskazniki, ktore wywieraja wplyw na przemyst unijny.

Wskazniki makroekonomiczne (produkcja, moce produkcyjne, wykorzystanie mocy produkcyjnych,
wielko$¢ sprzedazy, udzial w rynku, wzrost i wielko$¢ margineséw dumpingu) oceniono na poziomie
calego przemystu unijnego. Oceng oparto na informacjach przedstawionych przez stowarzyszenia
europejskie i krajowe, poréwnanych z danymi przedstawionymi przez producentéw i dostepnymi
oficjalnymi statystykami.

Analiz¢ wskaznikéw mikroekonomicznych ($rednie ceny jednostkowe, zatrudnienie, wynagrodzenia,
wydajno$¢, zapasy, rentowno$¢, przeplywy Srodkéw pienigznych, inwestycje, zwrot z inwestycji,
zdolno$¢ do pozyskiwania kapitalu) przeprowadzono na poziomie objetych préba producentéw
unijnych. Oceng przeprowadzono na podstawie pochodzacych od nich informacji, ktére zostaly
nalezycie zweryfikowane.

5.2. Wskazniki makroekonomiczne
5.2.1. Produkgcja, moce produkcyjne, wykorzystanie mocy produkcyjnych

Produkcja sprzedazy przemystu unijnego znacznie si¢ zmniejszyla — o 32 % w okresie badanym.
Spadek w ujeciu ogdlnym (w calym okresie badanym) odzwierciedlal znaczny spadek konsumpcji (o
29 % w okresie badanym, zob. motyw 72 powyzej). Ksztaltowal si¢ jednak wedtug innego trendu.
W latach 2007-2009 produkcja zmniejszyla si¢ o 32 %, przy czym najwigkszy spadek o 23 % miat
miejsce w miedzy 2008 r. i 2009 r. Nastepnie miedzy 2009 r. i OD poziom sprzedazy ustabilizowat

si¢.
Tabela 4

Laczna produkcja unijna

2007 2008 2009 OD
Wielkos¢ (w 1 000 m?)
Produkgja 1614 668 1434844 | 1100052 1094 660
Indeks (2007 = 100) 100 89 68 68

Miedzy 2007 r. a 2008 r. moce produkcyjne przemystu unijnego zmniejszyly si¢ o 5 %, a miedzy
2008 r.i OD o 2 %. Miedzy 2007 r. i OD wykorzystanie mocy produkcyjnych zmniejszylo sie zatem
ogétem o 27 %.

Tabela 5

Moce produkcyjne i ich wykorzystanie

2007 2008 2009 OD
Wielkos¢ (w 1 000 m?)
Moce produkeyjne 1849 252 1760720 1720180 1718023
Indeks (2007 = 100) 100 95 93 93
Wykorzystanie mocy produkcyjnych 87 % 81 % 64 % 64 %
Indeks (2007 = 100) 100 93 73 73
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5.2.2. Wielko$¢ sprzedazy i udzial w rynku
Zgodnie ze zmianami wielko$ci produkeji sprzedaz przemystu unijnego niepowigzanym klientom na
rynku unijnym zmniejszyla si¢ w stopniu poréwnywalnym ze spadkiem konsumpcji, tj. o 30 %
w okresie badanym. Pod wzgledem spadkéw z roku na rok sprzedaz przemystu unijnego ksztalto-
wala si¢ w podobny sposéb jak konsumpcja.

Tabela 6

Wielko$¢ sprzedazy niepowigzanym klientom

2007 2008 2009 OD
Wielkos¢ (w 1 000 m?)
Sprzedaz w Unii 1275 486 1099 092 992 204 895 140
Indeks (2007 = 100) 100 86 78 70

W okresie badanym udzial przemystu unijnego w rynku zmniejszyt si¢ o 1 punkt procentowy.
Tabela 7

Udzial UE w rynku

2007 2008 2009 oD
Udzial Unii w rynku 89 % 89 % 90 % 88 %
Indeks (2007 = 100) 100 100 101 99

5.2.3. Zatrudnienie i wydajnos¢

Miedzy 2007 r. i 2008 r. zatrudnienie zmniejszylo si¢ o 11 %. W okresie badanym spadlo o 16 %.

Tabela 8
Zatrudnienie
2007 2008 2009 OD
Sredni okres
Laczne zatrudnienie 92 588 82214 79 518 77 458
Indeks (2007 =100) 100 89 86 84

Wydajnos¢ sily roboczej przemystu unijnego, mierzona jako produkcja przypadajaca na jednego
pracownika w ujeciu rocznym, pozostawala stabilna miedzy 2007 r. i 2008 r. Miedzy 2008 r.
i OD wydajno$¢ zmniejszyta si¢ o 19 %, co bylo zwigzane ze spadkiem produkgji.

Tabela 9
Wydajnosé
2007 2008 2009 OD
Wydajnos$¢ (w m? w przeliczeniu na rok/pracow- 17 439 17 453 13 834 14132
nika)
Indeks (2007 = 100) 100 100 79 81

5.2.4. Wielko$¢ marginesu dumpingu

Marginesy dumpingu przedstawiono powyzej w cz¢ici poswigconej dumpingowi. Wszystkie ustalone
marginesy znacznie przekraczaja poziom de minimis. Ponadto, biorac pod uwage wielkosci i ceny
przywozu po cenach dumpingowych, nie mozna uznaé, ze wplyw rzeczywistego marginesu
dumpingu jest nieistotny.
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5.3. WskaZniki mikroekonomiczne

Analiza elementéw mikroekonomicznych (zapasy, ceny sprzedazy, przeplywy pieni¢zne, rentownosc,
zwrot z inwestycji, zdolno$¢ do pozyskiwania kapitatu, inwestycje i wynagrodzenia) zostala przepro-
wadzona dla poszczegdlnych przedsigbiorstw, tj. na poziomie tych producentéw unijnych, ktérzy
zostali objeci préba.

5.3.1. Uwaga ogélna

W odniesieniu do niektorych wskaznikéw mikroekonomicznych (cena sprzedazy, koszt produkdiji,
rentowno$¢ i zwrot z inwestycji, tzn. wskaznikéw wyrazonych nie w warto$ciach bezwzglednych, ale
w wartosciach procentowych) wyniki objetych préba przedsigbiorstw w danym segmencie zwazono
zgodnie z udzialem segmentu w 1acznej produkeji unijnej (wykorzystujac szczegélowa wage danego
segmentu w calym sektorze plytek ceramicznych — 52 % dla malych przedsigbiorstw i po 24 % dla
Srednich i duzych przedsi¢biorstw). Dopilnowano tym samym, by wyniki duzych przedsi¢biorstw nie
zdominowaly analizy szkody oraz by nalezycie uwzgledniono sytuacje malych przedsigbiorstw, ktére
facznie maja najwickszy udzial w produkeji unijne;j.

5.3.2. Zapasy

Mimo ze w okresic badanym stan zapaséw na koniec okresu sprawozdawczego zmniejszyt sie
o 14 % w wartoSciach bezwzglednych, wielko$¢ ta wyrazona jako warto§¢ procentowa produkciji
znacznie si¢ zwigkszyla (0 37 %).

Tabela 10
2007 2008 2009 OD
Zapasy (w 1000 m?) 48 554 50 871 39 689 41 887
Indeks (2007 =100) 100 105 82 86
Zapasy jako warto$¢ procentowa produkcji 43 % 49 % 55 % 59 %
Indeks (2007 = 100) 100 114 128 137

Zwigkszenie zapasow jest znamiennym czynnikiem dotyczacym szkody. Przedsi¢biorstwa w sektorze
zazwyczaj utrzymujg zapasy na trzy miesiace produkcji, ale presja ze strony przywozu z Chin po
cenach dumpingowych zmusila je do zwigkszenia zapaséw do sze$ciu miesiecy produkcji. Odnoto-
wano staly i réwnomierny wzrost zapaséw z roku na rok, z 43 % w 2007 r. do 59 % w OD.

Ten wzrost zapasow tlumaczy si¢ tym, ze chifiscy producenci eksportujacy koncentrowali si¢ na
sprzedazy duzych partii jednolitego produktu, natomiast przemyst unijny oferowat produkty znacznie
bardziej zréznicowane pod wzgledem rodzajow, koloréw i rozmiaréw. Aby méc reagowaé w bardzo
krétkim czasie na bardzo konkretne zaméwienia, przemyst unijny musial zwigkszy¢ zapasy.

5.3.3. Ceny sprzedazy

W okresie badanym jednostkowa cena sprzedazy przemystu unijnego wzrosta o 10 %.

Tabela 11

Cena jednostkowa na rynku UE

2007 2008 2009 oD
Jednostkowa cena sprzedazy w Unii (EUR/mz) 8,0 8,4 8,7 8,8
Indeks (2007 = 100) 100 104 108 110
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Wzrost cen wynikal z szeregu czynnikéw. Pierwszym z nich byla konieczno$¢ pokrycia zwigksza-
jacych si¢ kosztow produkgji, ktére w tym samym okresie wzrosly o 14 % (zob. motyw 106). Wzrost
cen byl takze spowodowany zwigkszajagcymi si¢ zapasami (zob. motyw 95 powyzej) i zmiang asor-
tymentu oferowanego przez przemyst unijny. Przywéz z Chin koncentrowal si¢ na duzych partiach
jednolitego produktu. Przemyst unijny musial zatem koncentrowaé si¢ na malych partiach produktu
objetego postepowaniem, gdzie popyt byl bardziej rozdrobniony i cechowal si¢ mniejszymi iloSciami
i wigkszym zréznicowaniem pod wzgledem rodzajow, koloréw i rozmiaréw.

Mimo wzrostu cen jednostkowych przemyst unijny prowadzit jednak dzialalno$¢, nie osiagajac zysku
docelowego. Segment malych przedsigbiorstw przynosit wrecz straty.

Zmiany w cenach przywozu z Chin zarysowano w motywie 75. Jak mozna zaobserwowa(, ceny
podlegaly innej tendencji niz ceny przemystu unijnego i pozostawaly na znacznie nizszym poziomie.
W OD ceny z Chin byly o polowe nizsze od cen przemystu unijnego.

5.3.4. Rentowno$¢, przeplyw $rodkéw pienieznych, zwrot z inwestycji, zdolno$¢ do pozyskania
kapitatu i inwestycji oraz wynagrodzenia

Jak wspomniano powyzej, wzrost kosztow produkcji byl wigkszy niz wzrost cen sprzedazy. Przy
wzroScie kosztow o 14 %, ktéry nastapit w okresie badanym, przemyst unijny zdolal podnies¢ ceny
zaledwie o 9 %. Nastepnie rentowno$¢ spadla, z 3,9 % w 2007 r. do 0,4 % w OD. Najnizszy zysk
odnotowano w 2009 r., kiedy przemyst nie mdgt pokryé swoich kosztéw i odnotowal strate
w wysokoSci 1,2 %. Z trzech segmentéw najbardziej ucierpial segment malych przedsigbiorstw,
ktéry odnotowuje straty od 2008 r. Mimo znacznych spadkéw rentownosci duzym i Srednim przed-
sigbiorstwom udalo si¢ sprzedawaé z niewielkim, cho¢ niestabilnym zyskiem.

Zyski osiagnigte przez duze i $rednie przedsi¢biorstwa nie moga zostal ujawnione z uwagi na
potrzebe zachowania poufnosci. W segmencie duzych przedsigbiorstw wyliczenie zyskéw oparto
na danych jednego przedsigbiorstwa, poniewaz ujawnienie wynikéw $rednich przedsigbiorstw umoz-
liwitoby innym przedsigbiorstwom obliczenie zyskéw pozostalych segmentéw, jako ze ogdlne
wazone zyski sg znane.

Tabela 12

Rentowno$¢, przeptywy Srodkéw pienieznych, zwrot z inwestycji, inwestycje i place

2007 2008 2009 OD
Zysk netto sprzedazy niepowigzanym klientom 3,9 % 0,6 % -12% 0,4 %
w Unii (% sprzedazy netto)
Przeplywy $rodkéw pienigznych (w 1 000 EUR) 86 663 55131 41599 40 256
Indeks (2007 =100) 100 64 48 46
ROI (zysk netto w ujeciu procentowym wartosci 8,3 % 4,0 % -0,5% 1,1%
ksiggowej netto inwestycji)
Inwestycje netto (w 1 000 EUR) 15733 15673 11 005 11 283
Indeks (2007 =100) 100 100 70 72
Roczne koszty pracy w przeliczeniu na pracow- 38910 39714 37 366 37 242
nika
Indeks (2007 = 100) 100 102 96 96

Tendencja wykazywana przez przeplywy pieni¢zne, ktére sa wskaznikiem zdolnosci przemystu do
samofinansowania swej dzialalno$ci, pozostawata dodatnia w okresie badanym. Miedzy 2007 r. i OD
nastgpil jednak spadek o okoto 54 %.
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Zwrot z inwestycji (,ROI") byl zasadniczo zgodny z tendencja dotyczaca rentownosci w calym
okresie badanym.

Miedzy 2007 r. a OD roczny naplyw inwestycji przemystu unijnego w produkt objety postepowa-
niem zmniejszyt si¢ o 28 %.

Miedzy 2007 r. a OD S$rednia placa w przeliczeniu na jednego pracownika zmniejszyla sie o 4 %.

5.3.5. Koszt produkgji
Tabela 13

Koszt produkgji

2007 2008 2009 OD
Koszt produkeji w EUR/m2 7,7 8,3 8,8 8,8
Indeks 100 108 114 114

Jak zaznaczono powyzej, w okresie badanym koszt produkcji wzrést o 14 %. Wzrost ten byt
spowodowany wzrostem zapasOw (zob. motyw 95 powyzej) i zmiang asortymentu oferowanego
przez przemyst unijny (wigksze zrdznicowanie produktéw pod wzgledem rodzajow, koloréw
i rozmiaréw), natomiast przywoz z Chin koncentrowal si¢ na duzych partiach jednolitego produktu.
Przemyst unijny musial zwigkszy¢ zapasy, aby méc reagowaé w krétkim czasie na bardzo konkretne
zamOwienia; musial takze dostarczaé bardziej zréznicowany produkt.

6. Wnioski dotyczace szkody

W toku dochodzenia wykazano, ze w okresie badanym wskazniki szkody, takie jak wielko$é
produkgji, wykorzystanie mocy produkcyjnych, sprzedaz niepowigzanym klientom i zatrudnienie
pogorszyly si¢. Chociaz nie mozna lekcewazy¢ faktu, ze negatywne zmiany konsumpcji wywarly
niekorzystny wplyw na przemyst unijny, warto zauwazy¢, ze poprzez presje cenowq udzial przywozu
z Chin w rynku zwigkszy! si¢.

Ponadto w okresie badanym wskazniki szkody zwigzane z wynikami finansowymi producentéw
unijnych, takie jak rentowno$¢, zwrot z inwestycji i przeplywy Srodkéw pienieznych, znacznie sie
pogorszyly. Znamiennym czynnikiem dotyczacym szkody jest znaczny wzrost zapaséw (o 37 %)
w okresie badanym. Wzrost ten tlumaczy si¢ tym, ze chifiscy producenci eksportujacy koncentrowali
si¢ na sprzedazy duzych partii jednolitego produktu, natomiast przemyst unijny oferowal produkty
znacznie bardziej zréznicowane pod wzgledem rodzajéow, koloréw i rozmiaréw. Przemyst unijny
musial zwigkszy¢ zapasy, aby moc reagowal w krotkim czasie na bardzo konkretne zaméwienia,
a takze dostarczal bardziej zrdznicowany produkt.

Mimo ze w okresie badanym ceny sprzedazy przemystu unijnego wzrosly, wynika to gléwnie ze
wzrostu kosztu produkcji. Ogélnie rzecz ujmujac, w okresie badanym rentownos$¢ ulegla pogor-
szeniu. Segment malych przedsigbiorstw, stanowiacych polowe przemystu unijnego, przynosi straty
od 2008 r. W zwiazku z tym przemyst nie byt w stanie osiaggna¢ wystarczajacego zysku nawet mimo
wzrostu cen sprzedazy. Przemyst nie mogt zwickszy¢ cen sprzedazy do poziomu, ktéry pozwalatby
osigga wskazniki rentownosci niezbedne do dlugookresowej rentownosci.

Z analizy trendéw cenowych w oparciu o dane Eurostatu wynika, ze réznica cen migdzy przywozem
po cenach dumpingowych z Chin a cenami przemystu unijnego wzrosta z okoto 40 % w 2007 r.
i 2008 r. do okolo 50 % w 2009 r. i OD.

Uwzgledniajac powyzsze uwagi, na etapie tymczasowym stwierdza si¢, ze przemyst unijny ponidst
istotng szkod¢ w rozumieniu art. 3 ust. 5 rozporzadzenia podstawowego.
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E. ZWIAZEK PRZYCZYNOWY
1. Wprowadzenie

Zgodnie z art. 3 ust. 6 i 7 rozporzadzenia podstawowego
sprawdzono, czy istotna szkoda poniesiona przez prze-
myst unijny byla spowodowana przywozem po cenach
dumpingowych z panstwa, ktorego dotyczy postepo-
wanie. Zbadano réwniez znane czynniki, inne niz
przywoz po cenach dumpingowych, ktére mogly spowo-
dowa¢ szkodg dla przemystu unijnego, aby upewni¢ sig,
ze zadna szkoda wynikajaca z tych czynnikéw nie
zostala przypisana przywozowi po cenach dumpingo-

wych.

2. Wplyw przywozu z Chin

Rosnacy udzial chifskich producentow eksportujacych
w rynku w okresie badanym zbiegl si¢ w czasie ze spad-
kiem zyskoéw przemystu unijnego i znacznym wzrostem
jego zapasow.

Zbieglo si¢ to takze ze spadkiem konsumpcji w Unii.
Chociaz migdzy 2007 r. a 2009 r. wielko§¢ chifiskiego
przywozu zmniejszyla si¢ o 9 punktéw procentowych,
co bylo zgodne ze zmniejszajacy si¢ konsumpcja (choé
tempo bylo inne — w tym samym okresie konsumpcja
zmniejszyla sie o 23 punkty procentowe), od 2007 r.
udzial Chin w rynku stale rést. Ponadto miedzy 2009 r.
a OD przywéz z Chin zwigkszyl si¢ o 6 punktéw
procentowych mimo dalszego spadku konsumpcji (0 6
punktéw procentowych).

Réznica cen (w oparciu o $rednie dane Eurostatu)
pomiedzy przywozem z Chin a cenami przemystu unij-
nego byla bardzo istotna w calym okresie badanym. Fakt,
ze juz w 2007 r. przekraczala 40 %, wskazuje na to, ze
polityka cenowa chinskich producentéw eksportujacych
rozpoczela sie przed kryzysem gospodarczym. Po
kryzysie réznica ta zwigkszyla si¢, osiagajac 50 % w OD.

Rosnacy udzial przywozu z Chin w rynku w polaczeniu
z malejagcymi cenami i rosnacg réznicg miedzy cenami
stosowanymi przez Uni¢ i Chiny zbiegl si¢ w czasie
z pogorszeniem si¢ sytuacji przemystu unijnego.

3. Wplyw innych czynnikow
3.1. Wphw przywozu z patistw trzecich innych niz Chiny

W okresie badanym wielko$¢ przywozu z panstw trze-
cich innych niz Chiny zmniejszyla si¢ o 40 %. W tym

(118)

(119)

(120)

samym okresie udzial tego przywozu w rynku
nieznacznie si¢ zmniejszyl (okoto 1 %). W 2007 r. ceny
tego przywozu byly poréwnywalne z cenami stosowa-
nymi przez Chiny, jednak w 2009 r. réznica cen zwick-
szyta si¢ do 18 %, a w OD wyniosta 16 %.

Drugim co do wielko$ci eksporterem do Unii jest Turcja,
ktérej udziat w rynku w OD wynidst 3 %. W okresie
badanym udzial ten utrzymywal si¢ na tym samym
poziomie (zmniejszyl si¢ nieznacznie o 0,4 %).
W okresie badanym wielko§¢ przywozu z Turcji zmniej-
szyla si¢ 0 37 %. Mimo ze ceny przywozu z Turcji byly
nizsze od cen przemystu unijnego (0 okolo 40 %
w okresie badanym), w 2009 r. i OD réznica cen migdzy
przywozem z Turcji i przywozem z Chin wzrosta do
16 % po tym jak ceny stosowane przez Turcje wzrosty
0 22%. Z tego wzgledu nie mozna wykluczyé, ze
przywéz z panstw trzecich innych niz Chiny mogt
w bardzo ograniczonym stopniu przyczyni¢ si¢ do
istotnej szkody poniesionej przez przemyst unijny. Nie
narusza to jednak stwierdzonego zwiazku przyczyno-
wego z przywozem z Chin po cenach dumpingowych.

4. Wplyw duiego rozdrobnienia przemystu unij-
nego

Unijny przemyst plytek ceramicznych jest bardzo
rozdrobniony. W okresie badanym laczna liczba przed-
sigbiorstw zmniejszyla si¢ jednak w wyniku konsolidacji
na przestrzeni ostatnich dwoéch dekad. Co najwazniejsze
jednak, w panstwach czltonkowskich, ktérych udziat
w produkcji byl najwickszy, a jednoczesnie rozdrobnienie
jest wyrazZniejsze, w toku dochodzenia wykazano, ze
przedsigbiorstwa dzialajg w  klastrach. Struktura ta
gwarantuje efektywna alokacje zasoboéw. Rozdrobnienie
umozliwia duzym przedsigbiorstwom zlecanie malym
przedsigbiorstwom  podwykonawstwa ~w  zakresie
produkgji niektérych rodzajéw produkeji (pod wzgledem
koloréw, rozmiaréw itp.). Z pomocg malych przedsie-
biorstw przemyst moze zapewnia¢ dostawy wielu
rodzajow produktéw w krotkim czasie. Stalo si¢ to
szczegOlnie wazne w $wietle faktu, ze chinska konku-
rencja sprzedaje duze partie jednolitego produktu,
w przypadku ktérych nie ma elastycznosci w zakresie
wzoréw, materialéw itp. W tych okoliczno$ciach nie
mozna stwierdzi¢ zwigzku przyczynowego miedzy
rozdrobnieniem a pogorszeniem si¢ sytuacji przemystu
unijnego w okresie badanym.

4.1. Wplyw kryzysu gospodarczego

W toku dochodzenia wykazano, ze kryzys gospodarczy
mial niewatpliwie wplyw na sytuacje przemystu unijnego.
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(121) Wplyw ten wigzal si¢ przede wszystkim z pogorszeniem (126) Wreszcie, z analizy danych dotyczacych rentownosci,
koniunktury w przemysle budowlanym, ktére znalazlo zwlaszcza malych przedsigbiorstw, ktére reprezentowaly
odzwierciedlenie w malejacej konsumpcji plytek cera- prawie 50 % produkcji Unii w OD, wynika, ze przedsie-
micznych. Ogélnie rzecz ujmujac, w 2009 r. dziatalnosé biorstwa te juz w 2007 r. osiagnely bardzo niewielki
budowlana w UE zmniejszyla si¢ facznie o 7,5 % (!). zysk wynoszacy 0,3 %, a od tego czasu stale odnotowy-
Bardziej szczegdlowy wplyw ogélnej sytuacji gospodar- waly straty. Wynikaloby z tego, ze ich sytuacja zaczela
czej na poszczegdlne sektory przemystu budowlanego si¢ pogarszal jeszcze przed kryzysem.
jest zréznicowany (3). W 2009 r. spowolnienie dzialal-
nosci w budownictwie dotyczylo gléwnie segmentu
nowych doméw i atnych budynkéw niemieszkal-
nygl}., W mniejszynﬂry;ZOpnyiu objc;}); sektor inzynierii (127 W év@c?tle pOWyZszego na@giy uznaé, ze pogorszenie si¢
ladowej, natomiast w segmencie publicznych budynkow sytuacjt Przerpys%u unijnego byl 'spowodowane
niemieszkalnych w 2009 r. odnotowano nawet wzrost w g%qwne] mierze przywozem  z Chin po  cenach
o 1,1 % Wedlug Europejskiej Federacji Przemystu .dumpl‘ng'owych. ) Mimo € ‘kryzys gospodarczy
Budowlanego tendencje te stanowily odzwierciedlenie 1 wy'n,lkaiqqce Z NIEGO zmmucjszenie popytu mogly przy-
dzialan rzadéw majacych na celu utrzymanie lub nawet Czynic sig do.szkody poniesionej przez pr.zemysl unyny,
zwickszenie wydatkéw na budynki i infrastrukture Jego pr rge naruszyl stw1erdzonego;v<ngku' przyczy};
publiczng w ramach krajowych bodzcéw budzetowych. NOWEO migdzy przywozem po cenach dumpingowyc
Podobnie, zachety podatkowe dotyczace rozwigzan efek- Z ‘Chm a istotng szkodg poniesions przez przemyst
tywnych energetycznie zlagodzily wplyw pogorszenia unyny.
koniunktury gospodarczej na dzialalno$¢ w  zakresie
remontéw i konserwacji.
4.2. Oswiadczenia dotyczgce szkody powstatej z winy wlasnej
(128) Jeden importer twierdzil, ze gtéwng przyczyng szkody
. . . . byla sprzedaz po niskich cenach prowadzona przez
(122) Wyiej wspomniane zmiany mialy pozytywny wplyw na polskich producentéw plytek. W tym kontekscie nalezy
segment remontéw i napraw (pozytywne implikacje dla zaznaczy¢, ze analiza szkody powinna by¢ prowadzona
produkdji, sprzedaiy i rentownosci rynky nizszego na poziomie calego przemystu unijnego, a nie
szczebla W . ZWI%ZkL} 2 Wyzszymi marzam zysku w odniesieniu do jego czesci. Mimo to Komisja przeana-
W segmencie detahczpym). w kazdym .wypadku lizowala sytuacje polskiego rynku w oparciu o dostgpne
segmenty te byty w mni€jszym stopniu dotknigte spad- informacje (przypomina si¢, ze polskie przedsigbiorstwo
kiem koniunktury gospodarczej. objete proba postanowilo przerwaé wspélprace, a zadne
inne polskie przedsigbiorstwo nie wyrazito zgody na
wspOlprace).
(123) Z ponizszej analizy wynika, ze cho¢ pogorszenie koniun-
keury gosgodarczg moglo mie¢ Wp}y.W na sytuacje prze- (129) Po pierwsze, ustalono, ze pod wzgledem wielkosci
mysty unijnego, istotna szkoda poniesiona przez pree sprzedaz producentéw z Polski na reszte rynku unijnego
myst unijny byla spowodowana przywozem z Chin po stanowila mniei niz 3 % w OD
cenach dumpingowych. ) '
(130) Po drugie, gdyby polskie przedsigbiorstwa wspdtpraco-
(124) Po pierwsze, w toku dochodzenia Wykazano, Ze sytuacja ;Vc?(}i};ic;giraz}éendooviggszxirzligtolpfc(li);b\zag‘;ic{larcnearf; njg?(l)lﬁ;
przemystu budowlanego zaczgla. Si¢ poprawiac  po to bardzo niewielki wplyw na calo$¢ obliczei dotyczg-
spadk,u. l.iomunktury goqudarczej w OD, natomiast cych podciecia. Z uwagi na brak wspdlpracy ze strony
wskazniki dla przemyshu unijnego dalej sie pogarszaly. polskiego przedsigbiorstwa nie byly dostepne szczegd-
fowe informacje na temat cen dla poszczegélnych PCN.
Jednak nawet przy podejsciu uwzgledniajagcym maksy-
malny wplyw, zakladajagcym, ze w obliczeniach uwzgled-
(125) Po drugie, waznym elementem jest ksztaltowanie si¢ niono by calg sprzedaz z Polski, wplyw bylby znikomy
ZapaséW, ktére w tym przypadku stanowi Znamienny i nie Zmieni}by Ogélnego obrazu z uWagi na stosunkowo
czynnik dotyczacy szkody (zob. motyw 93 powyzej). niewielka wielkos¢ sprzedazy ().
Odnotowano  stosunkowo stabilny wzrost zapaséw
z roku na rok. Tego rodzaju réwnomierny i staly wzrost
wskazuje na to, ze przemyst unijny byl przede wszystkim (131) Na tej podstawie uznano, 7e ewentualny wplyw sprze-

pod ciagla presja ze strony chinskich producentéw
eksportujacych. Gdyby wzrost zasobéw przypisaé pogor-
szeniu  koniunktury  gospodarczej, prawdopodobnie
odnotowano by znaczny wzrost w latach kryzysu,
a nie stalg tendencje w calym okresie badanym.

() Zrédto: www.fiec.org
() Tamze.

dazy z Polski na szkod¢ poniesiona przez przemyst
unijny byt ograniczony.

(}) Aby sprawdzi¢ wiclkosci i ceny sprzedazy polskich producentéow

w UE, z uwagi na brak wspélpracy polskich producentéw Komisja
wykorzystata polgczenie dostgpnych Zrédet (tj. Eurostat, Prodcom,
formularze badania reprezentatywnosci i formularze kontroli wyryw-
kowej pochodzace od trzech polskich przedsigbiorstw).
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(132) Inne o$wiadczenie dotyczace szkody powstalej z winy F. INTERES UNII

(133)

(134)

(135)

(136)

wlasnej dotyczylo tego, ze niektérzy producenci unijni
umieszczali w swoich katalogach plytki pochodzace
z przywozu z Chin, a nastgpnie odsprzedawali je pod
swoimi wilasnymi nazwami handlowymi. O$wiadczenia
tego nie poparto jednak zadnymi dowodami, ponadto
dowody zgromadzone w toku dochodzenia wskazuja
na to, ze przywoz ten jest marginalny. Nie mozna
zatem stwierdzié, ze wspomniany przywéz prowadzony
przez producentéw unijnych przyczynit si¢ do szkody
poniesionej przez przemyst unijny.

5. Wyniki eksportowe przemystu unijnego

Wyniki eksportowe zostaly réwniez zbadane jako jeden
ze znanych czynnikéw, innych niz przywéz po cenach
dumpingowych, ktére mogly dziala¢ na szkod¢ prze-
myshu unijnego, aby upewnic si¢, ze zadna szkoda wyni-
kajaca z tego rodzaju innych czynnikow nie zostala przy-
pisana przywozowi po cenach dumpingowych. Z analizy
danych Eurostatu wynika, ze wywdz z Unii zmniejszyt
sic 0 44 %. Ceny tego wywozu zwigkszyly si¢ jednak
0 32%. W przypadku wspoélpracujacych producentéw
objetych proba spadek byl mniej wyrazny (—24 %).
W toku dochodzenia wykazano takze, ze udzial wywozu
wyrazony jako warto$¢ procentowa lacznej sprzedazy
przemystu unijnego zwigkszyl si¢ z 17 % w 2007 r. do
19 % w 2009 r. Ponadto mimo ze wielkosci wywozu
wspolpracujacych  producentéw unijnych zmniejszyly
si¢, spadek ten byt mniej wyrazny niz spadek sprzedazy
na rynku unijnym (-24 % w przypadku wywozu
w poréwnaniu z -30% w przypadku sprzedazy
w Unii). Uznaje si¢ zatem, ze spadek wielkosci sprzedazy
eksportowej nie wyjasnia poziomu szkody poniesionej
przez przemys! unijny.

Na podstawie powyzszych ustaled na etapie tymcza-
sowym stwierdza si¢, ze wyniki eksportowe przemystu
unijnego nie przyczynily si¢ do powstania istotnej
szkody poniesionej przez ten przemyst.

6. Wnioski w sprawie zwigzku przyczynowego

Stwierdzono zatem, ze istnieje zwigzek przyczynowy
miedzy szkoda poniesiona przez przemyst unijny
a przywozem po cenach dumpingowych z Chin. Kryzys
gospodarczy i przywdz z panstw trzecich innych niz
Chiny mial wplyw na sytuacje przemystu unijnego,
jednak nie naruszyl on zwigzku przyczynowego miedzy
przywozem po cenach dumpingowych z Chin a istotng
szkoda poniesiong przez przemys! unijny.

Na podstawie powyzszej analizy wplywu wszystkich
znanych czynnikéw na sytuacje przemystu unijnego
stwierdzono zatem na etapie tymczasowym, Ze istnieje
zwigzek przyczynowy miedzy przywozem po cenach
dumpingowych z Chin a istotng szkoda poniesiona
przez przemyst unijny w OD.

(137)

(138)

(139)

(140)

(141)

(142)

(143)

1. Interes przemyslu unijnego

Poziom wspdlpracy i wsparcie ze strony europejskiego
stowarzyszenia (Cerame-Unie) oraz najwazniejszych
krajowych stowarzyszen producentéw byly duze.
Ponadto Zaden z producentéw unijnych nie zglosil sprze-
ciwu wobec wszczgcia dochodzenia lub wprowadzenia
srodkéw. Sugeruje to, ze wprowadzenie $rodkéw najwy-
razniej lezy w interesie producentéw unijnych.

W toku dochodzenia wykazano, ze przemyst unijny
ponosi istotng szkode na skutek przywozu po cenach
dumpingowych, ktéry podcina ceny przemystu unijnego,
jak szczegbtowo opisano w motywie 76 i nastepnych.

Mozna si¢ spodziewad, ze przemysl unijny odniesie
korzysci z wprowadzenia $rodkéw, ktére prawdopo-
dobnie zapobiegng dalszemu wzrostowi przywozu po
niskich cenach dumpingowych.

Jezeli $rodki nie zostang wprowadzone, mozna ocze-
kiwaé, ze wplyw przywozu plytek ceramicznych po
niskich cenach dumpingowych utrzyma si¢, a by¢ moze
wzro$nie. Skutek spadku cen sprzedazy spowodowanego
przywozem z Chin po cenach dumpingowych bedzie
w dalszym ciagu powodowal zanizanie cen sprzedazy
i zyskéw producentéw unijnych.

Jako ze sytuacja finansowa i rentowno$¢ przemystu unij-
nego nie s3 wystarczajagco mocne, by wytrzyma¢ dalsza
presje cenowa wywierang przez przyw6z po cenach
dumpingowych, ktéry znaczaco podcina ich ceny, bardzo
prawdopodobne jest, ze dojdzie do stopniowego zakon-
czenia dzialalnosci duzej liczby producentéw unijnych.

2. Interes importeréw

Wspdlpracujgcy importerzy niepowiazani i uzytkownicy
reprezentowali ogétem okolo 6 % lacznej wielkosci przy-
wozu z Chin. W ramach kontroli wyrywkowej (zob.
motyw 15) wybrano siedmiu niepowigzanych impor-
teréw (z ktorych jeden byt uzytkownikiem). Reprezento-
wali oni okoto 5 % lacznego przywozu z Chin. Gléwny
element dzialalnosci  wspdlpracujacych — importeréw
stanowil handel plytkami, z wyjatkiem jednego impor-
tera, dla ktérego stanowi on mala cze¢$¢ catkowitej dzia-
falnosci. W przypadku tych wspdlpracujacych impor-
teréw udziat przywozu z Chin w ich catkowitych zaku-
pach byl bardzo znaczny (ponad 3/4). Chociaz wydaje
si¢, ze istnieje margines pozwalajacy na przyjecie zwigk-
szenia cen przywozu z Chin, jako Ze marza importeréw
w przypadku tego przywozu wynosi okolo 50 %, zazwy-
czaj wykazujg oni zyski rzedu 5 %.

W zwigzku z powyzszym, wylacznie z perspektywy
kosztow, ewentualne wprowadzenie $rodkéow najpraw-
dopodobniej wplyneloby na dzialalnos¢ importeréw.
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(144) W toku dochodzenia wykazano jednak, ze importerzy tozylo uwagi na poczatku dochodzenia, twierdzac, ze cla

(145)

(146)

(147)

(148)

(149)

(150)

151)

i uzytkownicy moga zaczaé zaopatrywal = si¢
w produkty w panstwach trzecich lub w obrebie Unii.
Zmiana ta moze nastgpi¢ stosunkowo latwo, poniewaz
produkt objety dochodzeniem jest wytwarzany w kilku
panstwach, zaréwno w Unii, jak i poza jej granicami
(Turcja, Zjednoczone Emiraty Arabskie, Egipt, Azja Polu-
dniowo-Wschodnia, Brazylia i inne).

Jeden importer o$wiadczyl, ze w zwiazku z wszczeciem
dochodzenia probowat zmieni¢ dostawcéw, jednak proba
ta nie zakoficzyla si¢ sukcesem. Inny importer o$wiad-
czyt natomiast, ze w momencie dochodzenia proces ten
byt juz w toku i zakoniczyt si¢ sukcesem. Trzeci importer
twierdzil, ze rozszerzy swoja game¢ produktéw
o producentéw spoza Chin i ze bedzie to tatwe do prze-
prowadzenia.

Stwierdza si¢ zatem na etapie tymczasowym, Ze wprowa-
dzenie $rodkéw nie przeszkodzi producentom unijnym
w kupowaniu podobnych produktéw z innych Zrddel.
Ponadto cla antydumpingowe nie majg odcinaé dostepu
do konkretnych kanaléw handlu, ale przywréci¢ réwne
szanse i przeciwdzialal nieuczciwym praktykom hand-

lowym.

Wreszcie, stosunkowo niski poziom wspélpracy impor-
teréw niepowigzanych moze wskazywaé na to, zZe wpro-
wadzenie Srodkéw nie bedzie mialo znacznego wplywu
na ich dziatalnosc.

3. Interes uzytkownikow

Komisja skontaktowala si¢ z dwoma najwigkszymi
stowarzyszeniami uzytkownikéw w Unii.

Sektor budowlany (reprezentowany przez Europejska
Federacje Przemystu Budowlanego) postanowit nie wspol-
pracowa¢ czynnie w ramach dochodzenia. Odpowiedziat
na wstepne pytanie Komisji, ale nastepnie przestal wspét-
pracowal z uwagi na brak zainteresowania ze strony
swoich czlonkéw.

Ten niski poziom wspdlpracy ze strony uzytkownikéw
sugerowalby, ze sektor nie opiera si¢ w duzym stopniu
na przywozie z Chin i ze w razie wprowadzenia $rodkow
nie ponidstby istotnej szkody. Wydaje sig, ze dotyczy to
zwlaszcza sektora budowlanego, w przypadku ktérego,
zgodnie z o$wiadczeniami producentéw podczas wizyt
weryfikacyjnych, plytki ceramiczne maja marginalny
wplyw na ostateczne koszty. Wydaje si¢ to rozsadne,
bioragc  pod uwage koszt innych  materiatéw
w  przypadku nowych budynkéw lub remontow.
Ponadto, jak wspomniano powyzej, mozna stosunkowo
fatwo zmieni¢ Zrédla dostaw.

European Do-It-Yourself Association (europejskie stowa-
rzyszenie detalistow sprzedajacych artykuly dla majster-
kowiczow, EDRA) skontaktowalo si¢ z Komisja
w imieniu swoich czlonkéw. Stowarzyszenie to przed-

(152)

(153)

(154)

(155)

(156)

(157)

doprowadzityby do  wzrostu cen  detalicznych,
a przestawienie si¢ na inne Zrédla dostaw spowodowa-
foby wysokie koszty, zaréwno dla dystrybutoréw, jak
i klientéw. Nie uzasadniono jednak powyzszych o§wiad-
czen.

4. Interes konsumentéw koficowych

Komisja skontaktowala si¢ z jednym stowarzyszeniem
konsumentéw, ktére odpowiedziato, ze nie jest zaintere-
sowane wspolpraca. Nie zglosilo si¢ zadne inne stowa-
rzyszenie producentéw.

Wplyw cel antydumpingowych na konsumentéw bedzie
prawdopodobnie ograniczony, poniewaz marze stoso-
wane przez sprzedawcow sg zazwyczaj bardzo wysokie.
Nawet w przypadku podwyzek cen cla te mialyby ogra-
niczony wplyw na konsumentéw, zwazywszy, Ze wzrost
kosztéw miescitby si¢ w przedziale od 1,5 EUR do
3EUR za m? (w oparciu o $rednie ceny przywozu
z Chin w OD wynoszace 4,5 EUR). Konsumenci indywi-
dualni kupujg ograniczone ilosci plytek, nie ma to takze
miejsca zbyt czesto. Ponadto krétkoterminowy wzrost
cen moglby przynies¢ korzysci w perspektywie dtugoter-
minowej, polegajace na zapewnieniu konkurencji na
rynku. W perspektywie dlugoterminowej brak konku-
rencji moze prowadzi¢ do jeszcze wigkszego wzrostu
cen i zaniku przywozu dokonywanego po niskich
cenach.

5. Interes dostawcow

W toku dochodzenia nie zglosili si¢ dostawcy ani stowa-
rzyszenia dostawcow.

W dochodzeniu wykazano, ze dostawcy, ktorzy byliby
najbardziej zainteresowani trwajacym dochodzeniem, to
producenci sprzetu do produkgji plytek. W dochodzeniu
wykazano, ze niektorzy chinscy producenci kupuja taki
sprzet od producentéw z Unii. Mimo to z oficjalnych
danych wynikalo, ze w ostatniej dekadzie sprzedaz
z Unii do Chin wykazywala stala, nieznaczna tendencje
spadkowa oraz ze Chiny reprezentowaly spora, ale nie
najwieksza czgS¢ sprzedazy prowadzonej przez tych
producentéw (okolo 10 %). Gléwnymi klientami tych
dostawcéw byli producenci unijni, dlatego dostawcy sa
bardzo zainteresowani wynikami przemystu unijnego
i uzaleznieni od nich.

Ponadto brak wspélpracy ze strony tego sektora wska-
zywal na to, Ze dostawcy nie uwazajg, ze Srodki anty-
dumpingowe  skierowane  przeciwko  przywozowi
produktu objetego postepowaniem istotnie zaszkodzityby
ich sytuacji.

6. Wnioski dotyczace interesu Unii

W $wietle powyzszego uznano na etapie tymczasowym,
ze nie istniejg zadne wazne powody, by nie wprowadzaé
srodkow tymczasowych wzgledem przywozu plytek cera-
micznych pochodzacych z Chin.
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G. TYMCZASOWE SRODKI ANTYDUMPINGOWE w zakresie dzialalnoSci przedsigbiorstwa zwiazanej

(158)

(159)

(160)

(161)

1. Poziom usuwajacy szkode

Biorac pod uwage powyzsze wnioski dotyczgce
dumpingu, wynikajacej z niego szkody, zwiazku przyczy-
nowego i interesu Unii, nalezy wprowadzi¢ tymczasowe
$rodki antydumpingowe wzgledem przywozu produktu
objetego postgpowaniem z Chin, aby zapobiec dalszemu
wyrzadzaniu  szkody przemyslowi unijnemu przez
przywoéz towaréw po cenach dumpingowych.

2. Srodki tymczasowe

W zwiazku z powyzszym uznaje si¢, ze zgodnie z art. 7
ust. 2 rozporzadzenia podstawowego nalezy wprowadzi¢
tymczasowe S$rodki antydumpingowe wzgledem przy-
wozu pochodzacego z Chin na poziomie marginesu
dumpingu lub marginesu szkody, w zaleznosci od tego,
ktora wartos¢ jest nizsza, zgodnie z zasada nizszego cla.

Indywidualne stawki cla antydumpingowego okreslone
w niniejszym rozporzadzeniu zostaly okreslone na
podstawie ustalen niniejszego dochodzenia. Odzwiercied-
laja one zatem sytuacje ustalong podczas dochodzenia,
dotyczacg tych przedsi¢biorstw. Wspomniane stawki
celne (w odréznieniu od ogélnokrajowego cla stosowa-
nego do ,wszystkich innych przedsigbiorstw”) maja
wylgczne zastosowanie do przywozu towaréw pocho-
dzacych z Chinskiej Republiki Ludowej
i wyprodukowanych przez dane przedsi¢biorstwa, tj.
przez konkretne wymienione podmioty prawne. Przywo-
zone produkty wytworzone przez inne przedsigbiorstwa,
ktére nie zostaly konkretnie wymienione w czesci
normatywnej  niniejszego  rozporzadzenia,  lacznie
z podmiotami powigzanymi z przedsigbiorstwami
konkretnie wymienionymi, nie moga korzysta¢ z tych
stawek i do ich produktéw stosowane sg stawki dla
,wszystkich innych przedsiebiorstw”.

Wszelkie wnioski o zastosowanie wspomnianych indywi-
dualnych stawek cla antydumpingowego dla przedsie-
biorstw (np. po zmianie nazwy podmiotu lub po utwo-
rzeniu nowych podmiotéw zajmujacych si¢ produkcja
lub sprzedaza) nalezy kierowaé do Komisji () wraz
z wszystkimi odpowiednimi informacjami,
w  szczegblnosci  dotyczacymi  wszelkich — zmian

(162)

(163)
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(165)

z produkcja, sprzedaza na rynek krajowy i na rynki
zagraniczne, wynikajacych np. z wyzej wspomnianej
zmiany nazwy lub zmiany podmiotu zajmujacego si¢
produkcja lub sprzedazg. W razie potrzeby rozporza-
dzenie zostanie odpowiednio zmienione poprzez aktua-
lizacje  wykazu  przedsigbiorstw  korzystajacych
z indywidualnych stawek cla.

Aby zapewni¢ nalezyte egzekwowanie cta antydumpin-
gowego, poziom cla rezydualnego powinien mie¢ zasto-
sowanie nie tylko do niewspdlpracujacych producentéw
eksportujacych, lecz réwniez do tych producentéw,
ktorzy nie dokonywali wywozu do Unii w OD.

W celu zminimalizowania ryzyka obchodzenia cla
w zwigzku z wysokg réznica w stawkach celnych,
uwaza si¢, Zze w tym przypadku potrzebne sg specjalnie
srodki, aby zapewni¢ odpowiednie stosowanie cel anty-
dumpingowych. Te specjalne $rodki obejmuja przedsta-
wienie organom celnym panstw czlonkowskich waznej
faktury  handlowej, ktéra musi by¢  zgodna
z wymogami okre$lonymi w zalaczniku do niniejszego
rozporzadzenia. Przywoz, ktéremu nie towarzyszy taka
faktura, podlega rezydualnemu clu antydumpingowemu
majgcemu zastosowanie do wszystkich innych przedsie-
biorstw.

W przypadku gdy wywdéz dokonywany przez jedno
z przedsigbiorstw korzystajacych z nizszej indywidualnej
stawki celnej wzrosnie w znacznym stopniu po wprowa-
dzeniu wspomnianych $rodkéw [w zaleznosci od przy-
padku mozna wskazal warto§¢ procentowa], tego
rodzaju wzrost wielkosci wywozu moze zosta¢ uznany
za stanowigcy sam w sobie zmian¢ w strukturze handlu
ze wzgledu na wprowadzenie $rodkéw w rozumieniu art.
13 ust. 1 rozporzadzenia podstawowego. W takich
okolicznosciach oraz pod warunkiem spetnienia okreslo-
nych wymagan moze zosta¢ wszczete dochodzenie doty-
czace obchodzenia $rodkéw. Podczas tego dochodzenia
mozna miedzy innymi zbada¢ potrzebe zniesienia indy-
widualnych stawek celnych, a nastepnie natozy¢ clo ogdl-
nokrajowe.

Ponizsze proponowane stawki celne s3 oparte na margi-
nesach dumpingu ustalonych w toku dochodzenia,
poniewaz byly one nizsze niz marginesy szkody. Ustala
si¢ nastepujace tymczasowe cla antydumpingowe:

Przedsigbiorstwo Margines dumpingu Clo tymczasowe
Guangdong Xinruncheng Ceramics Co. Ltd 35,5% 35,5%
Shandong Yadi Ceramics Co., Ltd 36,6 % 36,6 %
Dongguan City Wonderful Ceramics Industrial Park Co., 26,2 % 26,2 %
Iéttcllz,mgdong Jiamei Ceramics Co., Ltd,
Qingyuan Gani Ceramics Co. Ltd,
Foshan Gani Ceramics Co. Ltd.
Wszyscy pozostali producenci wspotpracujacy 32,3 % 32,3 %
Wszystkie pozostale 73,0% 73,0%

(") European Commission, Directorate-General for Trade, Directorate H,
1049 Brussels, Belgia.
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H. PRZEPISY KONCOWE

(166) Powyzsze tymczasowe ustalenia zostang ujawnione wszystkim zainteresowanym stronom, ktérym
zapewniona zostanie mozliwo$¢ przedstawienia uwag na piSmie oraz zlozenia wniosku
o przestuchanie. Ich uwagi zostang przeanalizowane oraz, o ile beda uzasadnione, zostang wzigte
pod uwage przed dokonaniem jakichkolwick ostatecznych ustalen. Ponadto nalezy podkreslié, iz
ustalenia w sprawie wprowadzenia cel antydumpingowych dokonane na potrzeby niniejszego rozpo-
rzadzenia maja charakter tymczasowy i moga zosta¢ ponownie rozwazone przy dokonywaniu
wszelkich ostatecznych ustalen,

PRZYJMUJE NINIEJSZE ROZPORZADZENIE:

Artykut 1

1. Niniejszym naklada si¢ tymczasowe clo antydumpingowe na przywdéz szkliwionych i nieszkliwionych
ceramicznych plyt chodnikowych, kafli lub plytek Sciennych; szkliwionych i nieszkliwionych ceramicznych
kostek mozaikowych i podobnych, nawet na podlozu, objetych obecnie kodami CN 6907 10 00,
6907 90 20, 6907 90 80, 6908 10 00, 6908 90 11, 6908 90 20, 6908 90 31, 6908 90 51, 6908 90 91,
6908 90 93 i 6908 90 99, pochodzacych z Chinskiej Republiki Ludowej.

2. Stawka tymczasowego cla antydumpingowego, stosowana do cen netto na granicy Unii, przed ocle-
niem, produktu opisanego w ust. 1 i wytwarzanego przez nizej wymienione przedsiebiorstwa, jest naste-

pujaca:

Przedsigbiorstwo Clo Dodatkowy kod TARIC
Guangdong Xinruncheng Ceramics Co. Ltd. 35,5 % B009
Shandong Yadi Ceramics Co. Ltd 36,6 % BO10
Dongguan City Wonderful Ceramics Industrial Park Co. 26,2 % BO11

Ltd,

Guangdong Jiamei Ceramics Co. Ltd,
Qingyuan Gani Ceramics Co. Ltd,
Foshan Gani Ceramics Co. Ltd.

Przedsigbiorstwa wymienione w zalaczniku [ 32,3% B012

Wszystkie pozostale przedsigbiorstwa 73,0 % B999

3. Stosowanie indywidualnych stawek celnych ustalonych dla przedsigbiorstw wymienionych w ust. 2
bedzie uwarunkowane przedstawieniem organom celnym paristw czlonkowskich waznej faktury handlowe;j,
zgodnej z wymogami okre$lonymi w zalaczniku II. W przypadku nieprzedstawienia takiej faktury obowia-
zuje clo majace zastosowanie do wszystkich pozostalych przedsigbiorstw

4. Dopuszczenie do swobodnego obrotu na terenie Unii produktu, o ktérym mowa w ust. 1, uwarun-
kowane jest wplaceniem zabezpieczenia w wysokosci kwoty cla tymczasowego.

5. O ile nie okreslono inaczej, zastosowanie maja obowigzujace przepisy dotyczace naleznosci celnych.

Artykut 2

1. Nie naruszajgc przepisow art. 20 rozporzadzenia Rady (WE) nr 1225/2009, zainteresowane strony
moga zwrdci¢ sie o ujawnienie istotnych faktow i ustaleri, na podstawie ktdrych przyjeto niniejsze rozpo-
rzadzenie, przedstawi¢ swoje opinie na piSmie i wystapi¢ o mozliwo$¢ zlozenia przed Komisja ustnych
wyja$nien w ciggu jednego miesigca od daty wejscia w Zycie niniejszego rozporzadzenia.

2. Zgodnie z art. 21 ust. 4 rozporzadzenia Rady (WE) nr 1225/2009 zainteresowane strony moga
przedstawial uwagi dotyczace zastosowania niniejszego rozporzadzenia przez okres jednego miesigca od
daty jego wejScia w zycie.



17.3.2011 Dziennik Urzgdowy Unii Europejskiej

L 70/25

Artykut 3

Niniejsze rozporzadzenie wchodzi w Zycie nastepnego dnia po jego opublikowaniu w Dzienniku Urzgdowym
Unii Europejskiej.

Niniejsze rozporzadzenie wigze w calosci i jest bezposSrednio stosowane we wszystkich
panstwach czlonkowskich.

Sporzadzono w Brukseli dnia 16 marca 2011 r.

W imieniu Komisji
José Manuel BARROSO
Przewodniczgcy
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ZALACZNIK I

Chifiscy producenci wspdlpracujacy, ktdérych nie objeto préba i ktérym nie przyznano indywidualnego traktowania
(dodatkowy kod TARIC B012):

1. Dongguan He Mei Ceramics Co. Ltd.
2. Dongpeng Ceramic (Qingyuan) Co. Ltd.
3. Eagle Brand Ceramics Industrial (Heyuan) Co. Ltd.
4. Enping City Huachang Ceramic Co. Ltd.
5. Enping Huiying Ceramics Industry Co. Ltd.
6. Enping Yungo Ceramic Co. Ltd.
7. Foshan Aoling Jinggong Ceramics Co. Ltd.
8. Foshan ASGF Ceramics Co. Ltd.
9. Foshan Bailifeng Building Materials Co. Ltd.
10. Foshan Boli Import & Export Co. Ltd.
11. Foshan Bragi Ceramic Co. Ltd.
12. Foshan City Fangyuan Ceramic Co. Ltd.
13. Foshan Dunhuang Building Materials Co. Ltd.
14. Foshan Eminent Industry Development Co. Ltd.
15. Foshan Everlasting Enterprise Co. Ltd.
16. Foshan Gaoming Shuncheng Ceramic Co. Ltd.
17. Foshan Gaoming Yaju Ceramics Co. Ltd.
18. Foshan Guanzhu Ceramics Co. Ltd.
19. Foshan Huashengchang Ceramic Co. Ltd.
20. Foshan Huitao Economic & Trading Co. Ltd.
21. Foshan Jiajun Ceramics Co. Ltd.
22. Foshan Mingzhao Technology Development Co. Ltd.
23. Foshan Nanhai Jingye Ceramics Co. Ltd.
24. Foshan Nanhai Shengdige Decoration Material Co. Ltd.
25. Foshan Nanhai Xiaotang Jinzun Border Factory Co. Ltd.
26. Foshan Nanhai Yonghong Ceramic Co. Ltd.
27. Foshan Oceanland Ceramics Co. Ltd.
28. Foshan Oceano Ceramics Co. Ltd.

29. Foshan Sanshui Hongyuan Ceramics Enterprise Co. Ltd.
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30.

31.

32.

33.

34.

35.

36.

37.

38.

39.

40.

41.

42.

43.

44,

45.

46.

47.

48.

49.

50.

51.

52.

53.

54.

55.

56.

57.

58.

59.

60.

61.

Foshan Sanshui Huiwanjia Ceramics Co. Ltd.

Foshan Sanshui New Pearl Construction Ceramics Industrial Co. Ltd.
Foshan Sheng Tao Fang Ceramics Co. Ltd.

Foshan Shiwan Eagle Brand Ceramic Group Co. Ltd.
Foshan Shiwan Yulong Ceramics Co. Ltd.

Foshan Summit Ceramics Co. Ltd.

Foshan Tidiy Ceramics Co. Ltd.

Foshan VIGORBOOM Ceramic Co. Ltd.

Foshan Xingtai Ceramics Co. Ltd.

Foshan Yueyang Alumina Products Co. Ltd.

Foshan Zhuyangyang Ceramics Co. Ltd.

Fujian Fuzhou Zhongxin Ceramics Co. Ltd.

Fujian Jinjiang Lianxing Building Material Co. Ltd.
Fujian Minging Jiali Ceramics Co. Ltd.

Fujian Minging Ruimei Ceramics Co. Ltd.

Fujian Minging Shuangxing Ceramics Co. Ltd.
Gaoyao Yushan Ceramics Industry Co. Ltd.
Guangdong Bode Fine Building Materials Co. Ltd.
Guangdong Foshan Redpear] Building Material Co. Ltd.
Guangdong Gold Medal Ceramics Co. Ltd.
Guangdong Grifine Ceramics Co. Ltd.

Guangdong Homeway Ceramics Industry Co. Ltd.
Guangdong Huiya Ceramics Co. Ltd.

Guangdong Juimsi Ceramics Co. Ltd.

Guangdong Kaiping Tilee’s Building Materials Co. Ltd.
Guangdong Kingdom Ceramics Co. Ltd.

Guangdong Kito Ceramics Co. Ltd.

Guangdong Monalisa Ceramics Co. Ltd.

Guangdong New Zhong Yuan Ceramics Co. Ltd. Shunde Yuezhong Branch
Guangdong Ouyai Ceramic Factory Co. Ltd.
Guangdong Overland Ceramics Co. Ltd.

Guangdong Qianghui (QHTC) Ceramics Co. Ltd.
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62.

63.

64.

65.

66.

67.

68.

69.

70.

71.

72.

73.

74.

75.

76.

77.

78.

79.

80.

81.

82.

83.

84.

85.

86.

87.

88.

89.

90.

91.

92.

93.

Guangdong Sihui Kedi Ceramics Co. Ltd.
Guangdong Summit Ceramics Co. Ltd.
Guangdong Tianbi Ceramics Co. Ltd.
Guangdong Winto Ceramics Co. Ltd.
Guangdong Xinghui Ceramics Group Co. Ltd.
Guangning County Oudian Art Ceramic Co. Ltd.
Guangzhou Cowin Ceramics Co. Ltd.
Hangzhou Nabel Ceramics Co. Ltd.
Hangzhou Nabel Group Co. Ltd.
Hangzhou Venice Ceramics Co. Ltd.
Heyuan Wanfeng Ceramics Co. Ltd.

Hitom Ceramics Co. Ltd.

Heyuan Becarry Ceramics Co. Ltd.

Huiyang Kingtile Ceramics Co. Ltd.

Jiangxi Ouya Ceramics Co. Ltd.

Jingdezhen Kito Ceramics Co. Ltd.
Jingdezhen Lehua Ceramic Sanitary Ware Co. Ltd.
Jingdezhen Tidiy Ceramics Co. Ltd.

Kim Hin Ceramics (Shanghai) Co. Ltd.
Lixian Xinpeng Ceramic Co. Ltd.

Louis Valentino Ceramic Co. Ltd.
Louverenike (Foshan) Ceramics Co. Ltd.
Nabel Ceramics Co. Ltd.

Ordos Xinghui Ceramics Co. Ltd.

Qingdao Diya Ceramics Co. Ltd.

Qingyuan Guanxingwang Ceramics Co. Ltd.
Qingyuan Oudian Art Ceramic Co. Ltd.
Qingyuan Ouya Ceramics Co. Ltd.

RAK (Gaoyao) Ceramics Co. Ltd.

Shandong ASA Ceramic Co. Ltd.

Shandong Dongpeng Ceramic Co. Ltd.

Shandong Jialiya Ceramic Co. Ltd.
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94.

95.

96.

97.

98.

99.

100.

101.

102.

103.

104.

105.

106.

107.

108.

109.

110.

111.

112.

Shanghai Cimic Tile Co. Ltd.

Shaoguan City Lehua Ceramic Sanitary Ware Co. Ltd.
Shunde Area Foshan Lehua Ceramic Sanitary Ware Co. Ltd.
Sinyih Ceramic (China) Co. Ltd.

Sinyih Ceramics (Penglai) Co. Ltd.

Southern building materials and Sanitary Co. Ltd. of Qingyuan
Tangshan Huida Ceramic group Co. Ltd.

Tangshan Huida Ceramic Group Huiquin Co. Ltd.

Tegaote Ceramics Co. Ltd.

Tianjin (TEDA) Honghui Industry & Trade Co. Ltd.

Topbro Ceramics Co. Ltd.

Xingning Christ Craftworks Co. Ltd.

Zhao Qing City Shenghui Ceramics Co. Ltd.

Zhaoqing Jin Ouya Ceramics Co. Ltd.

Zhaoqing Lehua Ceramic Sanitary Ware Co. Ltd.

ZhaoQing Zhongcheng Ceramics Co. Ltd.

Zibo Hualiansheng Ceramics Co. Ltd.

Zibo Huaruinuo Ceramics Co. Ltd.

Zibo Tongyi Ceramics Co. Ltd.
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ZALACZNIK II

Wazna faktura handlowa, o ktérej mowa w art. 1 ust. 3, musi zawiera¢ o$wiadczenie w nastepujacej formie, podpisane
przez pracownika podmiotu wystawiajacego fakture handlows:

1. Nazwisko i funkcja pracownika podmiotu wystawiajacego fakture handlowa.

2. Oswiadczenie o nastepujacej tresci:

,Ja, nizej podpisany, poswiadczam, Ze (ilos¢) plytek ceramicznych, sprzedawanych na wywéz do Unii Europejskiej
i objeta niniejsza faktura, zostalo wytworzonych przez (nazwa i siedziba przedsigbiorstwa) (dodatkowy kod TARIC)
w (nazwa panstwa). O§wiadczam, ze informacje zawarte w niniejszej fakturze sa pelne i zgodne z prawda.

Data i podpis”



