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ROZPORZADZENIE KOMISJI (UE) 2016/1905
z dnia 22 wrzeénia 2016 r.

zmieniajagce rozporzadzenie (WE) nr 1126/2008 przyjmujace okreslone miedzynarodowe

standardy rachunkowo$ci zgodnie z rozporzadzeniem (WE) nr 1606/2002 Parlamentu

Europejskiego i Rady w odniesieniu do Miedzynarodowego Standardu Sprawozdawczosci
Finansowej 15

(Tekst majacy znaczenie dla EOG)

KOMISJA EUROPE]JSKA,
uwzgledniajac Traktat o funkcjonowaniu Unii Europejskiej,

uwzgledniajgc rozporzadzenie (WE) nr 1606/2002 Parlamentu Europejskiego i Rady z dnia 19 lipca 2002 r. w sprawie
stosowania miedzynarodowych standardéw rachunkowosci (), w szczegdlnosci jego art. 3 ust. 1,

a takze majgc na uwadze, co nastepuje:

(1)  Na mocy rozporzadzenia Komisji (WE) nr 1126/2008 (%) przyjeto okreslone migdzynarodowe standardy rachun-
kowosci oraz ich interpretacje istniejace w dniu 15 pazdziernika 2008 r.

(2) W maju 2014 r. Rada Miedzynarodowych Standardéow Rachunkowosci (RMSR) opublikowata nowy miedzyna-
rodowy standard sprawozdawczosci finansowej (MSSF) 15 zatytulowany Przychody z umow z klientami. Standard
ten ma podnie$¢ jako$¢ sprawozdawczos$¢ finansowa dotyczaca przychodéw oraz zwigkszy¢ poréwnywalnosé
najwyzszej pozycji sprawozdan finansowych na calym $wiecie.

(3) W wrzeéniu 2015 r. RMSR opublikowala zmiang MSSF 15, ktdra przesuwa wejscie tego standardu w zycie z dnia
1 stycznia 2017 r. na dzief 1 stycznia 2018 r.

(4)  MSSF 15 zawiera odniesienia do MSSF 9, ktéry obecnie nie moze by¢ stosowany, poniewaz nie zostal przyjety
przez Unie. Dlatego tez wszelkie odniesienia do MSSF 9 zawarte w zalaczniku do niniejszego rozporzadzenia
nalezy odczytywac jako odniesienia do Miedzynarodowego Standardu Rachunkowosci (MSR) 39 Instrumenty
finansowe: ujmowanie i wycena.

(5) Konsekwencja przyjecia MSSF 15 sa zmiany MSSF 1, 3 i 4, MSR 1, 2, 12, 16, 32, 34, 36, 37, 38, 39 i 40,
interpretacji Komitetu ds. Interpretacji Miedzynarodowej Sprawozdawczosci Finansowej (KIMSF) 12 oraz
interpretacji Komitetu ds. Interpretacji Standardéw (SKI) 27 i 32 w celu zapewnienia spéjno$ci miedzy miedzyna-
rodowymi standardami rachunkowosci. Ponadto wskutek przyjecia tego standardu wycofane zostaja standardy
MSR 11 i 18, interpretacje KIMSF 13, KIMSF 15 i KIMSF 18 oraz SIC 31.

(6)  Europejska Grupa Doradcza ds. Sprawozdawczosci Finansowej potwierdzila, ze MSSF 15 spelnia kryteria
przyjecia okreslone w art. 3 ust. 2 rozporzadzenia (WE) nr 1606/2002.

(7)  Nalezy zatem odpowiednio zmieni¢ rozporzadzenie (WE) nr 1126/2008.
(8)  Srodki przewidziane w niniejszym rozporzadzeniu s3 zgodne z opinia Komitetu Regulacyjnego ds. Rachun-

kowosci,

(') Dz.U.L243211.9.2002,s. 1.
(*) Rozporzadzenie Komisji (WE) nr 1126/2008 z dnia 3 listopada 2008 r. przyjmujace okrelone miedzynarodowe standardy rachun-
kowosci zgodnie z rozporzadzeniem (WE) nr 1606/2002 Parlamentu Europejskiego i Rady (Dz.U.L 320z 29.11.2008, s. 1).
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PRZYJMUJE NINIEJSZE ROZPORZADZENIE:

Artykut 1

1. W zalgczniku do rozporzadzenia (WE) nr 1126/2008 wprowadza si¢ nastepujace zmiany:

a) dodaje si¢ Miedzynarodowy Standard Sprawozdawczosci Finansowej (MSSF) 15 Przychody z umow z klientami zgodnie
z zalgcznikiem do niniejszego rozporzadzenia;

b) MSSF 1 Zastosowanie Migdzynarodowych Standardéw Sprawozdawczosci Finansowej po raz pierwszy, MSSF 3 Polgczenia
jednostek, MSSF 4 Umowy ubezpieczeniowe, Migdzynarodowy Standard Rachunkowosci (MSR) 1 Prezentacja sprawozdai
finansowych, MSR 2 Zapasy, MSR 12 Podatek dochodowy, MSR 16 Rzeczowe aktywa trwate, MSR 32 Instrumenty finansowe:
prezentacja, MSR 34 Srédroczna sprawozdawczos¢ finansowa, MSR 36 Utrata wartosci aktywéw, MSR 37 Rezerwy,
zobowigzania warunkowe i aktywa warunkowe, MSR 38 Wartosci niematerialne, MSR 39 Instrumenty finansowe: ujmowanie
i wycena, MSR 40 Nieruchomosci inwestycyjne, Interpretacja Komitetu ds. Interpretacji Miedzynarodowej Sprawozda-
wezosci Finansowej KIMSF 12 Umowy na ustugi koncesjonowane, Interpretacja Komitetu ds. Interpretacji Standardéw
(SKI) 27 Ocena istoty transakgji wykorzystujgcych prawng forme leasingu i SKI 32 Wartosci niematerialne — koszt witryny
internetowej zmienia si¢ zgodnie z MSSF 15, jak okreslono w zalaczniku do niniejszego rozporzadzenia;

¢) MSR 11 Umowy o ustuge budowlang, MSR 18 Przychody, KIMSF 13 Konsumenckie programy lojalnosciowe, KIMSF 15
Umowy dotyczgce budowy nieruchomosci i KIMSF 18 Przekazanie aktywow przez klientéw i SKI 31 Przychody — transakje
barterowe obejmujgce ustugi reklamowe zastepuje sie zgodnie z MSSF 15, jak okre$lono w zalgczniku do niniejszego
rozporzadzenia.

2. Wszelkie odniesienia do MSSF 9 zawarte w zalaczniku do niniejszego rozporzadzenia nalezy rozumieé jako
odniesienia do MSR 39 Instrumenty finansowe: ujmowanie i wycena.

Artykut 2

Wszystkie przedsiebiorstwa stosujg zmiany, o ktérych mowa w art. 1 ust. 1, najp6Zniej wraz z rozpoczeciem swojego
pierwszego roku obrotowego rozpoczynajgcego si¢ dnia 1 stycznia 2018 r. lub p6Zniej.

Artykut 3

Niniejsze rozporzadzenie wchodzi w zycie dwudziestego dnia po jego opublikowaniu w Dzienniku Urzgdowym Unii
Europejskiej.

Niniejsze rozporzadzenie wigze w caloSci i jest bezposrednio stosowane we wszystkich
panstwach cztonkowskich.

Sporzadzono w Brukseli dnia 22 wrze$nia 2016 r.

W imieniu Komisji
Jean-Claude JUNCKER

Przewodniczgcy
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ZAELACZNIK

Miedzynarodowy Standard Sprawozdawczo$ci Finansowej 15

Przychody z uméw z klientami

Miedzynarodowy Standard Sprawozdawczos$ci Finansowej 15
Przychody z umow z klientami
CEL

1.  Celem niniejszego standardu jest ustanowienie zasad, ktére jednostka stosuje do przedstawiania
uzytkownikom sprawozdan finansowych uzytecznych informacji dotyczacych charakteru, kwot,
rozkladu w czasie oraz niepewnosci co do przychodéw i przeplywéw pienieznych wynikajacych z uméw
z klientami.

Osiagniecie celu

2. Aby osiagnac cel okreslony w paragrafie 1, zgodnie z podstawowa zasada niniejszego standardu jednostka ujmuje
przychody w taki sposéb, aby odzwierciedli¢ przekazanie przyrzeczonych débr lub uslug na rzecz klienta
w kwocie, ktéra odzwierciedla wynagrodzenie, do ktrego — zgodnie z oczekiwaniem jednostki — bedzie ona
uprawniona w zamian za te dobra lub ustugi.

3. Stosujac niniejszy standard, jednostka uwzglednia warunki umowy oraz wszystkie istotne fakty i okolicznosci.
Jednostka stosuje niniejszy standard, w tym wszelkie praktyczne rozwiazania, konsekwentnie w odniesieniu do
uméw o podobnych cechach i w podobnych okolicznosciach.

4. Niniejszy standard okre$la zasady rachunkowosci dotyczace pojedynczej umowy z klientem. Jednak jako
praktyczne rozwigzanie jednostka moze stosowaé niniejszy standard w odniesieniu do portfela uméw (lub
zobowigzafi do wykonania Swiadczenia) o podobnych cechach, jesli jednostka racjonalnie oczekuje, iz wplyw na
sprawozdanie finansowe w zwigzku z zastosowaniem niniejszego standardu w stosunku do portfela nie bedzie
istotnie réznit si¢ od zastosowania niniejszego standardu w stosunku do pojedynczych uméw (lub zobowigzan do
wykonania $wiadczenia) w ramach tego portfela. Przy ujmowaniu portfela jednostka stosuje szacunki i zalozenia,
ktére odzwierciedlaja wielkos¢ i sktad portfela.

ZAKRES

5. Jednostka stosuje niniejszy standard do wszystkich uméw z klientami, z wyjatkiem:
a) uméw leasingowych objetych zakresem MSR 17 Leasing;
b) uméw ubezpieczeniowych objetych zakresem MSSF 4 Umowy ubezpieczeniowe;

¢) instrumentéw finansowych i innych praw lub zobowiazan umownych objetych zakresem MSSF 9 Instrumenty
finansowe, MSSF 10 Skonsolidowane sprawozdania finansowe, MSSF 11 Wspdlne ustalenia umowne, MSR 27
Jednostkowe sprawozdania finansowe i MSR 28 Inwestycie w jednostkach stowarzyszonych i wspdlnych przedsigwzigciach;
oraz

d) wymian niepieni¢znych miedzy jednostkami prowadzacymi taki sam rodzaj dzialalno$ci majacych na celu
ulatwienie sprzedazy klientom lub potencjalnym klientom. Na przyklad niniejszego standardu nie stosuje si¢
do uméw pomiedzy dwoma spédtkami naftowymi, ktére uzgadniajg wymiang ropy naftowej, aby w sposéb
terminowy zaspokaja¢ zapotrzebowanie swoich klientéw w réznych lokalizacjach.

6.  Jednostka stosuje niniejszy standard do uméw innych niz umowy wymienione w paragrafie 5, jedynie gdy strong
umowy jest klient. Klient jest strong, ktéra zawarta umowe z jednostka w celu otrzymania — w zamian za
wynagrodzenie — dobr lub ustug, ktére s3 wynikiem dzialalnosci operacyjnej jednostki. Strony umowy nie uznaje
si¢ za klienta, jesli — przykladowo — zawarla z dang jednostka umowe dotyczacg wzigcia udzialu w przedsiewzieciu
lub procesie, w ramach ktdrego strony umowy wspdlnie ponosza ryzyko i moga uzyskaé korzysci wynikajace
z tego przedsiewziecia lub procesu (takiego jak wytworzenie skladnika aktywéw w ramach porozumienia
o wspélpracy), a nie umowe dotyczaca otrzymania wyniku dzialalnosci operacyjnej jednostki.



Dziennik Urzedowy Unii Europejskiej 29.10.2016

Umowa z klientem moze by¢ objeta czeSciowo zakresem niniejszego standardu, a czeSciowo zakresem innych
standardéw wymienionych w paragrafie 5.

a) Jezeli w innych standardach okreslono, w jaki sposéb wyodrebni¢ lub poczatkowo wyceni¢ jedng lub wigcej
czeSci umowy, wowczas jednostka stosuje w pierwszej kolejnosci wymogi dotyczace wyodrebnienia lub
okreslone w tych standardach. Jednostka wylacza z ceny transakeyjnej kwote odpowiadajaca czesci lub czgSciom
umowy, ktére sg poczatkowo wyceniane zgodnie z innymi standardami, i stosuje paragrafy 73-86 w celu
przypisania pozostalej kwoty (o ile wystepuje) ceny transakcyjnej do kazdego zobowigzania do wykonania
$wiadczenia objetego zakresem niniejszego standardu oraz do wszelkich innych cze$ci umowy okreslonych
w paragrafie 7 pkt b).

b) Jezeli w innych standardach nie okre$lono, w jaki sposéb wyodrebni¢ lub poczatkowo wyceni¢ jedng lub
wigcej czeSci umowy, wowczas jednostka stosuje niniejszy standard do wyodrebnienia lub poczatkowej wyceny
jednej (lub wigcej) czesci umowy.

Niniejszy standard okresla zasady rachunkowosci dotyczace dodatkowych kosztéw pozyskania umowy z klientem
oraz kosztéw poniesionych w zwigzku z wykonaniem umowy z klientem, jezeli koszty te nie sa objete zakresem
innego standardu (zob. paragrafy 91-104). Jednostka stosuje te paragrafy tylko w odniesieniu do poniesionych
kosztéw, ktére odnoszg sie do umowy z klientem (lub jej czesci) objetej zakresem niniejszego standardu.

UJMOWANIE

10.

11.

Identyfikacja umowy

Jednostka ujmuje umowe z klientem objeta zakresem niniejszego standardu tylko woéwczas, gdy
spelnione s3 wszystkie nastepujace kryteria:

a) strony umowy zawarly umowe (w formie pisemnej, ustnej lub zgodnie z innymi zwyczajowymi
praktykami handlowymi) i s3 zobowigzane do wykonania swoich obowiazkéw;

b) jednostka jest w stanie zidentyfikowa¢ prawa kazdej ze stron dotyczace débr lub ustug, ktére maja
zostaé przekazane;

c) jednostka jest w stanie zidentyfikowa¢ warunki platno$ci za dobra lub uslugi, ktére maja zostaé
przekazane;

d) umowa ma tre§¢ ekonomiczng (tzn. mozna oczekiwaé, ze w wyniku umowy ulegnie zmianie
ryzyko, rozklad w czasie lub kwota przyszlych przeplyw6w pienig¢znych jednostki); oraz

e) jest prawdopodobne, ze jednostka otrzyma wynagrodzenie, ktére bedzie jej przyslugiwalo
w zamian za dobra lub uslugi, ktére zostang przekazane klientowi. Oceniajac, czy otrzymanie
kwoty wynagrodzenia jest prawdopodobne, jednostka uwzglednia jedynie zdolno$¢ i zamiar
zaplaty kwoty wynagrodzenia przez klienta w odpowiednim terminie. Kwota wynagrodzenia, ktore
bedzie przystugiwalo jednostce, moze by¢ nizsza niz cena okre§lona w umowie, jesli wynagro-
dzenie jest zmienne, poniewaz jednostka moze zaoferowaé klientowi ulge cenowgy (zob.
paragraf 52).

Umowa to porozumienie mi¢dzy dwiema lub wigcej stronami, powodujace powstanie egzekwowalnych praw
i obowigzkéw. Mozliwos¢ egzekwowania praw i obowigzkéw okreslonych w umowie stanowi zagadnienie
prawne. Umowy mogg by¢ zawierane pisemnie, ustnie lub w sposéb dorozumiany na podstawie zwyczajowych
praktyk handlowych jednostki. Praktyki i procesy zwigzane z zawieraniem umoéw z klientami r6znia si¢ w poszcze-
g6lnych porzadkach prawnych, branzach i jednostkach. Ponadto moga si¢ one rézni¢ w ramach jednej jednostki
(na przyklad moga zaleze¢ od kategorii klientéw lub rodzaju przyrzeczonych débr lub ustug). Jednostka
uwzglednia te praktyki i procesy przy okreSlaniu, czy i kiedy umowa z klientem powoduje powstanie egzekwo-
walnych praw i obowiazkéw.

Niektére umowy z klientami moga nie mie¢ ustalonego okresu obowigzywania i moga zosta¢ rozwiazane lub
zmodyfikowane przez kazda ze stron w dowolnym momencie. Inne umowy moga by¢ automatycznie
przedluzane na kolejne okresy w sposéb okreslony w umowie. Jednostka stosuje niniejszy standard do okresu
obowigzywania umowy (tj. okresu umowy), w ktérym strony umowy maja egzekwowalne prawa i obowiazki.
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12.  Na potrzeby stosowania niniejszego standardu uznaje si¢, Ze umowa nie istnieje, jesli kazda ze stron umowy ma
jednostronne prawo do rozwigzania catkowicie niewykonanej umowy bez obowigzku zaplaty odszkodowania
drugiej stronie (lub stronom). Umowa jest catkowicie niewykonana, jezeli sg spelnione obydwa nastepujace
warunki:

a) jednostka nie przekazala jeszcze przyrzeczonych débr lub ustug klientowi; oraz

b) jednostka nie otrzymala jeszcze ani nie ma jeszcze prawa do otrzymania jakiegokolwiek wynagrodzenia
w zamian za przyrzeczone dobra lub ustugi.

13.  Jezeli umowa z klientem spelnia kryteria okreslone w paragrafie 9 w momencie zawarcia umowy, jednostka nie
dokonuje ponownej oceny tych kryteriéw, chyba ze istnieja przestanki istotnej zmiany faktéw i okolicznosci. Na
przyklad jezeli znacznie obnizy si¢ zdolno$¢ klienta do zaplaty wynagrodzenia, jednostka dokonuje ponownej
oceny tego, czy jest prawdopodobne, ze otrzyma wynagrodzenie, do ktérego bedzie uprawniona w zamian za
pozostale dobra lub ustugi, ktére maja zostaé przekazane klientowi.

14.  Jezeli umowa z klientem nie spelnia kryteriéw okreslonych w paragrafie 9, jednostka kontynuuje dokonywanie
oceny umowy celem ustalenia, czy kryteria okre$lone w paragrafie 9 zostaly spelnione w pdzZniejszym terminie.

15.  Jezeli umowa z klientem nie spelnia kryteriéw okreslonych w paragrafie 9, a jednostka otrzyma od klienta
wynagrodzenie, jednostka ujmuje otrzymane wynagrodzenie jako przychdd tylko w przypadku wystgpienia
jednego z nastepujacych zdarzen:

a) jednostka nie ma zadnych innych zobowiazan do przekazania débr lub ustug klientowi i otrzymala cale lub
zasadniczo cale wynagrodzenie przyrzeczone przez klienta, przy czym wynagrodzenie to nie podlega
zwrotowi; lub

b) umowa zostala rozwigzana, a wynagrodzenie otrzymane od klienta nie podlega zwrotowi.

16. Jednostka ujmuje wynagrodzenie otrzymane od klienta jako zobowigzanie do momentu wystgpienia jednego ze
zdarzen, o ktorych mowa w paragrafie 15, lub spelnienia kryteriow okreSlonych w paragrafie 9 (zob.
paragraf 14). Zaleznie od faktéw i okolicznosci dotyczacych umowy, tak ujete zobowigzanie przedstawia
obowigzek przekazania przez jednostke dobr lub ustug w przyszlosci lub zwrotu przez nig otrzymanego
wynagrodzenia. W obu przypadkach zobowigzanie wycenia si¢ w kwocie wynagrodzenia otrzymanego od klienta.

Laczenie uméw

17.  Jednostka laczy dwie lub wigcej umoéw, ktore zostaly zawarte jednoczesnie lub niemal jednoczesnie z tym samym
klientem (lub podmiotami powigzanymi z klientem), i ujmuje je jako jedng umowe, jezeli spelnione jest co
najmniej jedno z ponizszych kryteriow:

a) umowy sa negocjowane jako pakiet i dotycza tego samego celu handlowego;
b) kwota wynagrodzenia naleznego w ramach jednej umowy zalezy od ceny lub wykonania innej umowy; lub

¢) dobra lub ushugi przyrzeczone w umowach (lub niektére dobra lub ustugi przyrzeczone w kazdej z umoéw)
stanowig zgodnie z paragrafami 22-30 pojedyncze zobowiazanie do wykonania $wiadczenia.

Zmiany umowy

18. Zmiana umowy to zmiana zakresu umowy lub okreslonej w niej ceny (lub obu tych zmiennych), ktéra zostala
zatwierdzona przez strony umowy. W niektérych branzach i porzadkach prawnych termin ,zmiana umowy”
moze wystepowaé pod nazwg modyfikacji, zmiany lub korekty umowy. Zmiana umowy ma miejsce, gdy strony
umowy zatwierdza zmiang, ktéra powoduje powstanie nowych lub zmiang istniejacych egzekwowalnych praw
i obowigzkéw stron umowy. Zmiana umowy moze zostal zatwierdzona w formie pisemnej, ustnej lub w sposéb
dorozumiany na podstawie zwyczajowych praktyk handlowych. Jezeli strony umowy nie zatwierdzily zmiany
umowy, jednostka w dalszym ciggu stosuje niniejszy standard do istniejacej umowy do czasu zatwierdzenia
Zmiany umowy.
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19. Zmiana umowy moze mie¢ miejsce, nawet jesli strony umowy pozostaja w sporze co do zmiany zakresu lub
ceny (lub obu tych zmiennych) lub jedli strony zatwierdzily zmiang zakresu umowy, ale nie ustalily jeszcze
odpowiedniej zmiany ceny. Przy ustalaniu, czy nowo powstale lub zmienione prawa i obowiazki sa
egzekwowalne, jednostka uwzglednia wszystkie istotne fakty i okolicznoci, w tym warunki umowy i inne
informacje. Jezeli strony umowy zatwierdzily zmiane zakresu umowy, ale nie ustalily jeszcze odpowiedniej
zmiany ceny, jednostka szacuje zmiang ceny transakcyjnej wynikajaca ze zmiany umowy zgodnie
z paragrafami 50-54 odnoénie do szacowania wynagrodzenia zmiennego oraz zgodnie z paragrafami 56-58
odnosnie do granicznych wartosci szacunkowych wynagrodzenia zmiennego.

20. Jednostka ujmuje zmiang umowy jako oddzielng umowe, jezeli spelnione sg obydwa ponizsze warunki:

a) zakres umowy zwigksza si¢ ze wzgledu na dodanie przyrzeczonych débr lub uslug, ktére s3 uznawane za
odrebne (zgodnie z paragrafami 26-30); oraz

b) cena okreslona w umowie zwigksza si¢ o kwote wynagrodzenia, odzwierciedlajacg okreslone przez jednostke
indywidualne ceny sprzedazy dodatkowych przyrzeczonych débr lub ustug oraz wszelkie odpowiednie korekty tej
ceny dokonane w celu uwzglednienia okolicznoici konkretnej umowy. Na przyklad jednostka moze
skorygowa¢ indywidualng ceng¢ sprzedazy dodatkowego dobra lub dodatkowej ustugi o wysokosé upustu
udzielonego klientowi, poniewaz jednostka ta nie bedzie musiala ponies¢ kosztéw zwigzanych ze sprzedaza,
jakie poniostaby w przypadku sprzedazy podobnych débr lub ustug nowemu klientowi.

21.  Jezeli zmiana umowy nie jest ujmowana jako oddzielna umowa zgodnie z paragrafem 20, jednostka ujmuje
przyrzeczone dobra lub ustugi, ktére na dzien zmiany umowy nie zostaly jeszcze przekazane (tj. pozostale
przyrzeczone dobra lub ustugi), w jeden z nastepujacych sposobow:

a) jesli pozostale dobra lub ustugi mozna wyodrebni¢ od débr lub ustug przekazanych w dniu lub przed dniem
zmiany umowy, jednostka ujmuje zmiang¢ umowy tak, jak gdyby doszlo do rozwigzania obowiazujacej umowy
i zawarcia nowej umowy. Kwota wynagrodzenia, jaka powinna zosta¢ przypisana do pozostalych zobowigzan
do wykonania $wiadczenia (lub do pozostalych odrebnych débr lub ustug w ramach pojedynczego
zobowigzania do wykonania $wiadczenia zgodnie z paragrafem 22 pkt b)), jest suma:

(i) wynagrodzenia przyrzeczonego przez klienta (w tym kwot juz otrzymanych od klienta), ktdére zostato
uwzglednione w szacowanej wysokosci ceny transakcyjnej i nie zostalo wczesniej ujete jako przychdd; oraz

(i) wynagrodzenia przyrzeczonego na mocy zmiany umowy;

=

jesli pozostale dobra lub ustugi nie sg odrgbne, a zatem stanowia cz¢$¢ pojedynczego zobowigzania do
wykonania §wiadczenia, ktére zostalo czgiciowo spelnione do dnia zmiany umowy, jednostka ujmuje zmiang
umowy tak, jakby byla ona czgscig obowigzujacej umowy. Wplyw zmiany umowy na ceng transakcyjng oraz
na dokonywang przez jednostke oceng stopnia spelnienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia ujmuje sig
jako korekte przychodéw (jako ich zwigkszenie lub zmniejszenie) na dzied zmiany umowy (tj. dokonuje si¢
tacznej korekty przychodéw);

¢) jesli w odniesieniu do pozostatych débr lub ustug zachodza okolicznosci przewidziane zaréwno w punkcie a),
jak i b), jednostka ujmuje wplyw zmiany umowy dotyczacej niespetnionych (w tym takze cze$ciowo niespel-
nionych) zobowigzain do wykonania $wiadczenia w zmienionej umowie w sposéb zgodny z celami niniejszego
paragrafu.

Identyfikacja zobowigzan do wykonania §wiadczenia

22. W momencie zawarcia umowy jednostka dokonuje oceny dobr lub ustug przyrzeczonych w umowie
z klientem i identyfikuje jako zobowigzanie do wykonania $wiadczenia kazde przyrzeczenie do
przekazania na rzecz klienta:

a) dobra lub uslugi (lub pakietu dobr lub ustug), ktére mozna wyodrebnié; lub

b) grupy odrebnych dobr lub ustug, ktdre s zasadniczo takie same i w przypadku ktérych przekazanie
na rzecz klienta ma taki sam charakter (zob. paragraf 23).
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23.  Przekazanie grupy odrebnych débr lub ustug na rzecz klienta ma taki sam charakter, jezeli spelnione sa obydwa
nastgpujace warunki:

a) kazde odrebne dobro lub kazda odr¢bna ustuga w danej grupie, ktéra jednostka zobowiazuje si¢ przekazaé
klientowi, spelnia kryteria okreslone w paragrafie 35 dotyczace uznania dobra lub uslugi za zobowigzanie do
wykonania $wiadczenia spelniane w czasie; oraz

b) zgodnie z paragrafami 39-40, ta sama metoda bylaby wykorzystywana do oceny stopnia calkowitego
spenienia przez jednostke zobowigzania do wykonania $wiadczenia polegajacego na przekazaniu klientowi
kazdego odrebnego dobra lub kazdej odrebnej ustugi w danej grupie.

Przyrzeczenia w umowach z Klientami

24.  Co do zasady umowa z klientem wyraznie okresla dobra lub ustugi, ktére jednostka zobowiazuje si¢ przekazaé
klientowi. Zobowigzania do wykonania $wiadczenia okreSlone w umowie z klientem mogg jednakze nie
ogranicza¢ si¢ do débr lub ustug, ktére s3 wyraznie okreSlone w umowie. Wynika to z faktu, ze umowa
z klientem moze obejmowal réwniez przyrzeczenia wynikajace ze zwyczajowych praktyk handlowych jednostki
lub konkretnych o$wiadczen, pod warunkiem ze w momencie zawierania umowy przyrzeczenia te prowadza do
powstania uzasadnionego oczekiwania klienta, ze jednostka przekaze na jego rzecz dobro lub ustuge.

25. Zobowigzania do wykonania $wiadczenia nie obejmujg czynnosci, ktére jednostka musi podja¢ w celu
wypetnienia umowy, chyba ze czynnosci te stanowia przekazanie dobra lub ustugi na rzecz klienta. Na przyklad
dostawcy ustug moga by¢ zobowigzani do wykonywania réznych zadan administracyjnych w celu przygotowania
umowy. Wykonywanie tych zadan nie prowadzi do przekazania ustugi klientowi. W zwigzku z tym takie
czynno$ci przygotowawcze nie stanowig zobowigzania do wykonania $wiadczenia.

Odrgbne dobra lub ushugi

26. W zaleznosci od umowy przyrzeczone dobra lub ustugi moga obejmowaé migdzy innymi:

a) sprzedaz débr wytworzonych przez jednostke (na przyklad zapaséw produktéw w przypadku przedsie-
biorstwa produkcyjnego);

b) odsprzedaz débr nabytych przez jednostke (na przyklad w przypadku sprzedawcy detalicznego);

¢) odsprzedaz praw do débr lub ustlug nabytych przez jednostke (na przyklad odsprzedaz biletéw przez
jednostke dzialajacg jako zleceniodawca, zgodnie z trescig paragraféw B34-B38);

d) wykonywanie na rzecz klienta zadania lub zadan okreslonych w umowie;

e) Swiadczenie ustugi polegajacej na pozostawaniu w gotowosci do dostarczania débr lub $wiadczenia ustug (na
przyklad niesprecyzowanych dokladnie aktualizacji oprogramowania, ktére s3 dokonywane zgodnie z zasadg
,w miar¢ dostepnosci”) lub udostepnianiu klientowi dobr lub ustug do uzytku w momencie, gdy klient tak

zdecyduje;

f) $wiadczenie ustugi polegajacej na zorganizowaniu przekazania débr lub ustug na rzecz klienta przez inny
podmiot (na przyklad dziatajac jako przedstawiciel innego podmiotu, zgodnie z treicia paragraféw B34-B38);

g) przyznanie praw do débr lub ustug, ktére majg by¢ dostarczone lub $wiadczone w przysziosci i ktére beda
mogly zostaé przez klienta odsprzedane lub przekazane na rzecz jego klienta (na przyklad jednostka
sprzedajaca produkt sprzedawcy detalicznemu zobowiazuje si¢ do przekazania dodatkowych débr lub ustug
osobie, ktora nabywa produkt od sprzedawcy detalicznego);

h) budowa, produkcja lub wytworzenie aktyw6éw w imieniu klienta;

i) udzielenie licencji (zob. paragrafy B52-B63); oraz

j) przyznanie opcji zakupu dodatkowych débr lub ustug (o ile opcje te daja klientowi istotne prawo, zgodnie
z tredcig paragrafow B39-B43).

27.  Dobro lub ustuga przyrzeczone klientowi s odrebne, jezeli spelnione sa obydwa nastepujace warunki:

a) klient moze odnosi¢ korzysci z dobra lub ustugi albo bezposrednio, albo poprzez powigzanie z innymi
zasobami, ktére sa dla niego tatwo dostepne (tj. dobro lub ustuga mogag by¢ odrebne); oraz
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b) zobowigzanie jednostki do przekazania dobra lub ustugi na rzecz klienta mozna zidentyfikowad jako odrebne
w stosunku do innych zobowigzan okreslonych w umowie (tj. dobro lub ustuga sa odrebne w ramach samej

umowy).

28.  Klient moze odnosi¢ korzysci z dobra lub ustugi zgodnie z paragrafem 27 pkt a), w przypadku gdy dobra lub
ustugi moga by¢ uzywane, zuzywane, sprzedane za kwote przewyzszajacg warto$¢ likwidacyjng lub mogg by¢
przechowywane w inny sposéb przynoszacy korzysci gospodarcze. W przypadku niektérych débr lub ustug
klient moze mie¢ mozliwo$¢ odnoszenia korzysci z dobra lub ustugi w sposéb bezposredni. W odniesieniu do
innych débr lub ustug klient moze mie¢ mozliwo$¢ odnoszenia korzysci z dobr lub ustug jedynie przy polaczeniu
z innymi latwo dostgpnymi zasobami. tatwo dostgpny zaséb to dobro lub ustuga, ktére s3 sprzedawane
oddzielnie (przez dang jednostke lub inng jednostke) lub zaséb juz otrzymany przez klienta od jednostki (w tym
dobra lub ustugi, ktére jednostka juz przekazala klientowi na podstawie umowy) lub zaséb pochodzacy z innych
transakeji lub zdarzen. Rézne czynniki mogg stanowi¢ dowdd na to, ze klient moze odnosi¢ korzysci z dobra lub
ustugi albo bezposrednio, albo w powigzaniu z innymi latwo dostgpnymi zasobami. Na przyklad fakt, ze
jednostka regularnie sprzedaje dobro lub usluge oddzielnie, wskazywalby, ze klient moze odnosi¢ korzysci
z dobra lub ustugi bezposrednio lub w powigzaniu z innymi tatwo dostgpnymi zasobami.

29.  Czynniki, ktére wskazuja, ze zobowigzanie jednostki do przekazania dobra lub ustugi klientowi mozna zidenty-
fikowac jako odrgbne (zgodnie z paragrafem 27 pkt b), obejmuja miedzy innymi nastepujace okolicznosci:

a) jednostka nie $wiadczy istotnych ustug polegajacych na laczeniu dobra lub ustugi z innymi dobrami lub
ustugami przyrzeczonymi w umowie w pakiety débr lub ustug, ktére po polaczeniu stanowia przedmiot
umowy zawartej przez klienta. Innymi stowy, jednostka nie uzywa dobra lub ustugi jako naktadu do produkcji
lub dostarczenia facznego przedmiotu umowy okre§lonego przez klienta;

b) dobro lub ustuga nie zmienia znaczaco ani nie dostosowuje innych débr lub ustug przyrzeczonych w umowie;

¢) dobro lub ustuga nie s3 w istotnym stopniu zalezne od innych débr lub ustug przyrzeczonych w umowie, ani
nie sa z nimi w istotnym stopniu powiazane. Na przyklad fakt, Ze klient moze zdecydowal, ze nie dokona
zakupu dobra lub usltugi, ktéra to decyzja nie ma znaczacego wplywu na inne dobra lub ustugi przyrzeczone
w umowie, moze wskazywaé, ze dobro lub ustuga nie s3 w istotnym stopniu zalezne od innych przyrze-
czonych débr lub ustug ani nie s3 z nimi w istotnym stopniu powigzane.

30. Jedli przyrzeczone dobra lub ustugi nie sg odrebne, jednostka laczy je z innymi przyrzeczonymi dobrami lub
ustugami tak dlugo, az bedzie mozliwe uznanie takiego pakietu débr lub ustug za odrebny. W niektorych
przypadkach moze to prowadzi¢ do tego, ze jednostka ujmuje wszystkie dobra i ustugi przyrzeczone w umowie
jako pojedyncze zobowigzanie do wykonania $wiadczenia.

Spelnianie zobowigzafi do wykonania §wiadczenia

31. Jednostka ujmuje przychody w momencie spelnienia (lub w trakcie spelniania) zobowigzania do
wykonania $wiadczenia poprzez przekazanie przyrzeczonego dobra lub uslugi (tj. skladnika aktywéw)
klientowi. Przekazanie skladnika aktyw6w nastepuje w momencie, gdy klient uzyskuje kontrole nad tym
skladnikiem aktywéw.

32.  Dla kazdego zobowigzania do wykonania $wiadczenia zidentyfikowanego zgodnie z paragrafami 22-30 jednostka
ustala w momencie zawarcia umowy, czy bedzie spelnia¢ zobowigzanie do wykonania $wiadczenia w miare
uplywu czasu (zgodnie z paragrafami 35-37) czy tez spelni je w okreSlonym momencie (zgodnie
z paragrafem 38). Jesli jednostka nie spelnia zobowigzania do wykonania $wiadczenia w miar¢ uplywu czasu,
zobowigzanie do wykonania $wiadczenia jest spelniane w okreslonym momencie.

33.  Dobra i ustugi stanowia aktywa, nawet gdy sa uznawane za nie tylko chwilowo, jesli zostaly otrzymane i sg
uzywane (jak jest w przypadku wielu ustug). Kontrola nad skladnikiem aktywéw odnosi si¢ do zdolnosci do
bezposredniego rozporzadzania tym skladnikiem aktywéw i uzyskiwania z niego zasadniczo wszystkich
pozostalych korzysci. Kontrola nad skladnikiem aktywéw obejmuje zdolno$¢ do niedopuszczania innych
jednostek do rozporzadzania skladnikiem aktywéw i uzyskiwania z niego korzysci. Korzysci ze skladnika
aktywow to potencjalne przeplywy pienigzne (wplywy lub zmniejszenia wyplywow), ktére mozna uzyskaé
bezposrednio lub posrednio na wiele sposobéw — na przyklad poprzez:

a) wykorzystywanie skladnika aktyw6w do produkeji débr lub $wiadczenia ustug (w tym ustug publicznych);

b) wykorzystywanie skladnika aktywéw w celu zwigkszenia wartosci innych aktywéw;
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¢) wykorzystywanie skladnika aktyw6w do rozliczenia zobowiazan lub obnizenia kosztéw;
d) sprzedaz lub wymiang skladnika aktywéw;

e) zastawienie skladnika aktywéw celem zabezpieczenia pozyczki; oraz

f) utrzymywanie skladnika aktywow.

34.  Oceniagjac, czy klient uzyskuje kontrole nad skladnikiem aktywow, jednostka uwzglednia wszelkie porozumienia
dotyczace odkupu skladnika aktywow (zob. paragrafy B64-B76).

Zobowigzania do wykonania swiadczenia spelniane w czasie

35.  Jednostka przenosi kontrolg nad dobrem lub ustugg w miare uplywu czasu i tym samym spelnia zobowigzanie do
wykonania $wiadczenia oraz ujmuje przychody w miarg upltywu czasu, jezeli spelniony jest jeden z nastepujacych
warunkow:

a) klient jednoczes$nie otrzymuje i czerpie korzysci plynace ze $wiadczenia jednostki, w miare wykonywania
przez jednostke tego Swiadczenia (zob. paragrafy B3-B4);

b) w wyniku wykonania $wiadczenia przez jednostke powstaje lub zostaje ulepszony skladnik aktywéw (na
przyklad produkcja w toku), a kontrole nad tym skladnikiem aktywéw — w miarg jego powstawania lub
ulepszania — sprawuje klient (zob. paragraf B5); lub

¢) w wyniku wykonania $wiadczenia przez jednostke nie powstaje skladnik aktywéw o alternatywnym
zastosowaniu dla jednostki (zob. paragraf 36), a jednostce przystuguje egzekwowalne prawo do zaplaty za
dotychczas wykonane $wiadczenie (zob. paragraf 37).

36. Skladnik aktywéw wytworzony w wyniku spelnienia zobowiazania przez jednostke nie ma alternatywnego
zastosowania dla jednostki, jesli jednostka jest objeta ograniczeniami umownymi co do mozliwosci swobodnego
przeznaczenia skladnika aktywoéw do innego zastosowania w trakcie tworzenia lub ulepszenia tego skladnika
aktywow lub jesli jednostka jest w praktyce ograniczona co do mozliwosci przeznaczenia tego skladnika aktywow
w stanie ukonczonym do innego zastosowania. Oceny tego, czy skladnik aktywéw ma dla jednostki alternatywne
zastosowanie, dokonuje si¢ w momencie zawarcia umowy. Po zawarciu umowy jednostka nie zmienia oceny
alternatywnego zastosowania skladnika aktywéw, chyba ze strony umowy zatwierdza zmiang umowy stanowigca
istotng zmiang¢ zobowigzania do wykonania $wiadczenia. Paragrafy B6-B8 zawieraja objasnienia dotyczace oceny
tego, czy skladnik aktywéw ma dla jednostki alternatywne zastosowanie.

37.  Ocenigjac, czy jednostka ma egzekwowalne prawo do zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie zgodnie
z paragrafem 35 pkt c), jednostka uwzglednia warunki umowy oraz wszelkie przepisy, ktére maja zastosowanie
do umowy. Prawo do zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie nie musi dotyczy¢ stalej kwoty. Jednakze
przez caly czas obowigzywania umowy jednostka musi by¢ uprawniona do otrzymania kwoty réwnej co najmniej
wynagrodzeniu za dotychczas wykonane $wiadczenie, jeSli umowa zostanie rozwigzana przez klienta lub inng
strong z powodéw innych niz niewykonanie $wiadczenia przez jednostke. Paragrafy B9-B13 zawieraja objasnienia
dotyczace oceny istnienia i mozliwosci wyegzekwowania prawa do zaplaty oraz oceny tego, czy przystugujace
jednostce prawo do zaplaty upowaznia ja do otrzymania zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie.

Zobowigzania do wykonania swiadczenia spelniane w okreslonym momencie

38. Jezeli zobowigzanie do wykonania $wiadczenia nie jest spelniane w czasie zgodnie z paragrafami 35-37,
jednostka spelnia zobowigzanie do wykonania $wiadczenia w okreslonym momencie. W celu okrelenia
momentu, w ktérym klient uzyskuje kontrole nad przyrzeczonym skladnikiem aktywdéw, a jednostka spelnia
zobowigzanie do wykonania $wiadczenia, jednostka uwzglednia wymogi dotyczace kontroli okreslone
w paragrafach 31-34. Ponadto jednostka uwzglednia okolicznosci wskazujace na to, ze mialo miejsce przenie-
sienie kontroli, miedzy innymi gdy:

a) Jednostka ma biezagce prawo do zaplaty za skladnik aktywow — jesli klient jest w danym momencie
zobowigzany do zaplaty za skladnik aktywéw, moze to oznaczal, ze klient uzyskal mozliwo$¢ rozporzadzania
skladnikiem aktywow oraz uzyskiwania z niego zasadniczo wszystkich pozostatych korzysci.

b) Klient posiada tytul prawny do skladnika aktywéw — tytul prawny moze wskazywaé, ktéra strona umowy ma
mozliwo$¢ rozporzadzania skladnikiem aktywéw i uzyskiwania z niego zasadniczo wszystkich pozostalych
korzysci lub ograniczenia dostepu innych jednostek do tych korzysci. W zwigzku z tym przeniesienie tytutu
prawnego do skladnika aktyw6éw moze wskazywad, ze klient uzyskal kontrole nad tym skladnikiem aktywoéw.
Jezeli jednostka zachowuje tytul prawny wylacznie jako zabezpieczenie przed niedokonaniem zaplaty przez
klienta, prawa jednostki nie wykluczaja mozliwosci uzyskania kontroli nad skladnikiem aktywow przez
klienta.
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¢) Jednostka fizycznie przekazala skladnik aktywéw — jesli klient fizycznie posiada skladnik aktywéw, moze to
wskazywa¢ na to, ze ma on mozliwo$¢ rozporzadzania skladnikiem aktywéw i uzyskiwania z niego
zasadniczo wszystkich pozostalych korzysci lub ograniczenia dostgpu innych jednostek do tych korzysci.
Jednak fizyczne posiadanie skladnika aktywéw nie musi by¢ jednoznaczne z kontrolg nad tym skladnikiem
aktywéw. Na przyklad w przypadku niektérych uméw z udzielonym przyrzeczeniem odkupu oraz
w przypadku niektérych uméw komisu klient lub odbiorca moze fizycznie posiadaé skladnik aktywéw, nad
ktorym kontrole sprawuje jednostka. Z kolei w przypadku niektérych uméw sprzedazy ze wstrzymang
dostawg jednostka moze fizycznie posiada¢ skladnik aktywow, nad ktérym kontrole sprawuje klient. Paragrafy
B64-B76, B77-B78 i B79-B82 zawierajag objasnienia dotyczace ujmowania — odpowiednio — uméw
z udzielonym przyrzeczeniem odkupu, uméw komisu i uméw sprzedazy ze wstrzymana dostawa.

d) Klient ponosi istotne ryzyko i uzyskuje istotne korzysci wynikajace z wlasnosci skladnika aktywow — przenie-
sienie istotnego ryzyka i istotnych korzysci wynikajacych z wiasnosci skladnika aktywéw na klienta moze
wskazywal, ze klient uzyskal mozliwo$¢ rozporzadzania skladnikiem aktywéw i uzyskiwania z niego
zasadniczo wszystkich pozostalych korzy$ci. Oceniajac ryzyko i korzysci wynikajace z wlasnosci przyrze-
czonego skladnika aktywoéw, jednostka wylacza jednak wszelkie ryzyko, ktére jest przedmiotem oddzielnego
zobowigzania do wykonania $wiadczenia, oprécz zobowiazania do przekazania skladnika aktywéw. Na
przyklad jednostka mogla przekaza¢ kontrole nad skladnikiem aktywéw klientowi, nie spelniwszy jeszcze
dodatkowego zobowigzania do wykonania $wiadczenia z tytutu §wiadczenia ustug zwigzanych z utrzymaniem
przekazanego skladnika aktywow.

e) Klient przyjat skladnik aktywow — przyjecie skladnika aktywéw przez klienta moze wskazywaé, ze uzyskal on
mozliwo$¢ rozporzadzania tym skladnikiem aktywéw i uzyskiwania z niego zasadniczo wszystkich
pozostalych korzysci. W celu dokonania oceny wplywu klauzuli umownej dotyczacej przyjecia skladnika
aktywow przez klienta odnosnie do momentu przeniesienia kontroli nad skladnikiem aktywéw jednostka
uwzglednia objasnienia zawarte w paragrafach B83-B86.

Pomiar stopnia catkowitego spetnienia zobowigzania do wykonania swiadczenia

39. Dla kazdego zobowigzania do wykonania $wiadczenia spelnianego w miare uplywu czasu zgodnie
z paragrafami 35-37 jednostka ujmuje przychody w miare uptywu czasu, mierzgc stopient calkowitego spelnienia
tego zobowigzania do wykonania $wiadczenia. Celem pomiaru jest okreslenie postepu w spelnianiu zobowigzania
jednostki do przeniesienia kontroli nad dobrami lub ustugami przyrzeczonymi klientowi (tj. stopnia spelnienia
zobowigzania do wykonania $wiadczenia).

40. Jednostka stosuje jednag metode pomiaru stopnia spelnienia zobowigzania w odniesieniu do kazdego
zobowigzania do wykonania $wiadczenia spelnianego w miar¢ uplywu czasu oraz stosuje t¢ metode konsek-
wentnie w odniesieniu do podobnych zobowigzan do wykonania §wiadczenia i w podobnych okoliczno$ciach. Na
koniec kazdego okresu sprawozdawczego jednostka ponownie ocenia stopien catkowitego spelnienia
zobowigzania do wykonania $wiadczenia spelnianego w miare uplywu czasu.

Metody pomiaru stopnia spetnienia zobowigzania

41.  Odpowiednie metody pomiaru stopnia spelnienia zobowigzania obejmuja metody oparte na wynikach i metody
oparte na nakladach. Paragrafy B14-B19 zawieraja objasnienia dotyczace stosowania metod opartych na
wynikach i metod opartych na nakladach do pomiaru stopnia calkowitego spelnienia przez jednostke
zobowigzania do wykonania $wiadczenia. Przy ustalaniu odpowiedniej metody pomiaru stopnia spelnienia
zobowigzania jednostka bierze pod uwage charakter dobra lub ustugi, ktére jednostka zobowigzala si¢ przeniesé
na rzecz klienta.

42.  Stosujac metode pomiaru stopnia spelnienia zobowigzania, jednostka wylacza z pomiaru wszelkie dobra lub
ustugi, w odniesieniu do ktérych jednostka nie przenosi kontroli na rzecz klienta. Natomiast jesli wraz ze
spelnieniem zobowigzania do wykonania $wiadczenia jednostka przenosi kontrol¢ nad dobrem lub ustugg na
rzecz klienta, wowczas uwzglednia takie dobra lub ustugi w pomiarze stopnia spelnienia zobowigzania.

43. W przypadku zmiany okoliczno$ci w miare uplywu czasu jednostka aktualizuje swoj pomiar stopnia spelnienia
zobowigzania tak, aby odzwierciedli¢ zmiany zachodzace w wyniku spelniania zobowigzania do wykonania
$wiadczenia. Takie zmiany w pomiarze stopnia spelnienia zobowigzania jednostka ujmuje jako zmiang wartosci
szacunkowych zgodnie z MSR 8 Zasady (polityka) rachunkowosci, zmiany wartosci szacunkowych i korygowanie bledow.
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Ragjonalny pomiar stopnia spetnienia zobowigzania

44.  Jednostka ujmuje przychody z tytuly spelnienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia w miare upltywu czasu
tylko wtedy, gdy moze dokonal racjonalnego pomiaru stopnia catkowitego spelnienia tego zobowigzania do
wykonania $wiadczenia. Jednostka nie jest w stanie dokona¢ racjonalnego pomiaru stopnia catkowitego spelnienia
zobowigzania do wykonania $wiadczenia, jesli nie posiada wiarygodnych informacji, ktére sg niezbedne do
zastosowania odpowiedniej metody pomiaru.

45. W pewnych okolicznosciach (na przyklad na wczesnych etapach realizacji umowy) jednostka moze nie by¢
w stanie dokonal racjonalnego pomiaru wynikéw spelniania zobowigzania do wykonania $wiadczenia, ale
oczekuje, ze odzyska koszty poniesione podczas spelniania zobowigzania do wykonania $wiadczenia. W takich
okolicznodciach jednostka ujmuje przychody wylacznie do wysokosci kosztéw poniesionych do momentu,
w ktérym mozna dokona¢ racjonalnego pomiaru wynikéw spelniania zobowigzania do wykonania §wiadczenia.

WYCENA

46. Po spelnieniu (lub w trakcie spelniania) zobowigzania do wykonania §wiadczenia jednostka ujmuje jako
przychéd kwote r6wna cenie transakcyjnej (z wylaczeniem szacowanych warto$ci zmiennego wynagro-
dzenia, ktére s3 ograniczone zgodnie z paragrafami 56-58), ktora zostala przypisana do tego
zobowigzania do wykonania $wiadczenia.

Ustalenie ceny transakcyjnej

47. W celu ustalenia ceny transakcyjnej jednostka uwzglednia warunki umowy oraz stosowane przez nig
zwyczajowe praktyki handlowe. Cena transakcyjna to kwota wynagrodzenia, ktére - zgodnie
z oczekiwaniem jednostki — bedzie jej przystugiwaé w zamian za przekazanie przyrzeczonych débr lub
ustug na rzecz klienta, z wylgczeniem kwot pobranych w imieniu 0s6b trzecich (na przyklad niektérych
podatkéw od sprzedazy). Wynagrodzenie okreSlone w umowie z klientem moze obejmowaé kwoty
stale, kwoty zmienne lub oba te rodzaje kwot.

48.  Charakter, rozklad w czasie i kwota wynagrodzenia przyrzeczonego przez klienta maja wplyw na oszacowanie
ceny transakcyjnej. Przy ustalaniu ceny transakcyjnej jednostka uwzglednia skutki wszystkich ponizszych
okolicznosci:

a) wynagrodzenie zmienne (zob. paragrafy 50-55 oraz 59);

b) graniczne wartosci szacunkowe wynagrodzenia zmiennego (zob. paragrafy 56-58);
¢) wystegpowanie istotnego elementu finansowania w umowie (zob. paragrafy 60-65);
d) wynagrodzenie niegotéwkowe (zob. paragrafy 66—69); oraz

¢) wynagrodzenie nalezne klientowi (zob. paragrafy 70-72).

49. Do celéw ustalenia ceny transakcyjnej jednostka zaklada, ze dobra lub ustugi beda przenoszone na rzecz klienta
zgodnie z obowigzujaca umows i Ze umowa ta nie zostanie rozwigzana, przedtuzona ani zmieniona.

Wynagrodzenie zmienne

50. Jesli wynagrodzenie okreslone w umowie obejmuje kwote zmienna, jednostka oszacowuje kwote wynagrodzenia,
do ktérego bedzie uprawniona w zamian za przekazanie przyrzeczonych dobr lub ustug na rzecz klienta.

51. Kwota wynagrodzenia moze zmieniaC si¢ w zwigzku z udzielaniem upustéw, rabatéw, zwrotu wynagrodzenia,
kredytéw, ustepstw cenowych, dodatkéw, premii za wyniki, nakltadaniem kar i innymi podobnymi czynnikami.
Przyrzeczone wynagrodzenie moze takze zmienia¢ sig, jezeli prawo jednostki do wynagrodzenia uzaleznione jest
od wystapienia lub braku wystapienia okreslonego zdarzenia w przyszloci. Na przyklad kwote wynagrodzenia
nalezy uzna¢ za zmienng, je$li produkt jest sprzedawany z prawem do zwrotu lub jesli przyrzeczono zaplate
stalej kwoty jako premie za wyniki po osiagnieciu okreslonego etapu.

52.  Zmienny charakter wynagrodzenia przyrzeczonego przez klienta moze byl wyraznie okreSlony w umowie.
Ponadto przyrzeczone wynagrodzenie jest zmienne, jesli zajdzie ktérakolwiek z wymienionych okolicznosci:

a) na podstawie zwyczajowych praktyk handlowych, opublikowanej polityki lub konkretnych o$wiadczen
jednostki klient ma uzasadnione oczekiwanie, ze jednostka zaakceptuje kwote wynagrodzenia nizszg niz cena
okreslona w umowie. Oznacza to, Ze istnieje oczekiwanie, Ze jednostka udzieli klientowi ustgpstwa cenowego.
W zaleznosci od porzadku prawnego, branzy lub klienta takie ustepstwo cenowe moze zostaé okreslone jako
upust, rabat, zwrot wynagrodzenia lub kredyt;

b) inne fakty i okolicznosci wskazuja, ze jednostka zamierza, w momencie zawarcia umowy z klientem, udzieli
klientowi ustgpstwa cenowego.
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53.  Jednostka szacuje kwote wynagrodzenia zmiennego, stosujac jedna z nastgpujacych metod w zaleznosci od tego,
ktéra z nich pozwoli jednostce doktadniej przewidzie¢ kwote wynagrodzenia, do ktdrego jest uprawniona:

a) Warto$¢ oczekiwana — warto$¢ oczekiwana to suma iloczynéw mozliwych kwot wynagrodzenia i odpowiada-
jacych im prawdopodobiefistw wystapienia. Warto$¢ oczekiwana moze by¢ wlasciwym szacunkiem kwoty
wynagrodzenia zmiennego, jesli jednostka zawiera duzg liczbe podobnych uméw.

b) Warto$¢ najbardziej prawdopodobna — warto$¢ najbardziej prawdopodobna to pojedyncza, najbardziej
prawdopodobna kwota z przedzialu mozliwych kwot wynagrodzenia (tj. pojedynczy najbardziej prawdo-
podobny wynik umowy). Warto$¢ najbardziej prawdopodobna moze by¢ wiasciwym szacunkiem kwoty
wynagrodzenia zmiennego, jesli umowa ma tylko dwa mozliwe wyniki (na przyklad jednostka albo uzyskuje
premie za wyniki, albo nie).

54. Jednostka stosuje konsekwentnie przez caly czas trwania umowy jedng metod¢ do szacowania wplywu
niepewnosci na wysoko$¢ wynagrodzenia zmiennego, do ktdrego jest uprawniona. Ponadto jednostka uwzglednia
wszystkie informacje (historyczne, biezace i prognozy), ktére sa w sposdb racjonalny dostepne dla danej
jednostki, oraz identyfikuje odpowiednig liczbe mozliwych kwot wynagrodzenia. Informacje, ktére jednostka
wykorzystuje w celu oszacowania kwoty wynagrodzenia zmiennego, sa zwykle podobne do informacji, ktére
kierownictwo jednostki wykorzystuje w trakcie procesu skladania ofert oraz do ustalenia cen za przyrzeczone
dobra lub ustugi.

Zobowigzania z tytulu zwrotu wynagrodzenia

55.  Jednostka ujmuje zobowigzanie do zwrotu wynagrodzenia, jezeli po jego otrzymaniu oczekuje, Ze zwrdci jego
cze$¢ lub calos¢ klientowi. Zobowigzanie do zwrotu wynagrodzenia wycenia si¢ w kwocie otrzymanego wynagro-
dzenia (lub naleznosci), do ktérego — zgodnie z oczekiwaniem jednostki — nie jest ona uprawniona (tj.
w wysokoSci kwot nieujetych w cenie transakcyjnej). Zobowigzanie do zwrotu wynagrodzenia (oraz odpowiednia
zmiana ceny transakcyjnej oraz wynikajaca z niej zmiana zobowigzania z tytutu umowy) jest aktualizowane na
koniec kazdego okresu sprawozdawczego w zwigzku ze zmianami okolicznosci. W przypadku zobowigzania do
zwrotu wynagrodzenia w zwigzku ze sprzedazg z prawem do zwrotu jednostka stosuje objasnienia okre$lone
w paragrafach B20-B27.

Graniczne wartosci szacunkowe wynagrodzenia zmiennego

56. Jednostka zalicza do ceny transakcyjnej cze$¢ lub calo§¢ kwoty wynagrodzenia zmiennego oszacowanego zgodnie
z paragrafem 53 wylacznie w takim zakresie, w jakim istnieje wysokie prawdopodobiefistwo, ze nie nastgpi
odwrdcenie znaczacej czgsci kwoty wezesniej ujetych skumulowanych przychodéw w momencie, kiedy ustanie
niepewno$¢ co do wysokosci wynagrodzenia zmiennego.

57.  Podczas oceny tego, czy istnieje wysokie prawdopodobiefistwo, Ze nie nastapi odwrécenie znaczacej czesci kwoty
wezesniej skumulowanych przychodéw w momencie, kiedy ustanie niepewno$¢ co do wysokosci wynagrodzenia
zmiennego, jednostka uwzglednia zaréwno prawdopodobienstwo, jak i wysoko§¢ wyksiegowania przychodéw.
Czynniki, ktére moga zwigkszy¢ prawdopodobiefistwo lub wysoko$¢ wyksiegowania przychodéw obejmujg
miedzy innymi nastepujace okolicznosci:

a) kwota wynagrodzenia jest bardzo podatna na wplyw czynnikéw zewnetrznych wobec jednostki. Czynniki te
moga obejmowaé wahania na rynku, oceny lub dzialania oséb trzecich, warunki pogodowe i wysokie ryzyko
utraty przydatnosci przyrzeczonych débr lub ustug;

b) fakt, iz nie oczekuje si¢ ustania niepewnosci co do kwoty wynagrodzenia w dtugim okresie;

¢) do$wiadczenie jednostki (lub inne informacje) dotyczace podobnych umoéw jest ograniczone lub na podstawie
do$wiadczenia jednostki (lub innych dowodéw) nie da si¢ sporzadzi¢ odpowiednich prognoz;

d) jednostka oferuje w szerokim zakresie ustepstwa cenowe lub dokonuje zmian warunkéw platnosci
i warunkéw podobnych uméw w podobnych okolicznosciach;

¢) umowa przewiduje duza liczbe i szeroki przedzial mozliwych kwot wynagrodzenia.
58. Jednostka stosuje paragraf B63 przy ujmowaniu, w oparciu o warto$¢ sprzedazy lub czesto$¢ uzytkowania,

wynagrodzenia w formie oplaty przyrzeczonej z tytutu udzielenia licencji do praw dotyczacych wlasnosci intelek-
tualnej.
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Ponowna ocena wynagrodzenia zmiennego

59. Na koniec kazdego okresu sprawozdawczego jednostka dokonuje aktualizacji szacowanych cen transakcyjnych
(w tym aktualizacji swojej oceny tego, czy wartosci szacunkowe wynagrodzenia zmiennego podlegaja ograni-
czeniom), tak aby w rzetelny sposéb odzwierciedlaty one okolicznosci wystepujace na koniec okresu sprawozda-
wczego oraz zmiany okolicznoéci w trakcie okresu sprawozdawczego. Jednostka ujmuje zmiany cen transak-
cyjnych zgodnie z paragrafami 87-90.

Wystepowanie istotnego elementu finansowania w umowie

60.  Ustalajac cen¢ transakcyjng, jednostka koryguje przyrzeczong kwote wynagrodzenia o zmiang wartosci pieniagdza
w czasie, jesli rozklad w czasie platnosci uzgodniony przez strony umowy (w sposéb wyrazny lub domyslny) daje
klientowi lub jednostce istotnie korzysci z tytulu finansowania przekazania dobr lub ustug klientowi. W takich
okolicznosciach uznaje si¢, ze umowa zawiera istotny element finansowania. Istotny element finansowania moze
wystegpowaé bez wzgledu na to, czy przyrzeczenie finansowania jest wyraznie okreSlone w umowie czy tez
wynika z warunkéw platnosci uzgodnionych przez strony umowy.

61. Celem skorygowania przyrzeczonej kwoty wynagrodzenia o istotny element finansowania jest ujecie przez
jednostke przychodu w kwocie odzwierciedlajacej cene, ktdra klient zaplacilby za przyrzeczone dobra lub ustugi,
gdyby zaplacil gotéwka za te dobra lub ustugi w chwili przekazania ich klientowi (tj. cen¢ sprzedazy
gotéwkowej). Oceniajgc, czy umowa zawiera element finansowania oraz czy ten element finansowania jest istotny
dla umowy, jednostka uwzglednia wszystkie istotne fakty i okolicznosci, w tym obydwie nastepujace okolicznosci:

a) ewentualng réznice miedzy kwotg przyrzeczonego wynagrodzenia a ceng sprzedazy gotowkowej przyrze-
czonych débr lub ustug; oraz

b) taczny wplyw obu nast¢pujacych czynnikow:

(i) przewidywany okres od momentu, w ktéorym jednostka przekazuje przyrzeczone dobra lub ustugi
klientowi do momentu, w ktérym klient placi za te dobra lub ustugi; oraz

(ii) stopy procentowe obowiazujgce na danym rynku.

62. Niezaleznie od oceny, o ktorej mowa w paragrafie 61, istotny element finansowania nie wystgpuje w umowie
z klientem, jesli zachodzi ktérakolwiek z nizej wymienionych okolicznosci:

a) klient zaplacit za dobra lub ustugi z wyprzedzeniem i to on decyduje o0 momencie przekazania tych débr lub
ustug;

b) znaczna cze$¢ kwoty wynagrodzenia przyrzeczonego przez klienta ma charakter zmienny, a kwota lub
rozklad w czasie tego wynagrodzenia zalezy od wystapienia lub niewystgpienia w przyszioéci okreslonego
zdarzenia, na ktore ani klient, ani jednostka zasadniczo nie majg wplywu (np. gdy wynagrodzenie stanowi
oplate uzalezniona od wielkosci sprzedazy);

¢) réznica miedzy przyrzeczonym wynagrodzeniem a ceng sprzedazy gotéwkowej dobra lub ustugi (zgodnie
z paragrafem 61) wynika z powodéw innych niz udostepnienie finansowania klientowi lub jednostce oraz
réznica miedzy tymi kwotami jest proporcjonalna do jej przyczyny. Na przyklad zgodnie z warunkami
platnosci jednostka lub klient moze by¢ zabezpieczony przed brakiem wilasciwego wywiazania si¢ z czesci lub
calo$ci zobowiazan umownych przez drugg strong umowy.

63. Z praktycznego punktu widzenia jednostka nie musi korygowaé przyrzeczonej kwoty wynagrodzenia o wplyw
istotnego elementu finansowania, jezeli w momencie zawarcia umowy oczekuje, ze okres od momentu
przekazania przyrzeczonego dobra lub ustugi klientowi do momentu zaplaty za dobro lub ustuge przez klienta
wyniesie nie wigcej niz jeden rok.

64. W celu spelnienia wymogu okre$lonego w paragrafie 61, korygujac przyrzeczong kwote wynagrodzenia o istotny
element finansowania, jednostka stosuje stope dyskontows, ktéra zostalaby zastosowana w przypadku zawarcia
oddzielnej transakeji finansowania pomiedzy jednostka a jej klientem w momencie zawarcia umowy. Stopa ta
odzwierciedla charakterystyke kredytowa strony otrzymujacej finansowanie w ramach umowy, jak réwniez
wszelkie zastawy i zabezpieczenia dostarczane przez klienta lub jednostke, w tym aktywa przenoszone na mocy
umowy. Jednostka moze ustali¢ wysoko$¢ tej stopy, okreSlajgc stope dyskontujgca warto$¢ nominalng przyrze-
czonego wynagrodzenia do ceny, ktérg klient ma zaplaci¢ w gotdwce za dobra lub ustugi w chwili przekazania
ich klientowi. Po zawarciu umowy jednostka nie aktualizuje stopy dyskontowej w celu odzwierciedlenia zmian
stop procentowych ani innych okolicznoséci (np. zmian w ocenie ryzyka kredytowego klienta).
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65. Jednostka przedstawia skutki finansowania (przychody lub koszty z tytutu odsetek) oddzielnie od przychodéw
z tytulu uméw z klientami w sprawozdaniu z catkowitych dochodéw. Jednostka ujmuje przychody lub koszty
z tytulu odsetek tylko w takim zakresie, w jakim wczesniej ujela skladnik aktywéw z tytubu umowy (lub naleznosc)
lub zobowigzanie z tytulu umowy wynikajace z umowy z klientem.

Wynagrodzenie niegotowkowe

66. W celu ustalenia ceny transakcyjnej w przypadku uméw, w ktorych klient zobowigzal si¢ do zaplaty wynagro-
dzenia w formie innej niz pieni¢zna, jednostka wycenia wynagrodzenie niepieni¢zne (lub przyrzeczenie zaplaty
wynagrodzenia niepienigznego) w wartosci godziwej.

67. Jesli jednostka nie moze racjonalnie oszacowaé wartoéci godziwej wynagrodzenia niepienigznego, wycenia je
posrednio przez odniesienie do indywidualnej ceny sprzedazy débr lub ustug przyrzeczonych klientowi (lub klasie
klientéw) w zamian za wynagrodzenie.

68. Warto§¢ godziwa wynagrodzenia niegotéwkowego moze rozni¢ si¢ ze wzgledu na forme wynagrodzenia (na
przyklad w przypadku zmiany cen akgji, ktore jednostka ma prawo otrzymac od klienta). Jezeli warto$¢ godziwa
wynagrodzenia niegotéwkowego przyrzeczonego przez klienta moze si¢ zmienia¢ z innych powodéw niz sama
forma wynagrodzenia (na przyklad warto$¢ godziwa moze zmieniaé si¢ w zaleznosci od wykonania zobowigzania
przez jednostke), jednostka stosuje wymogi okreslone w paragrafach 56-58.

69. Jezeli klient wnosi wklad w postaci débr lub ustug (np. materialy, sprzet lub prace) w celu ulatwienia jednostce
realizacji umowy, jednostka ocenia, czy uzyskuje kontrole nad wniesionymi dobrami lub ustugami. Jesli tak jest,
jednostka ujmuje wniesione dobra lub ustugi jako wynagrodzenie niepieni¢zne otrzymane od klienta.

Wynagrodzenie nalezne klientowi

70.  Wynagrodzenie nalezne klientowi obejmuje $rodki pieni¢zne, ktére jednostka placi lub zamierza zaplacié
klientowi (lub innym podmiotom, ktére kupujg dobra lub ustugi jednostki od klienta). Wynagrodzenie nalezne
klientowi obejmuje réwniez kredyty lub inne korzySci (np. kupony lub bony), ktére mozna przeznaczyé na
pokrycie zobowigzan wobec jednostki (lub wobec innych podmiotéw, ktére kupuja dobra lub ustugi jednostki od
klienta). Jednostka ujmuje wynagrodzenie nalezne klientowi jako obnizenie ceny transakcyjnej, a tym samym
obnizenie przychodéw, chyba ze wynagrodzenie to jest nalezne klientowi w zamian za odrebne dobra lub ustugi
(zgodnie z treScig paragraféw 26-30), ktére klient przekazuje na rzecz jednostki. Je$li wynagrodzenie nalezne
klientowi obejmuje kwote zmienng, jednostka oszacowuje cene transakcyjng (w tym ocenia, czy oszacowana
wysoko$¢ wynagrodzenia zmiennego podlega ograniczeniom) zgodnie z paragrafami 50-58.

71.  Jesli wynagrodzenie nalezne klientowi stanowi zaplate klienta za odrgbne dobro lub odrebna ustuge, wowczas
jednostka ujmuje zakup dobra lub uslugi w taki sam sposob, w jaki ujmuje inne zakupy od dostawcow. Jezeli
kwota wynagrodzenia naleznego klientowi przekracza warto$¢ godziwg odrebnego dobra lub odrebnej ustugi,
ktére jednostka otrzymuje od klienta, wéwczas jednostka ujmuje t¢ nadwyzke jako zmniejszenie ceny transak-
cyjnej. Jezeli jednostka nie moze racjonalnie oszacowaé warto$ci godziwej débr lub uslug otrzymanych od
klienta, ujmuje calo$¢ wynagrodzenia naleznego klientowi jako obnizenie ceny transakcyjnej.

72. W zwigzku z tym, jezeli jednostka ujmuje wynagrodzenie nalezne klientowi jako obnizenie ceny transakcyjnej,
obnizenie przychodéw ujmuje si¢ w chwili wystapienia pdzniejszego z ponizszych zdarzen:

a) ujecie przez jednostke przychodéw z tytulu przekazania powigzanych débr lub ustug klientowi; oraz

b) zaplata lub zobowigzanie si¢ przez jednostke do zaplaty wynagrodzenia (nawet jesli zaplata wynagrodzenia
jest uzalezniona od wystgpienia okre$lonego zdarzenia w przyszlosci). Zobowigzanie do zaplaty moze mie¢
form¢ dorozumiana na podstawie zwyczajowych praktyk handlowych jednostki.

Przypisanie ceny transakcyjnej do zobowigzan do wykonania Swiadczenia

73. Jednostka przypisuje cene transakcyjna do kazdego zobowigzania do wykonania $wiadczenia (lub do
odrebnego dobra lub odrebnej ustugi) w kwocie, ktéra odzwierciedla kwote wynagrodzenia, ktore -
zgodnie z oczekiwaniem jednostki — przystuguje jej w zamian za przekazanie przyrzeczonych débr lub
ustug klientowi.
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74.  Aby osiagnac cel okre$lony w paragrafie 73, jednostka przypisuje ceng transakcyjng do kazdego zobowiazania do
wykonania $wiadczenia okre§lonego w umowie, na podstawie proporcjonalnej indywidualnej ceny sprzedazy
zgodnie z paragrafami 76-80, z wyjatkiem sytuacji okreslonych w paragrafach 81-83 (dotyczacych przypisywania
upustéw) oraz paragrafach 84-86 (dotyczacych przypisywania wynagrodzenia obejmujacego kwoty zmienne).

75. Paragrafy 76-86 nie maja zastosowania, jezeli umowa zawiera tylko jedno zobowigzanie do wykonania
$wiadczenia. Paragrafy 84-86 moga jednak mie¢ zastosowanie, jesli jednostka zobowigzuje si¢ do przekazania
grupy odrebnych débr lub ustug okreslonych jako pojedyncze zobowigzanie do wykonania $wiadczenia zgodnie
z paragrafem 22 pkt b), a przyrzeczone wynagrodzenie obejmuje kwoty zmienne.

Przypisanie w oparciu o indywidualne ceny sprzedazy

76.  Aby przypisaC cene transakcyjng do kazdego zobowigzania do wykonania §wiadczenia na podstawie proporcjo-
nalnej indywidualnej ceny sprzedazy, jednostka ustala na moment zawarcia umowy indywidualna ceng sprzedazy
odrgbnego dobra lub odrebnej ustugi bedacej przedmiotem kazdego zobowigzania do wykonania $wiadczenia
i przypisuje ceng transakcyjna proporcjonalnie do tych indywidualnych cen sprzedazy.

77.  Indywidualna cena sprzedazy to cena, po ktérej jednostka sprzedataby oddzielnie przyrzeczone dobra lub ushugi
klientowi. Najlepszym dowodem indywidualnej ceny sprzedazy jest obserwowalna cena dobra lub uslugi
w przypadku, gdy jednostka sprzedaje dobro lub ustuge oddzielnie w podobnych okolicznosciach i podobnym
klientom. Cena okreslona w umowie lub cenniku, w ktérym wymieniono dobro lub ustuge, moze by¢ (ale nie
nalezy zaklada¢, ze jest) indywidualng ceng sprzedazy tego dobra lub ustugi.

78.  Jezeli indywidualna cena sprzedazy nie jest bezposrednio obserwowalna, jednostka szacuje indywidualng ceng
sprzedazy w kwocie, ktéra wynikalaby z przypisania ceny transakcyjnej spetniajacej cel przypisania okreslony
w paragrafie 73. Przy szacowaniu indywidualnej ceny sprzedazy jednostka uwzglednia wszystkie informacje
(w tym warunki rynkowe, czynniki specyficzne dla jednostki oraz informacje o kliencie lub klasie klientéw), ktére
sa racjonalnie dla niej dostgpne. Jednostka maksymalnie wykorzystuje przy tym dajace si¢ zaobserwowaé dane
wejsciowe i konsekwentnie stosuje te same metody szacowania w podobnych okolicznosciach.

79.  Odpowiednie metody szacowania indywidualnej ceny sprzedazy dobra lub ustugi obejmujg miedzy innymi:

a) PodejScie polegajace na dostosowanej ocenie rynku — jednostka moze oceni¢ rynek, na ktérym sprzedaje dobra
lub uslugi, oraz oszacowa¢ ceng, ktérg klient na tym rynku bylby skonny zaplaci¢ za te dobra lub ustugi.
W podejsciu tym jednostka moze réwniez postuzyé sig cenami stosowanymi przez jej konkurentéw dla
podobnych débr lub ustug oraz dostosowac te ceny tak, aby odzwierciedlaly jej koszty i marze.

b) Podejscie opierajace si¢ na oczekiwanych kosztach powigkszonych o marze — jednostka moze przewidzied
oczekiwane koszty wypelnienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia, a nastepnie doliczy¢ odpowiednig
marzg okre$long dla danego dobra lub danej ustugi.

¢) Podejscie opierajace si¢ na wartosci rezydualnej — jednostka moze oszacowaé indywidualna ceng sprzedazy
przez odniesienie do calkowitej ceny transakcyjnej pomniejszonej o sume obserwowalnych indywidualnych
cen sprzedazy innych débr lub ustug przyrzeczonych w umowie. Jednostka moze jednak stosowaé podejscie
opierajace si¢ na warto$ci rezydualnej do oszacowania — zgodnie z paragrafem 78 — indywidualnej ceny
sprzedazy dobra lub ustugi tylko wéwczas, gdy spelniony jest jeden z nastgpujacych warunkow:

(i) jednostka sprzedaje to samo dobro lub t¢ samg ustluge réznym klientom (jednocze$nie lub niemal
jednoczesnie) po bardzo zrdznicowanych cenach (tj. cena sprzedazy jest bardzo zréznicowana, poniewaz
nie da si¢ wyodrebnié reprezentatywnej indywidualnej ceny sprzedazy na podstawie wczesniejszych
transakeji lub innych obserwowalnych dowodéw); lub

(ii) jednostka nie okreslita jeszcze ceny za dane dobro lub dang ustuge, a dobro lub ustuga nie byly wczesniej
sprzedawane odrebnie (tj. cena sprzedazy jest niepewna).
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80. Jezeli dwa dobra lub dwie ustugi lub wigksza liczba débr lub ustug, do dostarczenia ktérych jednostka
zobowigzala si¢ w umowie, ma bardzo zréznicowane lub niepewne indywidualne ceny sprzedazy, jednostka
moze oszacowal te indywidualne ceny sprzedazy, stosujac rozne metody lacznie. Przykladowo jednostka moze
zastosowal podejscie opierajace si¢ na wartosci rezydualnej do oszacowania tacznej indywidualnej ceny sprzedazy
tych przyrzeczonych débr lub ustug, ktére majg bardzo zréinicowane lub niepewne indywidualne ceny
sprzedazy, a nastepnie zastosowa¢ inng metodg do oszacowania indywidualnych cen sprzedazy poszczegdlnych
débr lub ustug w odniesieniu do oszacowanej wczesniej tacznej indywidualnej ceny sprzedazy ustalonej przy
uzyciu podejscia opierajacego si¢ na wartosci rezydualnej. Jesli do oszacowania indywidualnej ceny sprzedazy
kazdego dobra lub ustugi, do dostarczenia ktorych jednostka zobowigzata si¢ w umowie, jednostka stosuje rézne
metody lacznie, ocenia ona, czy przypisanie ceny transakcyjnej w wysokosci rownej szacowanym indywidualnym
cenom sprzedazy jest zgodne z celem przypisania okre§lonym w paragrafie 73 oraz z wymogami dotyczacymi
szacowania indywidualnych cen sprzedazy okre§lonymi w paragrafie 78.

Przypisanie upustu

81. Klient otrzymuje upust za nabycie pakietu dobr lub ustug, jezeli suma indywidualnych cen sprzedazy tych débr
lub ustug, do ktérych dostarczenia jednostka zobowigzala si¢ w umowie, przekracza przyrzeczone w umowie
wynagrodzenie. Z wyjatkiem sytuacji, gdy — zgodnie z paragrafem 82 — jednostka ma obserwowalne dowody, ze
cata kwota upustu dotyczy tylko jednego lub kilku, lecz nie wszystkich, zobowigzan do wykonania $wiadczenia
okreslonych w umowie, jednostka przypisuje upust proporcjonalnie do wszystkich zobowigzan do wykonania
$wiadczenia okre§lonych w umowie. Proporcjonalne przypisanie upustu w takich okoliczno$ciach wynika z tego,
ze jednostka przypisuje cene transakcyjng do kazdego zobowigzania do wykonania $wiadczenia w oparciu
o proporcjonalng indywidualng cene sprzedazy poszczegdlnych odrebnych débr lub ustug.

82. Jednostka przypisuje upust w calosci do jednego zobowigzania lub wigkszej ich liczby, lecz nie do wszystkich
zobowigzan do wykonania $wiadczenia okreslonych w umowie, jesli spelnione sg wszystkie nastepujace kryteria:

a) jednostka regularnie sprzedaje oddzielnie kazdy z odrgbnych débr lub z odrgbnych ustug (lub kazdy pakiet
odrebnych débr lub ustug) okreslonych w umowie;

b) ponadto jednostka regularnie sprzedaje oddzielnie pakiet (lub pakiety) niektorych sposréd tych odrebnych
débr lub ustug z upustem w stosunku do indywidualnej ceny sprzedazy débr lub ustug w kazdym pakiecie;
oraz

¢) upust, ktéry mozna przypisal do kazdego pakietu débr lub ustug okreslonych w paragrafie 82 pkt b), jest
zasadniczo taki sam jak upust okreSlony w umowie, a analiza débr lub ustug w kazdym pakiecie stanowi
obserwowalny dowdd istnienia zobowigzania (lub zobowigzaf) do wykonania $wiadczenia, do ktérego (lub
ktorych) ma zastosowanie catkowity upust okre$lony w umowie.

83.  Jezeli zgodnie z paragrafem 82 upust jest w calosci przypisany do jednego lub wigcej zobowigzan do wykonania
$wiadczenia okre$lonego w umowie, jednostka przypisuje upust przed zastosowaniem podejécia opierajacego si¢
na wartosci rezydualnej do oszacowania indywidualnej ceny sprzedazy dobra lub ustugi zgodnie z paragrafem 79
pkt ¢).

Przypisanie wynagrodzenia zmiennego

84.  Wynagrodzenie zmienne, ktore jest okreslone w umowie, mozna przypisaé do calej lub okreslonej czg¢sci umowy
— w jeden z ponizszych sposobdw:

a) do jednego lub wigcej zobowigzaii do wykonania $wiadczenia, lecz nie do wszystkich zobowigzan do
wykonania §wiadczenia okre§lonych w umowie (np. otrzymanie premii moze zaleze¢ od tego, czy jednostka
przekazuje przyrzeczone dobro lub ustuge w okreslonym czasie); lub

b) do jednego lub wigcej odrebnych débr lub ustug, lecz nie do wszystkich odrgbnych débr lub ustug przyrze-
czonych w ramach grupy odrebnych débr lub ustug, ktéra stanowi cze$¢ pojedynczego zobowigzania do
wykonania $wiadczenia zgodnie z paragrafem 22 pkt b) (na przyklad wynagrodzenie przyrzeczone za drugi
rok dwuletniej umowy o ustugi sprzatania wzro$nie po uwzglednieniu zmiany okreslonego wskaznika inflacji).

85. Jednostka przypisuje zmienng kwote wynagrodzenia (oraz jej p6Zniejsze zmiany) w caloici do zobowigzania do
wykonania $wiadczenia lub do odrgbnego dobra lub odrebnej ustugi, ktére stanowia cze$¢ pojedynczego
zobowigzania do wykonania $wiadczenia zgodnie z paragrafem 22 pkt b), jezeli spelnione sa oba ponizsze
warunki:

a) warunki wynagrodzenia zmiennego odnosza si¢ w szczegblno$ci do dazen jednostki do spelnienia
zobowigzania do wykonania $wiadczenia lub przekazania odrgbnego dobra lub odrebnej ustugi (lub do
konkretnego wyniku spelnienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia lub przekazania odrgbnego dobra lub
odrebnej ustugi); oraz
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b) przypisanie zmiennej kwoty wynagrodzenia w caloici do zobowigzania do wykonania $wiadczenia lub do
odrebnego dobra lub odrebnej ustugi musi by¢ zgodne z celem przypisania, o ktérym mowa w paragrafie 73,
przy uwzglednieniu wszystkich zobowigzan do wykonania $wiadczenia i warunkéw platnosci okreslonych
W umowie.

86. Do przypisania pozostalej kwoty ceny transakcyjnej, ktora nie spelnia kryteriow okreslonych w paragrafie 85,
stosuje si¢ wymogi dotyczace przypisania okreslone w paragrafach 73-83.

Zmiany ceny transakcyjnej

87. Po zawarciu umowy cena transakcyjna moze zmieni¢ si¢ z réznych powodéw, w tym w wyniku wystapienia
niepewnych zdarzen lub innych zmian okolicznosci majacych wplyw na kwote wynagrodzenia, ktére — zgodnie
z oczekiwaniem jednostki — bedzie jej przystugiwaé w zamian za przyrzeczone dobra lub ustugi.

88. Jednostka przypisuje do zobowigzan do wykonania $wiadczenia okreSlonych w umowie wszelkie pdZniejsze
zmiany ceny transakcyjnej na takich samych zasadach jak w momencie zawarcia umowy. W zwiazku z tym
jednostka nie przypisuje ponownie ceny transakcyjnej w celu odzwierciedlenia zmian w indywidualnych cenach
sprzedazy po zawarciu umowy. Kwoty przypisane do spelnionych zobowigzan do wykonania $wiadczenia ujmuje
si¢ jako przychody lub jako zmniejszenie przychodéw w okresie, w ktorym cena transakcyjna ulegla zmianie.

89. Jednostka przypisuje zmiang ceny transakcyjnej w calosci do jednego lub wigkszej liczby zobowigzan do
wykonania §wiadczenia, lecz nie do wszystkich zobowigzaii do wykonania $wiadczenia czy tez do wyodreb-
nionych débr lub ustug przyrzeczonych w grupach, ktére stanowia czgS¢ pojedynczego zobowigzania do
wykonania §wiadczenia zgodnie z paragrafem 22 pkt b) tylko w przypadku, gdy sa spelnione kryteria dotyczace
przypisania zmiennego wynagrodzenia okre$lone w paragrafie 85.

90. Jednostka ujmuje zmiane ceny transakcyjnej, ktéra wynika ze zmiany umowy zgodnie z paragrafami 18-21.
Jednak w przypadku zmiany ceny transakcyjnej, ktora nastapila po zmianie umowy, do przypisania zmiany ceny
transakcyjnej jednostka stosuje paragrafy 87-89 w ktorykolwiek z nastepujacych sposobow:

a) jednostka przypisuje zmiang ceny transakcyjnej do zobowiazan do wykonania $wiadczenia okre$lonych
w umowie przed zmiang umowy, jezeli — i w zakresie w jakim — zmiang ceny transakcyjnej mozna przypo-
rzadkowaé do kwoty zmiennego wynagrodzenia przyrzeczonego przed zmiang umowy, oraz jesli zmiana
umowy jest ujmowana zgodnie z paragrafem 21 pkt a);

b) we wszystkich innych przypadkach, w ktérych zmiana umowy nie zostala ujeta jako oddzielna umowa
zgodnie z paragrafem 20, jednostka przypisuje zmiang ceny transakcyjnej do zobowigzai do wykonania
$wiadczenia okreSlonych w zmienionej umowie (tzn. do zobowigzan do wykonania $wiadczenia, ktére
bezposrednio po zmianie umowy pozostawaly w calosci lub czesci niespelnione).

KOSZTY UMOWY

Dodatkowe koszty doprowadzenia do zawarcia umowy

91. Jednostka ujmuje dodatkowe koszty doprowadzenia do zawarcia umowy z klientem jako skladnik
aktywow, jezeli spodziewa sig, ze koszty te odzyska.

92.  Dodatkowe koszty doprowadzenia do zawarcia umowy to koszty ponoszone przez jednostke w celu doprowa-
dzenia do zawarcia umowy z klientem, ktérych jednostka nie poniostaby, jezeli umowa nie zostalaby zawarta (na
przyklad prowizja od sprzedazy).

93.  Koszty doprowadzenia do zawarcia umowy ponoszone bez wzgledu na to, czy umowa zostala zawarta, ujmuje
si¢ jako koszty w momencie ich poniesienia, chyba Ze koszty te wyraznie obciazaja klienta bez wzgledu na to, czy
umowa zostanie zawarta.

94.  Z praktycznego punktu widzenia jednostka moze uja¢ dodatkowe koszty doprowadzenia do zawarcia umowy
jako koszty w momencie ich poniesienia, jesli okres amortyzacji skladnika aktywéw, ktéry w przeciwnym razie
zostalby ujety przez jednostke, wynosi jeden rok lub krécej.
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Koszty wykonania umowy

95. Jezeli koszty poniesione w zwigzku z wykonywaniem umowy zawartej z klientem nie s3 objete
zakresem innego standardu (na przyklad MSR 2 Zapasy, MSR 16 Rzeczowe aktywa trwale lub MSR 38
Wartosci niematerialne), jednostka ujmuje skladnik aktywéw bedacy wynikiem poniesienia kosztéw
wykonania umowy jedynie w przypadku, gdy koszty te spelniaja wszystkie nastepujace kryteria:

a) koszty te sa bezposrednio powigzane z umowy lub z przewidywang umowg, ktérg jednostka moze
wyraznie zidentyfikowal (na przyklad koszty zwigzane z ustugami, ktére majg zosta¢ $wiadczone
na podstawie przedluzenia istniejgcej umowy, lub koszty zaprojektowania skladnika aktywoéw,
ktéry zostanie przekazany w ramach konkretnej umowy, kt6ra nie zostala jeszcze zatwierdzona);

b) koszty te prowadzg do wytworzenia lub ulepszenia zasobéw jednostki, ktére bedg wykorzystywane
do spelnienia (lub do dalszego spelniania) zobowigzafi do wykonania $wiadczenia w przyszlo$ci;
oraz

c) jednostka spodziewa sig, ze koszty te odzyska.

96. Jesli koszty poniesione w zwigzku z wykonywaniem umowy z klientem sa objete zakresem innych standardéw,
jednostka ujmuje je zgodnie z tymi standardami.

97.  Koszty bezposrednio zwigzane z umows (lub z konkretng przewidywana umowa) obejmuja:

a) bezposrednie koszty pracy (np. wynagrodzenia pracownikow, ktérzy Swiadcza przyrzeczone ustugi
bezposrednio na rzecz klienta);

b) materialy bezposrednie (na przyklad materialy wykorzystywane podczas $wiadczenia przyrzeczonych ustug na
rzecz klienta);

¢) koszty posrednie, ktére mozna bezposrednio przypisaé do umowy lub czynnosci dotyczacych umowy (np.
koszty zarzadzania i nadzoru nad umowsg, ubezpieczenia i amortyzacji narzedzi i sprzetu wykorzystywanego
podczas wykonywania umowy);

d) koszty, ktore zgodnie z umowg wyraznie obcigzaja klienta; oraz

e) pozostale koszty, ktére sa ponoszone wylacznie w zwigzku z faktem zawarcia umowy przez jednostke (np.
platnosci na rzecz podwykonawcow).

98.  Jednostka ujmuje nastepujace koszty w momencie ich poniesienia:

a) koszty ogdlne i administracyjne (chyba ze koszty te — zgodnie z umowg — wyraZnie obciazajg klienta; w takim
przypadku jednostka szacuje te koszty zgodnie z paragrafem 97);

b) koszty strat materialéw, sily roboczej lub innych zasobéw zuzytych do wykonania umowy, ktére nie zostaly
odzwierciedlone w cenie okreslonej w umowie;

¢) koszty zwigzane ze spelnionymi (w czeSci lub calosci) zobowigzaniami do wykonania $wiadczenia
okreslonymi w umowie (tj. koszty odnoszace si¢ do wynikéw osiagnietych w przeszlosci); oraz

d) koszty, co do ktdrych jednostka nie jest w stanie rozr6znié, czy zwigzane sg z niespelnionymi czy spelnionymi
zobowigzaniami do wykonania $wiadczenia (lub czeSciowo spelnionymi zobowigzaniami do wykonania
$wiadczenia).

Amortyzacja i utrata warto$ci

99.  Skladnik aktywow ujety zgodnie z paragrafem 91 lub 95 jest systematycznie amortyzowany, z uwzglednieniem
okresu przekazywania klientowi dobr lub uslug, z ktérymi jest powiazany. Skladnik aktywéw moze by¢
powigzany z dobrami lub ustugami, ktére majg zostaé przekazane w ramach konkretnej przewidywanej umowy
(jak opisano w paragrafie 95 pkt a)).

100. Jednostka dokonuje aktualizacji okresu amortyzacji, aby odzwierciedli¢ istotng zmiang¢ oczekiwanego przez nig
okresu przekazywania klientowi débr lub ustug, z ktérymi powigzany jest skladnik aktywéw. Zmiane t¢ ujmuje
si¢ jako zmiang wartosci szacunkowych zgodnie z MSR 8.
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101. Jednostka ujmuje strat¢ z tytulu utraty warto$ci w wyniku finansowym w stopniu, w jakim warto$¢ bilansowa
skfadnika aktywéw ujetego zgodnie z paragrafem 91 lub 95 przekracza nastgpujacg wartos$é:

a) pozostala kwoty wynagrodzenia, ktérg jednostka spodziewa si¢ otrzymaé w zamian za dobra lub ustugi,
z ktérymi powigzany jest dany skladnik aktywéw; minus

b) naklady zwigzane bezposrednio z dostarczeniem tych débr i ustug, ktére to naklady nie zostaly ujete jako
koszty (zob. paragraf 97).

102. Dla celéw stosowania paragrafu 101, okreslajac kwote wynagrodzenia, jakie jednostka spodziewa si¢ otrzymal,
stosuje ona zasady ustalania ceny transakcyjnej (z wyjatkiem wymogéw okreslonych w paragrafach 56-58
dotyczacych granicznych wartosci szacunkowych wynagrodzenia zmiennego) i koryguje te kwote tak, aby
odzwierciedlata wplyw ryzyka kredytowego klienta.

103. Przed ujeciem straty z tytulu utraty wartosci skladnika aktywéw wykazanego zgodnie z paragrafem 91 lub 95
jednostka ujmuje wszelkie straty z tytulu utraty wartosci aktywdéw zwigzanych z umowa, ktdre zostaly ujete
zgodnie z innym standardem (na przykltad MSR 2, MSR 16 i MSR 38). Po przeprowadzeniu testu na utrate
wartodci, o ktérym mowa w paragrafie 101, jednostka uwzglednia otrzymang warto$¢ bilansowg skladnika
aktywow ujetego zgodnie z paragrafem 91 lub 95 w wartosci bilansowej osrodka wypracowujgcego Srodki
pieni¢zne, do ktérego on nalezy, dla celéw zastosowania MSR 36 Utrata wartosci aktywow do tego o$rodka
wypracowujacego Srodki pieni¢zne.

104. Jednostka ujmuje w wyniku finansowym kwote odwrdcenia czedci lub calodci straty z tytulu utraty wartosci ujetej
zgodnie z paragrafem 101, jesli warunki utraty wartosci przestaly istnie¢ lub ulegly poprawie. Zwickszona
warto$¢ bilansowa skladnika aktywéw nie moze przekraczal kwoty, jaka zostalaby ustalona (po odjeciu
amortyzacji), jesli weze$niej nie ujeto by straty z tytulu utraty wartosci.

PREZENTACJA

105. Jezeli jedna ze stron umowy spelnita zobowigzanie, w sprawozdaniu z sytuacji finansowej jednostka
przedstawia umowe jako skladnik aktywéw z tytulu umowy lub zobowigzanie z tytulu umowy -
w zalezno$ci od stosunku pomiedzy spelnieniem zobowigzania przez jednostke¢ a platnoscia
dokonywang przez klienta. Jednostka przedstawia wszelkie bezwarunkowe prawa do otrzymania
wynagrodzenia oddzielnie jako nalezno$¢.

106. Jezeli klient dokonuje platnoici wynagrodzenia lub jednostka ma prawo do kwoty wynagrodzenia, ktére jest
bezwarunkowe (tj. nalezno§¢), zanim jednostka przekaze dobra lub ustugi klientowi, jednostka przedstawia
umowe jako zobowigzanie z tytulu umowy w chwili dokonania platnosci lub gdy platno$¢ staje si¢ nalezna
(w zaleznosci od tego, co nastapi wcze$niej). Zobowigzanie z tytulu umowy to obowigzek jednostki do
przekazania na rzecz klienta débr lub ustug, w zamian za ktdre jednostka otrzymala wynagrodzenie (lub kwota
wynagrodzenia jest nalezna) od klienta.

107. Jesli jednostka spelnia zobowiazanie, dokonujac przekazania débr lub ustug klientowi, zanim klient zaplaci
wynagrodzenie lub przed terminem jego wymagalnoici, jednostka przedstawia umowe jako skladnik aktywow
z tytulu umowy, z wylaczeniem wszelkich kwot przedstawianych jako naleznosci. Skladnik aktywéw z tytulu
umowy to prawo jednostki do wynagrodzenia w zamian za dobra lub ustugi, ktére jednostka przekazala
klientowi. Jednostka ocenia, czy nie nastapila utrata wartosci skladnika aktywéw z tytutu umowy zgodnie z MSSF
9. Utrata wartosci skladnika aktywoéw z tytulu umowy jest wyceniana, przedstawiana i ujawniana na takiej samej
zasadzie jak w przypadku skladnika aktywow finansowych, ktéry jest objety zakresem MSSF 9 (zob. réwniez
paragraf 113 pkt b)).

108. Nalezno$¢ to bezwarunkowe prawo jednostki do wynagrodzenia. Prawo do wynagrodzenia jest bezwarunkowe,
jesli jedynym warunkiem wymagalnosci wynagrodzenia jest uplynigcie okre§lonego czasu. Przykladowo jednostka
ujmuje naleznos¢, jezeli ma aktualne prawo do wynagrodzenia, nawet jesli wynagrodzenie to moze w przyszioéci
podlegaé zwrotowi. Jednostka ujmuje nalezno$¢ zgodnie z MSSF 9. W momencie poczatkowego ujecia naleznosci

z tytulu umowy z klientem wszelkie réznice miedzy wycena nalezno$ci zgodnie z MSSF 9 a odpowiadajaca jej
ujetg wezesniej kwotg przychodéw przedstawia sig jako koszt (na przyklad z tytulu utraty wartosci).

109. W niniejszym standardzie uzyto terminéw ,skladnik aktywéw z tytulu umowy” i ,zobowigzanie z tytulu umowy”,
ale jednostka moze uzywa¢ innych okreslent w sprawozdaniu z sytuacji finansowej w odniesieniu do tych pozycji.
Jezeli jednostka uzywa innych okreslen dla skladnika aktywéw z tytulu umowy, przedstawia uzytkownikom
sprawozdan finansowych informacje wystarczajace do rozréznienia naleznosci od aktywéw z tytutu uméw.
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UJAWNIANIE INFORMAC]I

110. Wymogi dotyczace ujawniania informacji maja zapewnié, aby jednostka ujawniala wystarczajace
informacje, ktére umozliwig uzytkownikom sprawozdan finansowych zapoznanie si¢ z charakterem,
kwotg, terminami uzyskania oraz niepewno$cig zwigzang z przychodami i przeplywami pieni¢znymi
wynikajagcymi z uméw z klientami. W tym celu jednostka ujawnia informacje jakoSciowe i iloSciowe
dotyczace wszystkich ponizszych elementéw:

a) jej uméw z klientami (zob. paragrafy 113-122);

b) znaczjcych osadéw i zmian tych osadéw, dokonanych podczas stosowania niniejszego standardu do
tych uméw (zob. paragrafy 123-126); oraz

c) wszelkich skladnikéw aktywéw bedacych wynikiem poniesienia kosztow doprowadzenia do
zawarcia lub wykonania umowy =z klientem zgodnie z paragrafem 91 lub 95 (zob.
paragrafy 127-128).

111. Jednostka uwzglednia stopien szczegdtowosci niezbedny do osiagnigcia celu ujawniania informacji oraz znaczenie
przypisywane kazdemu z poszczegblnych wymogdéw. Jednostka prezentuje ujawniane informacje acznie lub
rozdzielnie w taki sposéb, aby nie utrudniaé zrozumienia uzytecznych informacji poprzez podanie wielu
nieistotnych szczegdtow lub agregacje pozycji, ktorych cechy znaczaco si¢ rdznia.

112. Jednostka nie musi ujawnia¢ informacji zgodnie z niniejszym standardem, jesli ujawnila je zgodnie z innym
standardem.

Umowy z klientami

113. Jednostka ujawnia wszystkie nastgpujace kwoty dla danego okresu sprawozdawczego, chyba ze kwoty te sg
przedstawione oddzielnie w sprawozdaniu z catkowitych dochodéw zgodnie z innymi standardami:

a) przychody ujete z tytutu uméw z klientami, ktére jednostka ujawnia oddzielnie od innych Zrédel przychodéw;
oraz

b) wszelkie ujete straty z tytutu utraty wartosci (zgodnie z MSSF 9) w odniesieniu do wszelkich naleznosci lub
aktywow z tytulu uméw z klientami, ktére jednostka ujawnia oddzielnie od strat z tytulu utraty wartoéci
dotyczacych innych uméw.

Podziat przychodow

114. Jednostka przedstawia ujete przychody z tytutu uméw z klientami w podziale na kategorie, ktére odzwierciedlajg
spos6b, w jaki czynniki ekonomiczne wplywaja na charakter, kwote, termin platnosci oraz niepewno$é
przychodéw i przeplywéw pienieznych. Przy wyborze kategorii stosowanych na potrzeby podziatu przychodéw
jednostka stosuje obja$nienia okre$lone w paragrafach B87-B89.

115. Jednostka ujawnia ponadto wystarczajace informacje, ktére umozliwig uzytkownikom sprawozdan finansowych
zrozumienie powigzania migdzy ujawnieniem przychodéw w podziale na kategorie (zgodnie z paragrafem 114)
a informacjami o przychodach, ktére jednostka ujawnia dla kazdego segmentu sprawozdawczego, jezeli stosuje
MSSF 8 Segmenty operacyjne.

Salda dotyczgce umowy

116. Jednostka ujawnia nastgpujace informacje:

a) salda na poczatek i koniec okresu dla naleznosci, aktywow oraz zobowigzan z tytulu uméw z klientami, jesli
informacje te nie zostaly juz odrebnie zaprezentowane lub ujawnione;

b) przychody ujete w danym okresie sprawozdawczym, uwzglednione w saldzie zobowigzan z tytulu uméw na
poczatek okresu; oraz

¢) przychody ujete w danym okresie sprawozdawczym dotyczace zobowigzan do wykonania $wiadczenia
spelnionych (lub czgsciowo spelnionych) w poprzednich okresach (na przyktad zmiany ceny transakcyjnej).

117. Jednostka wyja$nia, w jaki sposéb termin wypelnienia jej zobowigzan do wykonania $wiadczenia (zob.
paragraf 119 pkt a)) odpowiada zwykle stosowanemu terminowi platnosci (zob. paragraf 19 pkt b)) oraz jaki jest
wplyw tych czynnikéw na salda odpowiednio aktywéw i zobowigzan z tytulu uméw. Wyjasnienia moga zawieral
informacje jakoSciowe.
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118. Jednostka przedstawia wyja$nienie istotnych zmian sald aktywéw oraz zobowiazan z tytulu umoéw, jakie mialy
miejsce w okresie sprawozdawczym. Wyjasnienia zawierajg informacje jakosciowe i iloSciowe. Przykladowe
zmiany sald aktywow oraz zobowigzan z tytulu uméw jednostki obejmuja:

a) zmiany wynikajace z polaczenia jednostek;

b) taczne korekty przychodéw, wplywajace na odpowiedni skladnik aktywéw lub zobowigzanie z tytulu uméw,
w tym korekty wynikajace ze zmiany sposobu pomiaru stopnia spelnienia zobowiazania, zmiany wartosci
szacunkowej ceny transakcyjnej (w tym wszelkich zmian w ocenie, czy oszacowana wysoko$¢ wynagrodzenia
zmiennego podlega ograniczeniom) lub ze zmiany umowy;

¢) utrata wartosci sktadnika aktywéw z tytutu uméw;

d) zmiana okresu, w ktérym prawo do wynagrodzenia staje si¢ bezwarunkowe (tj. przeklasyfikowanie sktadnika
aktywow z tytutu uméw do naleznosci); oraz

e) zmiana terminu spelnienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia (tj. ujecie przychodu wynikajacego

z zobowiazania z tytulu umowy).

Zobowigzania do wykonania swiadczenia

119. Jednostka ujawnia informacje na temat swoich zobowigzan do wykonania $wiadczenia okreslonych w umowach
z klientami, w tym przedstawia opis wszystkich nastepujacych elementow:

a) moment, w ktorym jednostka zwykle spelnia swoje zobowigzania do wykonania §wiadczenia (na przyklad
wraz z wystaniem débr, w momencie ich dostawy, w trakcie $wiadczenia ustugi lub po zakorfczeniu
Swiadczenia ustugi), z uwzglednieniem specyfiki spelniania zobowiazan do wykonania $wiadczenia na
podstawie umoéw sprzedazy ze wstrzymana dostawg;

b) istotne warunki platnosci (np. kiedy platno$¢ zazwyczaj staje si¢ wymagalna, czy umowa zawiera istotny
element finansowania, czy kwota wynagrodzenia jest zmienna oraz czy warto$¢ szacunkowa wynagrodzenia
zmiennego podlega zwykle ograniczeniom zgodnie z paragrafami 56-58);

¢) charakter débr lub ustug, ktére jednostka zobowigzala si¢ przekazaé na rzecz klienta, z uwzglednieniem
informacji o wszelkich zobowigzaniach do wykonania §wiadczenia dotyczacych zaangazowania innej strony
do przekazania débr lub ustug (np. w przypadku gdy jednostka dziala jako posrednik);

d) zobowigzania do przyjecia zwrotéw, dokonania zwrotéw wynagrodzenia i inne podobne zobowigzania; oraz

¢) rodzaje gwarancji i powigzanych zobowigzan.

Cena transakcyjna przypisana do pozostalych zobowigzari do wykonania swiadczenia

120. Jednostka ujawnia nastgpujgce informacje na temat swoich pozostalych zobowigzan do wykonania $wiadczenia:

a) laczna kwota ceny transakcyjnej przypisanej do zobowigzan do wykonania $wiadczenia, ktére pozostaly
niespetnione (lub czg$ciowo niespelnione) na koniec okresu sprawozdawczego; oraz

b) wyjasnienie dotyczgce tego, kiedy jednostka spodziewa si¢ ujaé jako przychody kwoty przedstawiane zgodnie
z paragrafem 120 pkt a), ktére jednostka ujawnia w jeden z nastepujgcych sposobow:

(i) w oparciu o kryteria iloSciowe ze wskazaniem przedzialéw czasowych, ktdére s3 najbardziej odpowiednie
z uwagi na czas spelniania pozostalych zobowigzan do wykonania $wiadczenia; lub

(i) na podstawie informacji jakosciowych.

121. Z praktycznego punktu widzenia jednostka nie musi ujawnia¢ informacji okreslonych w paragrafie 120
w odniesieniu do zobowigzania do wykonania §wiadczenia, jezeli spelniony jest jeden z ponizszych warunkéw:

a) zobowigzanie do wykonania $wiadczenia stanowi czg¢$¢ umowy, ktdrej przewidywany pierwotny okres obowig-
zywania wynosi jeden rok lub krécej; lub

b) jednostka ujmuje przychody z tytulu spelnienia zobowigzania do wykonania §$wiadczenia zgodnie
z paragrafem B16.



L 295/40 Dziennik Urzgdowy Unii Europejskiej 29.10.2016

122. Jednostka wyjasnia (w oparciu o dane jakoSciowe), czy stosuje praktyczne rozwiazanie okre§lone w paragrafie
121 oraz czy jakiekolwiek wynagrodzenie z tytulu uméw z klientami nie zostalo uwzglednione w cenie transak-
cyjnej i — co za tym idzie — nie zostalo uwzglednione w informacjach ujawnianych zgodnie z paragrafem 120. Na
przyklad warto$¢ szacunkowa ceny transakcyjnej nie bedzie obejmowad szacunkowych kwot wynagrodzenia
zmiennego, ktére podlegajag ograniczeniom (zob. paragrafy 56-58).

Znaczjce subiektywne oceny dotyczace stosowania niniejszego standardu

123. Jednostka ujawnia dokonane w trakcie stosowania niniejszego standardu subiektywne oceny (i zmiany tych ocen),
ktére w znaczacy sposob wplywaja na ustalenie kwoty i terminu uzyskania przychodéw z tytulu uméw
z klientami. W szczeg6lnosci jednostka przedstawia wyjasnienia dotyczgce subiektywnych ocen (i zmian tych
ocen), ktére stosuje do ustalenia obu nastepujacych elementow:

a) terminu spelnienia zobowigzan do wykonania $wiadczenia (zob. paragrafy 124-125); oraz

b) ceny transakcyjnej oraz kwoty przypisanej do zobowigzan do wykonania $wiadczenia (zob. paragraf 126).

Okreslenie terminu spelnienia zobowigzati do wykonania swiadczenia

124. W przypadku zobowigzan do wykonania $wiadczenia, ktére jednostka spelnia w miare uplywu czasu, jednostka
ujawnia oba nastepujace elementy:

a) metody stosowane do ujecia przychodéw (na przyklad opis stosowanych metod opartych na wynikach lub
metod opartych na nakladach oraz opis sposobu stosowania tych metod); oraz

b) wyjasnienie, dlaczego stosowane metody zapewniaja rzetelny obraz przekazania débr lub ustug.

125. W przypadku zobowigzan do wykonania $wiadczenia, ktére jednostka spelnia w okreslonym momencie,
jednostka ujawnia informacje dotyczace znaczacych subiektywnych ocen dokonywanych przy ustalaniu momentu
uzyskania przez klienta kontroli nad przyrzeczonymi dobrami lub ustugami.

Okreslenie ceny transakcyjnej oraz kwot przypisanych do zobowigzari do wykonania Swiadczenia

126. Jednostka ujawnia informacje dotyczace metod, danych wejsciowych i zalozen stosowanych dla wszystkich
ponizszych celéw:

a) ustalenia ceny transakcyjnej, w tym miedzy innymi oszacowania wynagrodzenia zmiennego, skorygowania
wynagrodzenia o zmiang warto$ci pienigdza w czasie oraz wyceny wynagrodzenia niegotéwkowego;

b) ustalenia, czy oszacowana warto$¢ wynagrodzenia zmiennego podlega ograniczeniom;

) przypisania ceny transakcyjnej, w tym oszacowania indywidualnych cen sprzedazy przyrzeczonych débr lub
ustug oraz przypisania upustéw i wynagrodzenia zmiennego do poszczeg6lnych czesci umowy (jesli dotyczy);
oraz

d) wyceny zobowiazan z tytulu zwrotéw wynagrodzenia i innych podobnych zobowigzan.

Skladniki aktywéw bedace wynikiem poniesienia kosztéw doprowadzenia do zawarcia lub wykonania
umowy z klientem

127. Jednostka opisuje oba nastepujace elementy:

a) subiektywne oceny dokonane podczas ustalania kwoty kosztéw poniesionych w celu uzyskania lub wykonania
umowy z klientem (zgodnie z paragrafem 91 lub 95); oraz

b) metode stosowang przez jednostke do ustalenia amortyzacji w kazdym okresie sprawozdawczym.
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128. Jednostka ujawnia nastepujgce informacje:

a) salda na koniec okresu dla sktadnikéw aktywéw odnoszacych si¢ do poniesionych kosztéw doprowadzenia do
zawarcia lub wykonania umowy z klientem (zgodnie z paragrafem 91 lub 95) z podzialem na gléwne
kategorie aktyw6w (na przyklad koszty zwigzane z doprowadzeniem do zawarcia uméw z klientami, koszty
poniesione przed zawarciem umowy i koszty przygotowania umowy); oraz

b) kwote amortyzacji i straty z tytulu utraty wartosci ujete w danym okresie sprawozdawczym.

Rozwigzania praktyczne

129.

Jezeli jednostka zdecyduje si¢ stosowaé rozwigzania praktyczne okresSlone w paragrafie 63 (dotyczace istnienia

istotnego elementu finansowania) lub w paragrafie 94 (dotyczace dodatkowych kosztéw doprowadzenia do
zawarcia umowy), jednostka ujawnia ten fakt.

Zalgcznik A

Definicje terminéw

Niniejszy zalgcznik stanowi integralng czesé standardu.

Umowa

Skladnik aktywéw z tytulu
umowy

Zobowigzanie z tytulu
umowy

Klient

Dochéd

Zobowigzanie do wykonania
$wiadczenia

Przychody

Indywidualna cena sprzedazy
(dobra lub ustugi)

Cena transakcyjna
(w odniesieniu do umowy
z klientem)

Porozumienie migdzy dwiema stronami lub wigkszg liczbg stron, ktére powoduje po-
wstanie egzekwowalnych praw i obowigzkéw.

Prawo jednostki do wynagrodzenia w zamian za dobra lub ustugi, ktére jednostka
przekazata klientowi, jezeli prawo to jest uzaleznione od warunku innego niz uplyw
czasu (na przyktad od przyszlych Swiadczen jednostki).

Obowigzek jednostki przekazania klientowi dobr lub ustug, za ktére jednostka
otrzymala od klienta wynagrodzenie (lub kwota wynagrodzenia jest nalezna).

Strona, ktéra zawarla z jednostkg umowe w celu otrzymania débr lub ustug — stano-
wigcych wynik dzialalnosci operacyjnej jednostki — w zamian za wynagrodzenie.

Wzrost korzysci ekonomicznych w danym okresie sprawozdawczym w postaci
wplywu aktywéw lub zwigkszenia ich wartosci lub zmniejszenia wartosci zobowig-
zan, ktore prowadza do przyrostu kapitalu wlasnego w inny sposéb niz wniesienie
wkladu przez udzialowcow lub whascicieli.

Obietnica okre$lona w umowie z klientem dotyczgca przekazania klientowi:
a) dobra lub ustugi (lub pakietu débr lub ustug), ktére mozna wyodrebnié; lub

b) grupy odrebnych débr lub ustug, ktére s3 zasadniczo takie same i ich przekazanie
klientowi ma taki sam charakter.

Dochéd uzyskany w ramach zwyklej dziatalnosci jednostki.

Cena, po ktorej jednostka odrebnie sprzedataby klientowi przyrzeczone dobra lub
ustugi.

Kwota wynagrodzenia, ktore zgodnie z oczekiwaniem jednostki bedzie jej przystugi-
waé w zamian za przekazanie klientowi przyrzeczonych débr lub ustug, z wylacze-
niem kwot pobranych w imieniu oséb trzecich.
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Zakgcznik B

Objasnienia dotyczace stosowania standardu

Niniejszy zatgcznik stanowi integralng czgsé standardu. Zawiera on opis stosowania paragraféw 1-129 oraz ma takg samg moc
obowigzujgcg jak pozostale czgsci niniejszego standardu.

B1

B2

B3

Niniejsze objasnienia zostaly podzielone na nastgpujgce kategorie:
a) zobowigzania do wykonania $wiadczenia spelniane w miare¢ uptywu czasu (paragrafy B2-B13);

b) metody pomiaru stopnia catkowitego spelnienia zobowigzania do wykonania $§wiadczenia (paragrafy B14—
B19);

¢) sprzedaz z prawem do zwrotu (paragrafy B20-B27);

d) gwarancje (paragrafy B28-B33);

e) wynagrodzenie zleceniodawcy a wynagrodzenie posrednika (paragrafy B34-B38);

f) mozliwosci uzyskania dodatkowych débr lub ustug przez klientéw (paragrafy B39-B43);
g) niewykonane prawa klientow (paragrafy B44-B47);

h) bezzwrotne oplaty platne z géry (i niektére powigzane koszty) (paragrafy B48-B51);
i) udzielanie licencji (paragrafy B52-B63);

j)  umowy odkupu (paragrafy B64-B76);

k) umowy komisu (paragrafy B77-B78);

) umowy sprzedazy ze wstrzymang dostawa (paragrafy B79-B82);

m) akceptacja przez klienta (paragrafy B83-B86); oraz

n) ujawnianie przychodéw w podziale na kategorie (paragrafy B87-B89).

Zobowigzania do wykonania §wiadczenia spelniane w miare uplywu czasu

Zgodnie z paragrafem 35 zobowigzanie do wykonania $wiadczenia jest spelniane w miarg uplywu czasu, jesli
spelniony jest jeden z nastgpujacych warunkéw:

a) klient jednocze$nie otrzymuje i czerpie korzySci plyngce ze $wiadczenia jednostki, w miare wykonywania
przez jednostke tego $wiadczenia (zob. paragrafy B3-B4);

b) w wyniku wykonania $wiadczenia przez jednostke powstaje lub zostaje ulepszony skladnik aktywoéw (na
przyklad produkcja w toku), a kontrole nad tym skladnikiem aktywéw — w miare jego powstawania lub
ulepszania — sprawuje klient (zob. paragraf B5); lub

¢) w wyniku wykonania $wiadczenia przez jednostke nie powstaje skladnik aktywéw o alternatywnym
zastosowaniu dla jednostki (zob. paragrafy B6-B8), a jednostka ma egzekwowalne prawo do otrzymania
zaplaty za §wiadczenie wykonane do tej pory (zob. paragrafy B9-B13).

Jednoczesne otrzymywanie i czerpanie korzysci ze Swiadczenia jednostki (paragraf 35 pkt a))

W przypadku niektérych rodzajéw zobowigzan do wykonania $wiadczenia mozna w prosty sposob dokonal
oceny tego, czy klient otrzymuje korzysci z wykonania $wiadczenia przez jednostke w miare, jak jednostka je
wykonuje, oraz czy réwnoczesnie czerpie korzysci z tego $wiadczenia w miare ich otrzymywania. Przyklady
obejmuja ustugi rutynowe lub powtarzajace si¢ (np. ustugi sprzatania), co do ktérych mozna latwo stwierdzié, ze
otrzymywanie korzysci i czerpanie korzysci ze $wiadczenia wykonanego przez jednostke zachodzi réwnoczesnie.
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B4 W przypadku innych rodzajéw zobowigzan do wykonania $wiadczenia jednostka moze nie by¢ w stanie latwo
stwierdzi¢, czy klient otrzymuje i jednocze$nie czerpie korzySci ze $wiadczenia wykonanego przez jednostke
w miare, jak jest ono przez nig wykonywane. W takim przypadku zobowigzanie do wykonania $wiadczenia jest
spetniane w miare uplywu czasu, jesli jednostka stwierdzi, ze praca dotychczas przez nig wykonana nie musialaby
w znacznym stopniu zosta¢ ponownie wykonana przez inng jednostke, jezeli ta inna jednostka mialaby spelnié
pozostale zobowigzanie do wykonania §wiadczenia wobec klienta. Aby okresli¢, czy inna jednostka nie musialaby
w znacznym stopniu ponownie wykona¢ pracy, jaka dotychczas wykonala jednostka, jednostka dokonuje obu
nastepujgcych zalozen:

a) pomija ewentualne ograniczenia praktyczne lub umowne, ktére uniemozliwilyby jednostce przeniesienie
pozostalej czesci zobowigzania do wykonania §wiadczenia na inng jednostke; oraz

b) zaklada, ze inna jednostka, ktéra spelni pozostala czes¢ zobowigzania do wykonania $wiadczenia, nie
korzystalaby z zadnych aktywdéw, ktore obecnie znajduja si¢ pod kontrola jednostki i pozostalyby pod
kontrolg jednostki, jesli zobowigzanie do wykonania $wiadczenia zostaloby przeniesione na inng jednostke.

Kontrola nad skladnikiem aktywow — w miare jego tworzenia lub ulepszania — sprawowana przez Rlienta (paragraf 35
pkt b))

B5  Przy ustalaniu, czy klient sprawuje kontrole nad skladnikiem aktywéw w miare jego tworzenia lub ulepszania
zgodnie z paragrafem 35 pkt b), jednostka stosuje wymogi dotyczace kontroli okreSlone w paragrafach 31-34
i 38. Tworzony lub ulepszany skladnik aktywéw (np. produkcja w toku) moze mie¢ charakter rzeczowy lub
niematerialny.

W wyniku wykonania Swiadczenia przez jednostke nie powstaje skladnik aktywow o alternatywnym zastosowaniu
(paragraf 35 pkt c))

B6  Oceniajac, czy skladnik aktywéw moze by zastosowany przez jednostke w sposéb alternatywny zgodnie
z paragrafem 36, jednostka uwzglednia skutki ograniczen praktycznych i umownych dotyczacych jej mozliwosci
fatwego przeznaczenia tego skladnika aktywéw do innego zastosowania, np. do sprzedania go innemu klientowi.
Mozliwo$¢ rozwigzania umowy z klientem nie jest istotna dla oceny, czy jednostka jest w stanie latwo
przeznaczy¢ skladnik aktywow do innego zastosowania.

B7  Ograniczenie umowne mozliwosci przeznaczenia skladnika aktywéw do innego zastosowania przez jednostke
musi by¢ znaczace, by mozna bylo uzna¢, ze dany skladnik nie ma dla jednostki alternatywnego zastosowania.
Ograniczenie umowne jest znaczace, jeSli klient moze dochodzi¢ swoich praw do przyrzeczonego skladnika
aktywéw w sytuacji, gdy jednostka zamierzala przeznaczy¢ skladnik aktywéw do innego zastosowania.
Ograniczenie umowne nie jest natomiast znaczace, jesli na przyklad skladnik aktywéw mozna w duzej mierze
zastgpi¢ innymi skladnikami aktywéw, ktére jednostka moze przekazal na rzecz innego klienta bez naruszenia
umowy i bez ponoszenia znacznych kosztéw, ktorych w innym przypadku nie musialaby ponie$¢ w zwiazku z ta
umows.

B8  Ograniczenie praktyczne mozliwoéci przeznaczenia skladnika aktywéw do innego zastosowania przez jednostke
wystepuje wtedy, gdy jednostka musialaby ponie$¢ istotne straty ekonomiczne w celu przeznaczenia sktadnika
aktywéw do innego zastosowania. Istotne straty ekonomiczne moglyby wystapié, gdy jednostka musialaby
ponie$¢ znaczace koszty modyfikacji skladnika aktywéw lub mialaby mozliwo$¢ sprzedazy skladnika aktywow
wylacznie z istotna strata. Na przyklad jednostka moze mie¢ ograniczong praktyczng mozliwo$¢ zmiany przezna-
czenia aktywéw, ktdre zostaly wytworzone zgodnie ze specyfikacja projektu opracowang dla konkretnego klienta
lub ktére znajduja si¢ w odleglych lokalizacjach.

Prawo do zaptaty za dotychczas wykonane $wiadczenie (paragraf 35 pkt c))

B9  Zgodnie z paragrafem 37 jednostka ma prawo do zaplaty za dotychczas wykonane S$wiadczenie, jesli
w przypadku rozwigzania umowy przez klienta lub inng stron¢ z powodéw innych niz niewywigzanie si¢ przez
jednostke z zobowigzania okreslonego w umowie, jednostka bylaby uprawniona do kwoty wynagrodzenia co
najmniej w wysokoSci rekompensaty za dotychczas wykonane $wiadczenie. Kwota wynagrodzenia, ktéra moglaby
stanowi¢ rekompensate jednostki za dotychczas wykonane $wiadczenie, to kwota, ktéra jest zblizona do ceny
sprzedazy dotychczas przekazanych débr lub ustug (np. odzyskanie kosztéw poniesionych przez jednostke
podczas spelniania zobowiazania do wykonania $wiadczenia powigkszonych o uzasadniong marze zysku), lecz
nie stanowi rekompensaty wylacznie za potencjalng utrate zysku przez jednostke w przypadku rozwigzania
umowy. Rekompensata z tytulu uzasadnionej marzy zysku nie musi by¢ réwna oczekiwanej marzy zysku, jezeli
zobowigzanie okre§lone w umowie zostalo spelnione zgodnie z przyrzeczeniem, jednakze jednostce powinna
przystugiwac rekompensata ré6wna jednej z nastepujacych kwot:

a) proporcjonalnej czeici oczekiwanej marzy zysku okreslonej w umowie, ktéra w uzasadniony sposéb odzwier-
ciedla zakres $wiadczenia wykonanego przez jednostke w ramach umowy przed rozwigzaniem umowy przez
klienta (lub inng strong umowy); lub
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b) uzasadnionej stopie zwrotu z kapitalu jednostki dla podobnych uméw (lub zwyklej marzy operacyjnej
jednostki dla podobnych uméw), jezeli marza stosowana w odniesieniu do konkretnej umowy jest wyzsza niz
stopa zwrotu, jaka jednostka zazwyczaj uzyskuje w przypadku podobnych uméw.

B10 Prawo jednostki do zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie nie musi stanowi¢ biezacego bezwarunkowego
prawa do zaplaty. W wielu przypadkach jednostka ma bezwarunkowe prawo do zaplaty wylacznie po osiggnigciu
ustalonego etapu posredniego lub po pelnym spelnieniu zobowigzania do wykonania $wiadczenia. Oceniajac, czy
jednostka ma prawo do zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie, jednostka rozwaza, czy w przypadku
rozwiazania umowy przed zakoficzeniem spelniania $wiadczenia z innego powodu niz niewywigzanie si¢ przez
jednostke z zobowigzania okreslonego w umowie jednostce przystugiwatoby egzekwowalne prawo do zadania lub
do zatrzymania zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie.

B11 W przypadku niektérych uméw klient moze mieé prawo do rozwiazania umowy jedynie w okreslonym czasie
w okresie obowigzywania umowy lub moze w ogéle nie mie¢ prawa do rozwigzania umowy. Jezeli klient
podejmuje czynno$ci w celu rozwigzania umowy, gdy w danym czasie nie przystuguje mu do tego prawo (takze
w sytuacji, gdy klient nie wykona swoich zobowigzan), umowa lub inne przepisy moga upowaznia¢ jednostke do
dalszego przekazywania klientowi débr lub ustug przyrzeczonych w umowie oraz zobowigzywaé klienta do
zaplaty przyrzeczonego wynagrodzenia w zamian za te dobra lub ustugi. W takim przypadku jednostka ma
prawo do zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie, poniewaz ma ona prawo do spelniania w dalszym ciggu
zobowigzania zgodnie z umowga oraz do Zadania, aby klient spelnil swoje zobowigzania (w tym zobowigzanie do
zaplaty przyrzeczonego wynagrodzenia).

B12 Oceniajac, czy prawo do zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie istnieje i jest egzekwowalne, jednostka
uwzglednia warunki umowne, a takze wszelkie przepisy prawne lub precedensy prawne, ktére moga uzupelniaé
lub uchylaé te warunki umowne. Ocena ta obejmuje sprawdzenie, czy:

a) zgodnie z przepisami, praktyka administracyjng lub precedensami prawnymi jednostka ma prawo do zaplaty
za dotychczas wykonane $wiadczenie, nawet jezeli to prawo nie jest okreSlone w umowie z klientem;

b) istnieje precedens prawny, z ktérego wynika, Ze podobne prawa do zaplaty za dotychczas wykonane
$wiadczenia okre§lone w podobnych umowach nie maja wiazacej mocy prawnej; lub

¢) zwyczajowe praktyki handlowe jednostki, zgodnie z ktérymi jednostka decyduje si¢ nie egzekwowad prawa do
zaplaty, doprowadzily do tego, ze prawo to stalo si¢ nieegzekwowalne w danym Srodowisku prawnym.
Niezaleznie jednak od tego, ze jednostka moze zrezygnowal z prawa do zaplaty w podobnych umowach,
nadal przystuguje jej prawo do zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie, jesli okreslone w umowie
z klientem prawo do zaplaty za dotychczas wykonane §wiadczenie jest egzekwowalne.

B13 Harmonogram platnoici okreSlony w umowie niekoniecznie musi wskazywaé, czy jednostce przystuguje
egzekwowalne prawo do zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie. Mimo Ze w harmonogramie platnosci
okreslonym w umowie wskazane s3 terminy i kwoty wynagrodzenia do zaplaty przez klienta, harmonogram ten
niekoniecznie musi stanowi¢ potwierdzenie prawa jednostki do zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie.
Wynika to z faktu, ze przykladowo w umowie moze by¢ okreslone, ze wynagrodzenie otrzymywane od klienta
podlega zwrotowi z powodéw innych niz niewywigzanie si¢ przez jednostke z zobowigzan okre$lonych
W umowie.

Metody pomiaru stopnia calkowitego spelnienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia

B14 Metody, ktére moga by¢ stosowane do pomiaru stopnia catkowitego spelnienia przez jednostke zobowigzania do
wykonania $wiadczenia spelnianego w czasie, zgodnie z paragrafami 35-37, obejmuja:

a) metody oparte na wynikach (zob. paragrafy B15-B17); oraz

b) metody oparte na nakladach (zob. paragrafy B18-B19).

Metody oparte na wynikach

B15 Metody oparte na wynikach polegaja na ujmowaniu przychodéw na podstawie bezposredniego pomiaru wartosci
dla klienta débr lub ustug, ktére zostaly dotychczas przekazane na rzecz klienta, w stosunku do pozostatych débr
lub ustug przyrzeczonych w umowie. Metody oparte na wynikach obejmujg metody takie jak analizy dotychczas
wykonanych $wiadczen, oceng osiagnietych wynikéw i etapéw, czasu trwania wykonywania $wiadczenia oraz
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liczby wyprodukowanych lub dostarczonych jednostek. Oceniajac, czy do mierzenia stopnia spelnienia
zobowigzania nalezy zastosowaé metod¢ oparta na wynikach, jednostka rozwaza, czy wybrane wyniki beda
w rzetelny sposéb odzwierciedlaé stopieni spelnienia zobowiazania do wykonania $wiadczenia przez jednostke.
Jesli na podstawie wybranych wynikéw nie mozna wyceni¢ niektorych débr lub ustug, nad ktérymi kontrole
jednostka przenosi na rzecz klienta, oznacza to, ze wybrana metoda oparta na wynikach nie daje rzetelnego
obrazu $wiadczenia wykonywanego przez jednostke. Na przyklad metody oparte na liczbie wyprodukowanych
lub dostarczonych jednostek nie beda wiernie odzwierciedla¢ wynikéw jednostki dotyczacych spelnienia
zobowigzania do wykonania §wiadczenia, jezeli na koniec okresu sprawozdawczego wyniki jednostki obejmuja
produkcje w toku lub wyroby gotowe, nad ktérymi kontrole sprawuje klient i ktére nie sa uwzgledniane
w pomiarze wynikow.

B16 Z praktycznego punktu widzenia, jezeli jednostka ma prawo do otrzymania wynagrodzenia od klienta w kwocie,
ktéra odpowiada bezposrednio wartosci, jaka dla klienta ma $wiadczenie dotychczas wykonane przez jednostke
(na przyklad w przypadku umowy o $wiadczenie ustug, w ramach ktérej jednostka nalicza klientowi stalg kwote
za kazdg godzing wykonanej ustugi), jednostka moze ujaé przychéd w kwocie, ktérg ma prawo zafakturowac.

B17 Wadg metod opartych na wynikach jest to, ze wyniki wykorzystywane do pomiaru stopnia spelnienia
zobowigzania moga nie by¢ bezposrednio obserwowalne, a informacje wymagane do ich stosowania mogg nie
by¢ dostepne dla jednostki bez ponoszenia dodatkowych kosztow. W zwigzku z tym moze by¢ konieczne
zastosowanie metody opartej na nakladach.

Metody oparte na nakladach

B18 Zgodnie z metodami opartymi na nakladach przychody ujmuje si¢ w oparciu o dzialania jednostki lub naklady
poniesione przez jednostke przy spelnianiu zobowigzania do wykonania $wiadczenia (na przyklad zuzyte zasoby,
przepracowane roboczogodziny, poniesione koszty, wykorzystany czas lub maszynogodziny) w stosunku do
calkowitych oczekiwanych naktadéw koniecznych do wypelnienia zobowigzania do wykonania §wiadczenia. Jezeli
dziatania lub naklady jednostki s3 wykorzystywane réwnomiernie przez caly okres spelniania zobowigzania,
jednostka moze ujmowacé przychody metodg liniows.

B19 Wadg metod opartych na nakladach jest mozliwy brak bezposredniego zwiagzku miedzy nakladami jednostki
a przeniesieniem kontroli nad dobrami lub ustugami na klienta. W zwiazku z tym, stosujac metode opartg na
nakladach, jednostka nie uwzglednia wplywu tych nakladéw, ktére — zgodnie z celem pomiaru stopnia spelnienia
zobowigzania okre§lonym w paragrafie 39 — nie odzwierciedlaja $wiadczenia wykonanego przez jednostke
polegajacego na przeniesieniu kontroli nad dobrami lub uslugami na klienta. Przykladowo w przypadku
stosowania metody opartej na kosztach dokonanie korekty pomiaru stopnia spelnienia zobowigzania moze by¢
konieczne w nastepujacych okolicznosciach:

a) jesli poniesione koszty nie przyczyniajg si¢ do zwigkszenia stopnia spelnienia zobowigzania do wykonania
$wiadczenia przez jednostke. Przykladowo jednostka nie ujmuje przychodéw w oparciu o poniesione koszty
wynikajace z istotnych niedociggnie¢ przy spelnianiu zobowigzania przez jednostke, ktére nie zostaly
uwzglednione w cenie okreSlonej w umowie (na przyklad koszty nieprzewidzianych wczesniej strat
materialéw, robocizny lub innych zasobdéw, ktdre zostaly poniesione w celu spelnienia zobowigzania do
wykonania $wiadczenia);

b) jesli poniesiony koszt nie jest proporcjonalny do stopnia spelnienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia
przez jednostke. W takim przypadku aby lepiej odzwierciedli¢ stopiei spelnienia zobowigzania przez
jednostke, mozna dostosowal metode opartg na nakladach w taki sposéb, aby ujaé wylacznie te przychody,
ktére odpowiadajg poniesionym kosztom. Na przyklad wiernym obrazem spelnienia zobowigzania przez
jednostke moze by¢ ujecie przychodéw w kwocie réwnej kosztom dobr wykorzystanych do wykonania
zobowigzania, jezeli jednostka oczekuje w momencie zawarcia umowy, ze zostang spelnione wszystkie
z nastegpujacych warunkow:

(i) skladnik débr nie jest wyodrebniony;

(i) jednostka oczekuje, ze klient uzyska kontrole nad dobrem znaczaco wczesniej przed otrzymaniem ustug
powiazanych z tym dobrem;

(i) koszt przekazanego dobra jest znaczacy w odniesieniu do catkowitych oczekiwanych kosztéw, ktérych
poniesienie jest konieczne do catkowitego spelnienia zobowigzania; oraz

(iv) jednostka nabywa dobro od osoby trzeciej i nie jest w sposéb znaczacy zaangazowana w jego projek-
towanie ani wytwarzanie (ale wystepuje jako zleceniodawca zgodnie z paragrafami B34-B38).
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Sprzedaz z prawem do zwrotu

B20 W przypadku niektérych uméw jednostka przenosi kontrole nad produktem na klienta, a takze udziela klientowi
prawa do zwrotu produktu z réznych powodéw (np. niezadowolenie z produktu) i otrzymania w zamian jakiej-
kolwiek kombinacji nastepujgcych elementéw:

a) pelnego lub czgsciowego zwrotu zaplaconego wynagrodzenia;
b) kredytu, ktory klient moze zbilansowa¢ z biezgcymi lub przyszlymi nalezno$ciami wobec jednostki; oraz
¢) innego produktu.

B21 W przypadku przekazania produktéw sprzedawanych z prawem do zwrotu (a takze niektérych ustug, ktére moga
podlegaé zwrotowi) jednostka ujmuje wszystkie ponizsze elementy:

a) przychody z tytutu przekazanych produktéw w kwocie wynagrodzenia, do ktérego — zgodnie z oczekiwaniami
jednostki — bedzie ona uprawniona (a zatem jednostka nie ujmuje przychodéw z tytutu produktéw, ktére —
zgodnie z oczekiwaniami — maja zostal zwrdcone);

b) zobowigzanie do zwrotu zaplaty; oraz

¢) skladnik aktywéw (wraz z odpowiednia korektg kosztéw sprzedazy) z tytulu prawa jednostki do odzyskania
produktéw od klientéw po wywiazaniu si¢ ze zobowigzania do zwrotu zaplaty.

B22 Jednostka nie ujmuje swojego zobowigzania do pozostawania w gotowosci do przyjecia zwrotu produktu
w okreslonym do tego terminie jako zobowigzania do wykonania §wiadczenia (ujmuje wylacznie zobowigzanie
do zwrotu zaplaty).

B23 Jednostka stosuje wymogi okre$lone w paragrafach 47-72 (w tym wymogi dotyczace oszacowanych granicznych
warto$ci szacunkowych wynagrodzenia zmiennego okre$lone w paragrafach 56-58) w celu ustalenia kwoty
wynagrodzenia, ktére — zgodnie z oczekiwaniem jednostki — bedzie jej przyslugiwaé (tj. z wylaczeniem
produktéw, ktére moga zostaé zwrécone). Jedli jednostka oczekuje, Ze nie bedzie uprawniona do otrzymanej juz
kwoty lub naleznosci platnej w przysztosci, nie ujmuje ich jako przychody w chwili przekazania produktéw
klientowi, lecz ujmuje otrzymang kwote lub nalezno$¢ jako zobowigzanie do zwrotu zaplaty. Nastgpnie, na
koniec kazdego okresu sprawozdawczego, jednostka aktualizuje oszacowane wcze$niej kwoty wynagrodzenia, do
ktérych — zgodnie z jej oczekiwaniami — bedzie uprawniona w zamian za przekazane produkty, i dokonuje
odpowiedniej zmiany ceny transakcyjnej oraz, w konsekwencji, kwoty ujetych przychodéw.

B24 W razie zmian oczekiwan co do kwoty zwrotu zaplaty jednostka dokonuje aktualizacji wyceny zobowigzania do
zwrotu zaplaty na koniec kazdego okresu sprawozdawczego. Jednostka ujmuje odpowiednie korekty jako
przychody (lub zmniejszenia przychodéw).

B25 Jednostka wycenia poczatkowo skladnik aktywéw ujety z tytulu prawa jednostki do odzyskania produktéw od
klienta z chwilg rozliczenia zobowiazania do zwrotu zaplaty we wcze$niejszej wartosci bilansowej produktu (na
przyklad zapaséw) pomniejszonej o koszty, ktére — zgodnie z oczekiwaniem jednostki — zostang poniesione na
odzyskanie tych produktéw (z uwzglednieniem ewentualnego obnizenia warto$ci zwracanych produktéw). Na
koniec kazdego okresu sprawozdawczego jednostka dokonuje aktualizacji wyceny aktywéw wynikajacej ze
zmiany jej oczekiwan co do produktéw, ktére majg zostaé zwrdcone. Jednostka prezentuje skladnik aktywow
oddzielnie od zobowigzania do zwrotu zaplaty.

B26 Dla celéw stosowania niniejszego standardu wymiana jednego produktu na inny produkt tego samego rodzaju, tej
samej jakosci, bedacy w takim samym stanie lub sprzedawany w tej samej cenie (na przyklad wymiana produktu
w jednym kolorze lub rozmiarze na produkt w innym kolorze lub rozmiarze) nie jest uznawana za zwrot
produktu.

B27 Umowy, zgodnie z ktérymi klient moze zwrdci¢ wadliwy produkt w zamian za produkt dzialajacy, nalezy ocenia¢
zgodnie z objasnieniami dotyczacymi gwarancji okre$lonymi w paragrafach B28-B33.

Gwarancje

B28 Zazwyczaj jednostka — zgodnie z umowa, przepisami prawa lub swoimi zwyczajowymi praktykami handlowymi
— udziela gwarancji na sprzedawany produkt (dobro lub ustugg). Charakter udzielanej gwarancji moze si¢
znacznie r6zni¢ w zaleznosci od branzy i umowy. Niektére gwarancje stanowig zapewnienie klienta, ze dany
produkt bedzie dziala¢ zgodnie z zamierzeniem stron, poniewaz jest on zgodny z ustalong przez strony
specyfikacja. W ramach innych gwarancji, oprécz tego zapewnienia, klientowi dodatkowo §wiadczona jest
oddzielna ustuga.



29.10.2016 Dziennik Urzgdowy Unii Europejskiej L 295/47

B29 Jezeli klient ma mozliwo$¢ zakupu gwarancji oddzielnie (np. gdy gwarancja ma odrebng ceng lub jest
negocjowana oddzielnie), gwarancja stanowi oddzielng ustuge, poniewaz jednostka zobowigzuje si¢ do
$wiadczenia ustugi klientowi jako dodatek do produktu, ktéry ma funkcjonalno$¢ opisang w umowie. W takim
przypadku jednostka ujmuje przyrzeczong gwarancje jako zobowigzanie do wykonania $wiadczenia zgodnie
z paragrafami 22-30 i przypisuje cze$¢ ceny transakcyjnej do tego zobowigzania do wykonania $wiadczenia
zgodnie z paragrafami 73-86.

B30 Jezeli klient nie ma mozliwosci zakupu gwarancji oddzielnie, jednostka ujmuje gwarancje zgodnie z MSR 37
Rezerwy, zobowigzania warunkowe i aktywa warunkowe, chyba ze przyrzeczona gwarancja lub jej cze$¢ zapewnia
klientowi dostgp do dodatkowej ustugi (w uzupelnieniu zapewnienia, ze produkt jest zgodny z ustalong
specyfikacjg).

B31 Oceniajac, czy gwarancja zapewnia klientowi dostgp do dodatkowej ustugi w uzupelnieniu zapewnienia, ze
produkt jest zgodny z ustalong specyfikacja, jednostka rozwaza nastepujace czynniki:

a) Czy gwarangja jest wymagana przez prawo — jesli jednostka jest zobowigzana na mocy przepiséw prawa do
zapewnienia gwarancji, z faktu istnienia takich przepiséw wynika, ze przyrzeczona gwarancja nie jest zobowia-
zaniem do wykonania $wiadczenia, poniewaz takie wymogi istnieja zwykle w celu ochrony konsumentéw
przed ryzykiem zakupu wadliwych produktéw.

b) Dlugos¢ okresu obowigzywania gwarancji — im dluzszy okres obowigzywania gwarancji, tym bardziej prawdo-
podobne, Ze przyrzeczona gwarancja stanowi zobowigzanie do wykonania $wiadczenia, poniewaz jest bardziej
prawdopodobne, Ze stanowi ona dodatkowa ustuge w stosunku do zapewnienia, ze produkt jest zgodny
z ustalong specyfikacja.

¢) Charakter zadan, do wykonania ktdrych zobowigzuje si¢ jednostka — jesli jednostka musi wykonac okreslone
zadania w celu zapewnienia, ze produkt jest zgodny z ustalong specyfikacja (np. wysylka zwrotna wadliwego
produktu), w takim przypadku zadania te mogg nie prowadzi¢ do powstania zobowigzania do wykonania
$wiadczenia.

B32 Jesli gwarancja lub jej czg$¢ zapewnia klientowi dostgp do dodatkowej ustugi w uzupelnieniu zapewnienia, ze
produkt jest zgodny z ustalong specyfikacja, przyrzeczona usluga stanowi zobowiazanie do wykonania
Swiadczenia. W zwiazku z tym jednostka przypisuje ceng transakcyjna do produktu i ustugi. Jezeli jednostka
udziela zar6wno gwarancji stanowigcej zapewnienie, jak i gwarancji stanowigcej dodatkowa ustuge, ale nie jest
w stanie racjonalnie ujgé ich oddzielnie, ujmuje oba rodzaje gwarancji lacznie jako jedno zobowigzanie do
wykonania $wiadczenia.

B33 Przepis, zgodnie z ktérym jednostka jest zobowigzana do wyplaty odszkodowania, jezeli jej produkty spowoduja
powstanie szkody, nie prowadzi do powstania zobowigzania do wykonania $wiadczenia. Na przyktad producent
moze sprzedawaé produkty w ramach systemu prawnego, zgodnie z ktérym producent ponosi odpowiedzialno$¢
za wszelkie szkody (na przyklad szkody na mieniu osobistym), ktére mogg zostaé wyrzadzone przez konsumenta
uzywajacego produkt zgodnie z jego przeznaczeniem. Analogicznie, zobowigzanie jednostki do wyplacenia
odszkodowania klientowi za szkody z tytutu roszczeni patentowych, do praw autorskich, znakéw towarowych lub
innych naruszefi spowodowanych przez produkty jednostki nie prowadzi do powstania zobowiazania do
wykonania $wiadczenia. Jednostka ujmuje te zobowigzania zgodnie z MSR 37.

Wynagrodzenie zleceniodawcy a wynagrodzenie posrednika

B34 W przypadku gdy w dostarczanie débr lub ustug klientowi zaangazowany jest inny podmiot, jednostka okresla,
czy charakter przyrzeczenia jednostki stanowi zobowiazanie do wykonania $wiadczenia polegajacego na
dostarczeniu okreslonych débr lub ustug (w tym przypadku jednostka jest zleceniodawcy) czy tez na zleceniu
innemu podmiotowi dostarczenia tych débr lub ustug (w tym przypadku jednostka jest posrednikiem).

B35 Jednostka jest zleceniodawcy, jesli sprawuje kontrole nad przyrzeczonym dobrem lub uslugg przed ich
przekazaniem klientowi. Jednostka nie musi jednak dziala¢ jako zleceniodawca, jesli uzyskuje tytul prawny do
produktu tylko chwilowo, zanim zostanie on przeniesiony na klienta. Jednostka wystepujaca w umowie jako
zleceniodawca moze sama wypehi¢ zobowigzanie do wykonania $wiadczenia lub moze powierzy¢ wypelnienie
tego zobowigzania lub jego czesci innemu podmiotowi (np. podwykonawcy) w jej imieniu. Jesli jednostka bedaca
zleceniodawcy wypelnia zobowigzanie do wykonania $wiadczenia, ujmuje przychody w kwocie wynagrodzenia
brutto, do ktdérego — zgodnie z oczekiwaniem jednostki — bedzie uprawniona w zamian za przekazane dobra lub
ustugi.
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B36 Jednostka dziala jako posrednik, jesli jej zobowigzanie do wykonania $wiadczenia polega na zapewnieniu
dostarczenia débr lub ustug przez inny podmiot. Jesli jednostka bedaca posrednikiem wypelnia zobowigzanie do
wykonania $wiadczenia, ujmuje przychody w kwocie jakiejkolwiek oplaty lub prowizji, do ktérej — zgodnie
z oczekiwaniem jednostki — bedzie uprawniona w zamian za zapewnienie dostarczenia débr lub ustug przez inny
podmiot. Oplata lub prowizja nalezna jednostce moze by¢ kwotg wynagrodzenia netto, ktére jednostka
zachowuje po zaplaceniu innemu podmiotowi wynagrodzenia w zamian za dobra lub ustugi dostarczane przez
ten podmiot.

B37 Nastepujace cechy wskazuja, Ze jednostka jest posrednikiem (tzn. nie sprawuje kontroli nad dobrem lub ustuga
przed przekazaniem ich klientowi):

a) inny podmiot ponosi gtéwna odpowiedzialno$¢ za wykonanie umowy;

b) jednostka nie ponosi ryzyka przechowywania zapaséw przed lub po tym, jak dobra zostaly zaméwione przez
klienta, podczas transportu lub zwrotu;

¢) jednostka nie moze swobodnie ustala¢ cen débr lub ustug innego podmiotu i, w zwiazku z tym, korzysci,
jakie moze uzyskac z tych débr lub ustug sg ograniczone;

d) wynagrodzenie jednostki ma forme prowizji; oraz

e) jednostka nie jest narazona na ryzyko kredytowe w odniesieniu do kwoty naleznej od klienta w zamian za
dobra lub ustugi dostarczane przez inny podmiot.

B38 Jezeli inna jednostka przejmuje zobowiazania jednostki do wykonania $wiadczenia i jej prawa wynikajace
z umowy, w wyniku czego jednostka nie jest juz zobowigzana do wykonania $wiadczenia polegajacego na
przekazaniu przyrzeczonych débr lub ustug (tj. jednostka nie dziala juz w charakterze zleceniodawcy), jednostka
nie uyjmuje przychodéw z tytulu tego zobowigzania do wykonania $§wiadczenia Zamiast tego jednostka ocenia,
czy powinna ujgé przychody z tytulu wykonania $wiadczenia polegajacego na doprowadzeniu do zawarcia
umowy na rzecz innego podmiotu (tj. czy jednostka dziala jako posrednik).

Opcje uzyskania dodatkowych débr lub ustug przez klienta

B39 Opgje uzyskania dodatkowych débr lub ustug przez klienta nieodplatnie lub po obnizonej cenie moga przybierac
rézng forme, np. dodatkéow, punktéw lojalnosciowych zbieranych przez klientéw, mozliwosci przedluzenia
umowy lub innego rodzaju upustéw dotyczacych débr lub ustug, ktére beda dostarczane w przysztosci.

B40 Jezeli jednostka w umowie zapewnia klientowi opcje uzyskania dodatkowych débr lub ustug, opcja ta powoduje
powstanie zobowigzania do wykonania $wiadczenia w umowie jedynie w przypadku, gdy daje klientowi prawo
materialne, ktérego nie uzyskalby, jesli nie zawarlby przedmiotowej umowy (na przyklad upust, ktéry jest
wigkszy niz upusty zwykle stosowane dla okreslonych débr lub ustug w przypadku tej kategorii klientéw na tym
obszarze geograficznym lub rynku). Jesli opcja ta daje klientowi prawo materialne, klient w rzeczywistosci placi
jednostce z wyprzedzeniem za przyszte dobra lub ustugi, a jednostka ujmuje przychody w momencie przekazania
tych débr lub ustug w przyszlosci lub w chwili wygasnigcia takiej opgji.

B41 Jezeli klient ma opcje uzyskania dodatkowych débr lub ustug w cenie, ktéra odzwierciedla indywidualng ceng
sprzedazy danego dobra lub ustugi, opcja ta nie daje klientowi prawa materialnego, nawet jesli klient moze
skorzysta¢ z tej opcji wylacznie poprzez zawarcie wczesniejszej umowy. W tych przypadkach uznaje sig, ze
jednostka zlozyla ofert¢ handlows, ktérg ujmuje zgodnie z niniejszym standardem wylacznie w sytuacji, gdy
klient korzysta z opcji uzyskania dodatkowych dobr lub ustug.

B42 Zgodnie z paragrafem 74 jednostka zobowigzana jest do przypisania ceny transakcyjnej do zobowigzania do
wykonania $wiadczenia w oparciu o proporcjonalng indywidualng ceng sprzedazy. Jezeli indywidualna cena
sprzedazy odnoszaca si¢ do opcji uzyskania dodatkowych débr lub ustug przez klienta nie jest bezposrednio
obserwowalna, jednostka dokonuje jej oszacowania. Oszacowanie to uwzglednia upust, ktéry klient uzyskatby,
gdyby skorzystal z danej opcji, z uwzglednieniem zaréwno:

a) wszelkich upustéw, ktére klient moglby uzyskaé, gdyby nie korzystal z tej opcji; oraz

b) prawdopodobienstwa, ze skorzysta z tej opcji.
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B43 Jezeli klient ma materialne prawo do uzyskania débr lub ustug w przyszlosci, przy czym dobra te lub ustugi sa
podobne do débr lub ustug pierwotnie okreslonych w umowie i sa dostarczane zgodnie z warunkami pierwotnej
umowy, to jednostka moze — jako alternatywne rozwigzanie praktyczne dla oszacowania indywidualnej ceny
sprzedazy takiej opcji — przypisa ceng transakcyjng do débr lub ustug objetych ta opcja przez odniesienie do
débr lub ustug, ktére — zgodnie z oczekiwaniem jednostki — zostang dostarczone, oraz odpowiadajacego im
wynagrodzenia. Zazwyczaj tego rodzaju opcje dotycza przedtuzania umowy.

Niewykonane prawa klientéw

B44 Zgodnie z paragrafem 106, po otrzymaniu zaliczki od klienta jednostka ujmuje zobowigzanie z tytulu umowy
w kwocie zaliczki z tytulu zobowigzania jednostki do wykonania $wiadczenia w postaci przekazania lub
gotowosci do przekazania débr lub ustug w przyszlosci. Jednostka zaprzestaje ujmowania tego zobowiazania
z tytulu umowy (i ujmuje przychéd) w momencie gdy przenosi owe dobra lub ustugi, spelniajac w ten sposéb
swoje zobowigzanie do wykonania §wiadczenia.

B45 Jesli klient placi jednostce zaliczke, ktéra nie podlega zwrotowi, uzyskuje prawo do otrzymania débr lub ustug
w przyszlosci (a jednostka jest zobowiazana do pozostawania w gotowosci do przekazania dobra lub ustugi).
Klienci mogg jednak nie wykona¢ wszystkich praw wynikajacych z umowy. Te niewykorzystane prawa czgsto
okreslane sa jako prawa przepadle.

B46 Jezeli jednostka oczekuje, ze w ramach zobowigzania z tytulu umowy bedzie przystugiwalo jej prawo do kwoty
z tytulu praw przepadlych wynikajacych z umownego zobowigzania, jednostka ujmuje kwote z tytulu niewyko-
rzystanego prawa umownego jako przychdd proporcjonalnie do czg$ci praw wykonanych przez klienta. Jesli
jednostka nie oczekuje, ze bedzie przystugiwalo jej prawo do kwoty z tytulu praw przepadlych wynikajacych
z umownego zobowigzania, ujmuje przewidywang kwote jako przychdd, jesli prawdopodobienstwo, ze klient
wykona pozostale prawa, staje si¢ znikome. W celu ustalenia, czy jednostka oczekuje, ze bedzie przystugiwal jej
prawo do otrzymania kwoty z tytulu praw przepadlych, jednostka uwzglednia wymogi okreslone w paragrafach

56—58 dotyczace granicznych wartosci szacunkowych zmiennych skladnikéw wynagrodzenia.

B47 Jednostka ujmuje jako zobowigzanie (a nie jako przychody) wszelkie otrzymane wynagrodzenia z tytutu niewyko-
rzystania praw umownych przez klienta, ktore to wynagrodzenia jednostka ma obowigzek przekazaé innemu
podmiotowi, na przyklad jednostce rzadowej zgodnie z obowigzujacymi przepisami o nieodebranej wlasnosci.

Bezzwrotne oplaty platne z gory (i niektére powigzane koszty)

B48 Zgodnie z niektérymi umowami w momencie zawarcia umowy lub w terminie zblizonym do tego momentu
jednostka obcigza klienta bezzwrotng oplatg platng z goéry. Przyklady obejmuja oplaty za przystapienie do
klubéw odnowy biologicznej, oplaty aktywacyjne w umowach dotyczacych ustug telekomunikacyjnych, oplaty
poczatkowe w niektorych umowach o $wiadczenie ustug lub niektérych umowach dotyczacych dostaw dobr.

B49 W celu zidentyfikowania zobowigzan do wykonania $wiadczenia w takich umowach jednostka ocenia, czy oplata
dotyczy przekazania przyrzeczonego dobra lub ustugi. W wielu przypadkach, mimo ze bezzwrotna oplata platna
z gory dotyczy czynnosci, ktéra w celu realizacji umowy jednostka jest zobowigzana wykona¢ w momencie
zawarcia umowy lub w terminie zblizonym do tego momentu, czynno$¢ ta nie skutkuje przekazaniem przyrze-
czonego dobra lub ustugi (zob. paragraf 25). Zamiast tego oplata ta stanowi zaliczke za dobra lub ustugi, ktére
zostang przekazane w przyszlosci, a zatem bylaby ujeta jako przychéd w chwili ich dostarczenia w przysztosci.
Jezeli jednostka zapewnia klientowi mozliwo$¢ przedluzenia umowy, a mozliwos¢ ta daje klientowi prawo
materialne okreslone w paragrafie B40, okres ujmowania przychodéw moze przekraczaé poczatkowy okres
obowigzywania umowy.

B50 Jezeli bezzwrotna oplata platna z gory dotyczy dobra lub ustugi, jednostka ocenia, czy nalezy ujac to dobro lub
ustuge jako oddzielne zobowigzanie do wykonania §wiadczenia zgodnie z paragrafami 22-30.

B51 Jednostka moze obcigzy¢ klienta bezzwrotng oplatg stanowiaca czeSciowo wynagrodzenie z tytulu kosztéw
poniesionych w zwiazku z przygotowaniem umowy (lub innymi zadaniami administracyjnymi, zgodnie
z paragrafem 25). Je$li te czynnoSci przygotowawcze nie sa réwnowazine ze spelnieniem zobowijzania do
wykonania $wiadczenia, jednostka nie uwzglednia tych czynnosci (i powigzanych kosztéw) przy pomiarze stopnia
spelnienia zobowigzania zgodnie z paragrafem B19. Wynika to z faktu, iz koszty czynnosci przygotowawczych
nie odzwierciedlaja przekazania ustug na rzecz klienta. Jednostka ocenia, czy koszty poniesione na przygotowanie
umowy doprowadzily do powstania skladnika aktywow, ktéry nalezy uja¢ zgodnie z paragrafem 95.
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Udzielanie licencji

B52 Licencja ustanawia prawa klienta do wlasnosci intelektualnej jednostki. Licencje dotyczace wiasnosci intelektualnej
moga obejmowaé miedzy innymi:

a) oprogramowanie i technologie;

b) filmy, muzyke i inne rodzaje mediow i rozrywki;
¢) franczyzy; oraz

d) patenty, znaki handlowe i prawa autorskie.

B53 Oprocz przyrzeczenia udzielenia licencji klientowi jednostka moze réwniez zobowiazaé si¢ do przekazania
klientowi innych débr lub ustug. Takie przyrzeczenie moze by¢ wyraznie wymienione w umowie lub moze
wynika¢ w spos6b dorozumiany ze stosowanych przez jednostke zwyczajowych praktyk handlowych, udostep-
nionej publicznie polityki jednostki lub jej stosownych o$wiadczen (zob. paragraf 24). Podobnie jak w przypadku
innych rodzajéw umoéw, jezeli umowa z klientem oprécz zobowigzania do dostarczenia dobr lub ustug obejmuje
takze przyrzeczenie udzielenia licencji, jednostka stosuje paragrafy 22-30 w celu zidentyfikowania kazdego
zobowigzania do wykonania $wiadczenia okreslonego w umowie.

B54 Jezeli przyrzeczenie udzielenia licencji nie jest odrgbne od innych przyrzeczonych w umowie débr lub ustug
zgodnie z paragrafami 26-30, jednostka ujmuje przyrzeczenie udzielenia licencji oraz te pozostale przyrzeczone
dobra i ustugi lacznie jako jedno zobowigzanie do wykonania $wiadczenia. Przyklady licencji, ktére nie sg
odrebne od innych débr lub ustug okreslonych w umowie, to m.in.:

a) licencja stanowigca skfadnik dobra oraz integralng cze$¢ funkcjonalnosci dobra; oraz

b) licencja, z ktérej klient moze korzystal wylacznie w polgczeniu z powigzang ustuga (np. ustuga internetowa
$wiadczona przez jednostke, ktéra to ustuga daje klientowi — poprzez przyznanie licencji — dostep do pewnej
tresci).

B55 Jezeli licencja nie jest odrgbna, jednostka stosuje paragrafy 31-38 do okreslenia, czy zobowiazanie do wykonania
$wiadczenia (ktére obejmuje przyrzeczong licencje) stanowi zobowiazanie do wykonania §wiadczenia spelniane
w miare uplywu czasu czy tez stanowi ono zobowigzanie do wykonania §wiadczenia spelniane w okre$lonym
momencie.

B56 Jezeli przyrzeczenie udzielenia licencji jest odrebne od innych débr lub ustug przyrzeczonych w umowie, a zatem
stanowi oddzielne zobowigzanie do wykonania $wiadczenia, jednostka ustala, czy przekazanie na rzecz klienta
w ramach licencji nastgpuje w okreSlonym momencie czy tez w miarg uplywu czasu. Przy ustalaniu tej
okolicznodci jednostka rozwaza, czy przyrzeczenie udzielenia licencji klientowi przez jednostke ma na celu
zapewnienie klientowi:

a) prawa do dostgpu do wiasnosci intelektualnej jednostki w formie, w jakiej istnieje ona przez caly okres
waznosci licencji; lub

b) prawa do korzystania z wlasnosci intelektualnej jednostki w formie, w jakiej istnieje ona w momencie
udzielenia licencji.

Ustalenie charakteru przyrzeczenia jednostki

B57 Aby ustali¢, czy przyrzeczenie udzielenia licencji przez jednostke zapewnia klientowi prawo do dostgpu do
wlasnosci intelektualnej lub do korzystania z wlasnosci intelektualnej jednostki, jednostka rozwaza, czy klient —
w momencie udzielenia licencji — moze rozporzadza¢ mozliwoscia korzystania z licencji i uzyskiwaé zasadniczo
wszelkie pozostale korzySci wynikajace z licencji. Klient nie moze rozporzadzaé mozliwoscig korzystania
z licencji ani uzyskiwaé zasadniczo wszelkich pozostalych korzysci wynikajacych z licencji w momencie
udzielenia licencji, jesli wlasno$¢ intelektualna, ktorej dotyczy prawo udzielane klientowi, ulega zmianie w okresie
waznosci licencji. Wlasno$¢ intelektualna ulega zmianie (a tym samym ma wplyw na oceng jednostki odno$nie do
tego, kiedy klient sprawuje kontrole nad licencja), jezeli jednostka w dalszym ciagu rozporzadza swoja wlasnoscia
intelektualng i podejmuje dzialania, ktére maja znaczacy wplyw na wiasno§¢ intelektualng, do ktdrej klient
uzyskal prawa. W takich przypadkach licencja zapewnia klientowi prawo do dostepu do wlasnosci intelektualnej
jednostki (zob. paragraf B58). Natomiast klient moze rozporzadzaé mozliwoscig korzystania z licencji i uzyskiwaé
zasadniczo wszelkie pozostale korzysci wynikajace z licencji w momencie udzielenia licencji, jesli wlasnosé
intelektualna, ktérej dotyczy prawo udzielane klientowi, nie ulega zmianie (zob. paragraf B61). W takich
przypadkach wszelkie dzialania podejmowane przez jednostke zmieniaja jedynie jej wlasny skladnik aktywow
(tzn. wlasno$¢ intelektualng bedaca przedmiotem licencji), co moze mie¢ wplyw na zdolno$¢ jednostki do
udzielenia licencji w przysztosci; dzialania te nie bedg mialy jednak wplywu na ustalenie przedmiotu licencji ani
przedmiotu, nad ktérym klient sprawuje kontrole.



29.10.2016 Dziennik Urzgdowy Unii Europejskiej L 295/51

B58 Przyrzeczenie udzielenia licencji przez jednostke stanowi przyrzeczenie do zapewnienia prawa do dostepu do
wlasnosci intelektualnej jednostki, jesli spelnione sa wszystkie nastepujace kryteria:

a) zgodnie z wymogami okre§lonymi w umowie lub uzasadnionymi oczekiwaniami klienta jednostka podejmie
dziatania, ktére beda mialy znaczacy wplyw na wlasnos¢ intelektualng, do ktérej klient uzyskal prawo (zob.
paragraf B59);

b) prawa przyznane na mocy licencji wystawiaja klienta bezposrednio na pozytywne lub negatywne skutki
dziatan jednostki okreslonych w paragrafie B58 pkt a); oraz

¢) dzialania te — w toku ich podejmowania — nie prowadza do przekazania dobr lub ustug klientowi (zob.
paragraf 25).

B59 Czynniki, ktore moga wskazywa¢, ze klient moze w uzasadniony sposéb spodziewac sie, ze jednostka podejmie
dziatania, ktére maja znaczacy wplyw na wilasno$¢ intelektualng, obejmujg zwyczajowe praktyki handlowe
jednostki, jej opublikowang polityke lub stosowne o$wiadczenia. Istnienie wsp6lnych intereséw gospodarczych —
cho¢ nie jest ono rozstrzygajace — (np. oplata licencyjna uzalezniona od wielkosci sprzedazy) miedzy jednostka
a klientem w zwiazku z wlasnoscig intelektualng, do ktérej klient uzyskal prawo, moze réwniez wskazywaé, ze
klient moze w uzasadniony sposéb spodziewac sig, Ze jednostka podejmie takie dzialania.

B60 Jezeli spelnione sa kryteria zawarte w paragrafie B58, jednostka ujmuje przyrzeczenie udzielenia licencji jako
zobowigzanie do wykonania $wiadczenia spelniane w miare uplywu czasu, poniewaz klient bedzie jednoczesnie
otrzymywal i czerpal korzysci ze $wiadczenia wykonywanego przez jednostke, polegajgcego na zapewnieniu
dostepu do jej wlasnosci intelektualnej w czasie wykonywania $wiadczenia (zob. paragraf 35 pkt a)). Jednostka
stosuje paragrafy 39-45 w celu wyboru odpowiedniej metody pomiaru stopnia catkowitego spelnienia
zobowigzania do wykonania $wiadczenia polegajacego na zapewnieniu dostepu.

B61 Jezeli kryteria zawarte w paragrafie B58 nie s3 spelnione, przyrzeczenie jednostki obejmuje zapewnienie prawa do
korzystania z wlasnosci intelektualnej jednostki w formie, w jakiej ta wiasno§ intelektualna istnieje (pod
wzgledem struktury i funkcjonalnosci) w momencie udzielenia licencji klientowi. Oznacza to, ze klient moze
rozporzadza¢ mozliwoscig korzystania z licencji i uzyskiwaé zasadniczo wszelkie pozostale korzysci wynikajace
z licencji w momencie przekazania licencji. Jednostka ujmuje przyrzeczenie zapewnienia prawa do korzystania
z wihasnosci intelektualnej jednostki jako zobowigzania do wykonania $wiadczenia spelniane w okreslonym
momencie. Jednostka stosuje paragraf 38, aby okresli¢é moment przekazania licencji klientowi. Nie mozna
natomiast ujmowac przychodéw w przypadku licencji, ktéra zapewnia prawo do korzystania z wlasnosci intelek-
tualnej jednostki przed poczatkiem okresu, w ktérym klient ma mozliwo$¢ korzystania i uzyskiwania korzysci
z licencji. Na przyklad jezeli okres waznosci licencji oprogramowania rozpoczyna si¢ zanim jednostka poda (lub
w inny sposéb udostepni) klientowi kod, ktéry umozliwia klientowi niezwloczne stosowanie oprogramowania,
jednostka nie ujmuje przychodéw zanim ten kod nie zostanie podany (lub w inny sposéb udostepniony).

B62 Przy ustalaniu, czy licencja zapewnia prawo do dostepu do wiasnosci intelektualnej jednostki lub prawo do
korzystania z jej wlasnosci intelektualnej, jednostka nie uwzglednia nastepujacych czynnikéw:

a) ograniczen czasowych, terytorialnych lub dotyczacych sposobu wykorzystania, poniewaz ograniczenia te
okreslajg cechy przyrzeczonej licencji, a nie okreslajg tego, czy dana jednostka spelnia swoje zobowigzanie do
wykonania $wiadczenia w okreslonym momencie lub tez w miar¢ uplywu czasu;

=

gwarangji przedstawionych przez jednostke, Swiadczacych o tym, ze posiada ona pozostajgce w mocy prawo
patentowe do wlasnosci intelektualnej oraz ze bedzie chroni¢ to prawo przed nieuprawnionym wykorzys-
taniem, poniewaz przyrzeczenie ochrony praw patentowych nie stanowi zobowigzania do wykonania
$wiadczenia; ochrona praw patentowych odnosi si¢ bowiem do wartosci wlasnosci intelektualnej jednostki
i stanowi zapewnienie dla klienta, zZe przekazana licencja odpowiada specyfikacji przyrzeczonej w umowie.

Oplaty licencyjne uzaleznione od wielkosci sprzedazy lub czgstotliwosci uzytkowania

B63 Niezaleznie od wymogéw okreslonych w paragrafach 56-59 jednostka ujmuje przychody z tytulu oplat
licencyjnych uzaleznionych od wielkosci sprzedazy lub czestotliwosci uzytkowania, przyrzeczonych w zamian za
udzielenie licencji do praw dotyczgcej wlasnosci intelektualnej, dopiero gdy (lub poczawszy od momentu,
w ktérym) ma miejsce p6Zniejsze z nastepujacych zdarzen:

a) kolejna sprzedaz lub kolejne wykorzystanie; oraz

b) wykonanie (lub czeSciowe wykonanie) zobowigzania do wykonania $wiadczenia, do ktérego przypisano
niektére lub wszystkie oplaty licencyjne uzaleznione od wielkosci sprzedazy lub czestotliwosci uzytkowania.
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Umowy z udzielonym przyrzeczeniem odkupu

B64 Umowa z udzielonym przyrzeczeniem odkupu jest umowg, na podstawie ktérej jednostka sprzedaje skladnik
aktywow i (w ramach tej samej lub innej umowy) przyrzeka odkupi¢ skladnik aktywéw lub posiada taka
mozliwo$¢. Odkupiony skladnik aktywéw moze by¢ skladnikiem aktywoéw, ktéry zostal pierwotnie sprzedany
klientowi, skladnikiem aktywow, ktory jest zasadniczo taki sam jak skladnik aktywéw pierwotnie sprzedany, lub
innym skladnikiem aktywéw, ktérego czescig jest skladnik aktywéw pierwotnie sprzedany.

B65 Umowy z udzielonym przyrzeczeniem odkupu zazwyczaj przyjmuja trzy formy:
a) zobowigzania jednostki do odkupu skladnika aktywéw (kontrakt terminowy typu forward);
b) prawa jednostki do odkupu skladnika aktywéw (opcja kupna); oraz

¢) zobowigzania jednostki do odkupu sktadnika aktywéw na wniosek klienta (opcja sprzedazy).

Kontrakt terminowy typu forward lub opcja kupna

B66 Jezeli jednostka ma obowigzek lub prawo odkupu skladnika aktywéw (kontrakt terminowy typu forward lub
opcja kupna), klient nie uzyskuje kontroli nad skladnikiem aktywow, poniewaz klient ma ograniczong mozliwosé
rozporzadzania skladnikiem aktywoéw i uzyskiwania zasadniczo wszelkich pozostalych korzysci ze skladnika
aktywow, nawet jezeli klient moze mie ten skladnik aktywéw w fizycznym posiadaniu. W zwiazku z tym
jednostka ujmuje dana umowg jako:

a) umowe leasingows, zgodnie z MSR 17 Leasing, jezeli jednostka moze lub musi odkupi¢ skladnik aktywéw za
kwote, ktéra jest nizsza od pierwotnej ceny sprzedazy skladnika aktywdw; albo

b) umowe o finansowanie zgodnie z paragrafem B68, jezeli jednostka moze lub musi odkupi¢ skladnik aktywow
za kwote, ktora jest rowna pierwotnej cenie sprzedazy skladnika aktywow lub jest od niej wyzsza.

B67 Poréwnujac cene odkupu z ceng sprzedazy, jednostka bierze pod uwage warto$¢ pienigdza w czasie.

B68 Jezeli umowa z udzielonym przyrzeczeniem odkupu jest umowa o finansowanie, jednostka w dalszym ciggu
ujmuje dany skladnik aktywow, a takze ujmuje zobowigzanie finansowe z tytulu wynagrodzenia otrzymanego od
klienta. Jednostka ujmuje réznic¢ miedzy kwota wynagrodzenia otrzymanego od klienta a kwota wynagrodzenia,
ktéra ma zosta¢ wyplacona klientowi z tytulu odsetek oraz, w stosownych przypadkach, z tytulu kosztéw
przetwarzania lub przechowywania (na przyklad ubezpieczenie).

B69  Jezeli opcja ulega przedawnieniu zanim zostanie wykorzystana, jednostka zaprzestaje ujmowania zobowiazania
i ymuje przychdd.

Opga sprzedazy

B70 Jezeli jednostka ma obowiazek odkupu skladnika aktywéw na wniosek klienta (opcja sprzedazy) po cenie nizszej
od pierwotnej ceny sprzedazy skladnika aktywéw, w momencie zawarcia umowy jednostka rozwaza, czy klient
ma istotng motywacj¢ ekonomiczng do skorzystania z tego prawa. Skorzystanie przez klienta z tego prawa
prowadzi do faktycznego placenia przez klienta wynagrodzenia na rzecz jednostki z tytulu prawa do wykorzys-
tywania okreslonego sktadnika aktywow przez pewien czas. W zwiazku z tym, jezeli klient ma istotng motywacje
ekonomiczng do skorzystania z tego prawa, jednostka ujmuje umowe jako umowe leasingows zgodnie z MSR 17.

B71 W celu ustalenia, czy klient ma istotng motywacje¢ ekonomiczng do skorzystania ze swojego prawa, jednostka
analizuje rézne czynniki, w tym zwigzek miedzy cena odkupu a przewidywana wartoscig rynkows skladnika
aktywoéw w dniu odkupu oraz okres czasu pozostaly do wygasniecia tego prawa. Na przyklad jezeli przewiduje
sie, ze cena odkupu znacznie przekroczy warto$¢ rynkowsq skladnika aktywéw, moze to oznacza¢, ze klient ma
istotng motywacje ekonomiczna do skorzystania z opcji sprzedazy.

B72 Jezeli klient nie ma istotnej motywacji ekonomicznej do skorzystania ze swojego prawa po cenie nizszej od
pierwotnej ceny sprzedazy skladnika aktywoéw, jednostka ujmuje umowe, tak jakby to byla sprzedaz produktu
z prawem do zwrotu zgodnie z opisem w paragrafach B20-B27.

B73 Jezeli cena odkupu skladnika aktywéw jest rowna pierwotnej cenie sprzedazy skladnika aktywéw lub od niej
wyzsza oraz jest wyzsza od przewidywanej warto$ci rynkowej skladnika aktywéw, umowa jest faktycznie umows
o finansowanie i w zwigzku z tym ujmuje si¢ ja zgodnie z opisem w paragrafie B68.
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B74 Jezeli cena odkupu skladnika aktywéw jest rowna pierwotnej cenie sprzedazy skladnika aktywoéw lub od niej
wyzsza, ale jest nizsza od przewidywanej wartoSci rynkowej skfadnika aktywéw lub réwna tej przewidywanej
warto$ci, a klient nie ma istotnej motywacji ekonomicznej do skorzystania ze swojego prawa, wowczas jednostka
ujmuje umowe, tak jakby to byla sprzedaz produktu z prawem do zwrotu zgodnie z opisem w paragrafach B20—
B27.

B75 Poréwnujac ceng odkupu z ceng sprzedazy, jednostka bierze pod uwage warto$¢ pienigdza w czasie.

B76 Jezeli opcja ulega przedawnieniu zanim zostanie wykorzystana, jednostka zaprzestaje ujmowania zobowigzania
i ujmuje przychéd.

Umowy komisu

B77 Jezeli jednostka dostarcza produkt innemu podmiotowi (takiej jak posrednik lub dystrybutor) w celu sprzedazy
klientom koficowym, jednostka ocenia, czy ten inny podmiot uzyskal kontrole nad tym produktem w danym
momencie. Produkt, ktéry zostal dostarczony innemu podmiotowi, moze stanowi¢ przedmiot umowy komisu,
jezeli ten inny podmiot nie uzyskal kontroli nad produktem. W zwigzku z tym, jezeli dostarczony produkt jest
przedmiotem umowy komisu, jednostka nie ujmuje przychodu w momencie dostawy produktu innemu
podmiotowi.

B78 Okolicznosci $wiadczgce o tym, Ze porozumienie stanowi umowe komisu, obejmujg miedzy innymi:

a) produkt znajduje si¢ pod kontrolg jednostki do wystgpienia okreSlonego zdarzenia, takiego jak sprzedaz
produktu klientowi posrednika, lub do uplynigcia okreslonego terminu;

b) jednostka moze zazada¢ zwrotu produktu lub przekazal produkt stronie trzeciej (takiej jak inny posrednik);
oraz

¢) poSrednik nie ma bezwarunkowego zobowigzania do zaplaty za produkt (chociaz moze by¢é wymagana
zaplata zaliczki).

Umowy sprzedazy ze wstrzymang dostawg

B79 Umowa sprzedazy ze wstrzymang dostawa jest umowa, na mocy ktorej jednostka wystawia klientowi fakture za
produkt, ale zatrzymuje produkt w swoim fizycznym posiadaniu do czasu przekazania go klientowi
w okreSlonym momencie w przysztosci. Na przyklad klient moze zazada¢, aby jednostka zawarla taka umowe,
poniewaz nie posiada on dost¢pnego miejsca na produkt lub ze wzgledu na swoje opdznienia w produkgji.

B80 Jednostka ustala, kiedy wypelnila swoje zobowigzanie do wykonania $wiadczenia polegajacego na przekazaniu
produktu poprzez dokonanie oceny, kiedy klient uzyskal kontrole nad tym produktem (zob. paragraf 38).
W przypadku niektérych uméw kontrola przekazywana jest wtedy, kiedy produkt jest dostarczany do lokalizacji
klienta lub kiedy produkt jest wysylany, w zaleznosci od warunkéw umowy (w tym warunkéw dostawy
i wysylki). Jednak w przypadku niektérych uméw klient moze uzyskaé kontrole nad produktem, nawet jesli
produkt pozostaje w fizycznym posiadaniu danej jednostki. W takim przypadku klient posiada mozliwosé
rozporzadzania produktem i uzyskiwania zasadniczo wszelkich pozostatych korzysci wynikajacych z produktu,
mimo ze postanowil on nie skorzysta¢ z przyslugujacego mu prawa do fizycznego posiadania tego produktu.
W rezultacie produkt nie znajduje si¢ pod kontrolg jednostki. Zamiast tego jednostka $wiadczy na rzecz klienta
ustugi powiernicze w stosunku do aktywéw klienta.

B81 Oprocz stosowania wymogéw okreSlonych w paragrafie 38, aby klient uzyskal kontrole nad produktem na
podstawie umowy sprzedazy ze wstrzymang dostawg, muszg zosta¢ spelnione wszystkie ponizsze warunki:

a) przyczyna zawarcia umowy sprzedazy ze wstrzymang dostawg musi by¢ istotna (na przyklad klient zwrdcit sig
o taka umowe);

b) produkt musi by¢ wyodrebniony jako nalezacy do klienta;
¢) w danym momencie produkt musi by¢ gotowy do fizycznego przekazania go klientowi; oraz
d) jednostka nie ma mozliwosci korzystania z produktu lub przekazania go innemu klientowi.
B82 Jezeli jednostka ujmuje przychody ze sprzedazy produktu na podstawie umowy sprzedazy ze wstrzymang
dostawsg, jednostka rozwaza, czy posiada pozostale zobowigzania do wykonania $wiadczenia (na przyklad

w odniesieniu do uslug powierniczych) zgodnie z paragrafami 22-30, do ktdrych to zobowiazan jednostka
przypisuje cze$¢ ceny transakcyjnej zgodnie z paragrafami 73-86.
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Przyjecie przez klienta

B83 Zgodnie z paragrafem 38 pkt e) przyjecie skladnika aktywéw przez klienta moze wskazywaé, ze uzyskal on
kontrole nad tym skladnikiem aktywéw. Klauzule dotyczace przyjecia przez klienta umozliwiajg klientowi
odstapienie od umowy lub naloZenie na jednostke wymogu podjecia dzialan naprawczych w przypadku, gdy
dobro lub ustuga nie spelniaja ustalonych specyfikacji. Jednostka uwzglednia takie klauzule przy ustalaniu, kiedy
klient uzyskat kontrolg nad dobrem lub ustuga.

B84 Jezeli jednostka moze obiektywnie stwierdzi¢, ze kontrola nad dobrem lub ustugg zostala przeniesiona na klienta
zgodnie z uzgodnionymi w umowie specyfikacjami, przyjecie przez klienta stanowi formalnos¢, ktéra nie ma
wplywu na ustalenie przez jednostke, kiedy klient uzyskal kontrole nad dobrem lub ustuga. Na przyklad jezeli
klauzula dotyczaca przyjecia przez klienta opiera si¢ spetnieniu wymogéw dotyczacych okreslonych rozmiaréw
i wagi, jednostka moglaby stwierdzi¢, czy kryteria te zostaly spelnione przed otrzymaniem potwierdzenia
przyjecia przez klienta. Do$wiadczenia jednostki w odniesieniu do uméw dotyczacych podobnych débr lub ustug
mogg $wiadczy¢ o tym, ze dobro dostarczone klientowi lub $wiadczona na jego rzecz ustuga sa zgodne
z uzgodnionymi w umowie specyfikacjami. Jezeli przychéd ujmuje si¢ przed przyjeciem przez klienta, jednostka
musi jeszcze rozwazyd, czy istniejg jakiekolwiek pozostate zobowigzania do wykonania $wiadczenia (na przyktad
instalacja urzadzen) oraz czy nalezy uja¢ je osobno.

B85 Jezeli jednak jednostka nie moze obiektywnie ustalié, czy dobro dostarczone klientowi lub $wiadczona na jego
rzecz ustuga s3 zgodne z uzgodnionymi w umowie specyfikacjami, wéwczas jednostka nie moze stwierdzié, czy
klient uzyskat kontrole, dopdki nie otrzyma potwierdzenia przyjecia przez klienta. Wynika to z faktu, ze w tym
przypadku jednostka nie moze ustalié, czy klient posiada mozliwo$¢ rozporzadzania dobrem lub usluga
i uzyskiwania zasadniczo wszelkich pozostalych korzysci wynikajacych z dobra lub ustugi.

B86 Jezeli jednostka dostarcza produkty klientowi celem przeprowadzenia préb lub oceny, a klient nie jest
zobowigzany do zaplaty jakiegokolwiek wynagrodzenia do czasu zakoficzenia okresu prébnego, kontrola nad
produktem nie zostaje przeniesiona na klienta do momentu przyjecia produktu przez klienta lub zakoniczenia
okresu prébnego.

Ujawnianie przychodéw w podziale na kategorie

B87 Paragraf 114 zobowigzuje jednostke do prezentacji przychodéw z tytulu uméw z klientami w podziale na
kategorie odzwierciedlajace, w jaki spos6b czynniki ekonomiczne wplywaja na charakter, kwote, termin platnosci
oraz niepewno$¢ przychodéw i przeplywéw pienieznych. W zwigzku z tym zakres, w jakim nastepuje podzial
przychodéw dla celéw tego ujawniania, zalezy od faktéw i okolicznodci, ktére dotyczag uméw zawartych przez
jednostke z klientami. Niektére jednostki moga by¢ zmuszone do stosowania wigcej niz jednego rodzaju
kategorii, aby osiggna¢ cel wyznaczony w paragrafie 114 w odniesieniu do podziatu przychodéw. Inne jednostki
moga osiagna¢ ten cel przy zastosowaniu tylko jednego rodzaju kategorii podziatu przychodéw.

B88 Wybierajac rodzaj kategorii, ktdre zostang zastosowane przy podziale przychodéw, jednostka rozwaza, w jaki
spos6b informacje na temat jej przychodéw zostaly przedstawione dla innych celéw, w tym wszystkie nastepujace
informacje:

a) informacje ujawnione poza sprawozdaniami finansowymi (na przyklad w komunikatach na temat
wynagrodzen, raportach rocznych lub prezentacjach dla inwestoréw);

b) informacje poddawane regularnemu przegladowi przez gléwny organ odpowiedzialny za podejmowanie
decyzji operacyjnych w celu oceny wynikéw finansowych segmentéw operacyjnych; oraz

¢) inne informacje, ktdre sa podobne do rodzajéw informacji okreslonych w paragrafie B88 pkt a) i b) i ktére sa
wykorzystywane przez jednostke lub uzytkownikéw sprawozdan finansowych jednostki do oceny jej wynikéw
finansowych lub na potrzeby podjecia decyzji o alokacji zasobéw.

B89 Przyklady kategorii, ktére moga by¢ odpowiednie, obejmujg migdzy innymi:
a) rodzaj dobra lub ustugi (na przyklad gtéwne linie produktéw);
b) region geograficzny (np. kraj lub region);
¢) rynek lub rodzaj klienta (na przyklad klienci z sektora rzadowego lub pozarzadowego);

d) rodzaj umowy (na przyklad umowy oparte na stalej cenie, ang. fixed-price contracts, oraz umowy rozliczane
w oparciu o zuzyty czas i naklady, ang. time-and-materials contracts);

¢) okres obowiazywania umowy (na przyklad umowy krétkoterminowe i dlugoterminowe);

f) termin przekazania débr lub ustug (na przyklad przychody z tytutu débr lub ustug przekazanych klientowi
w okreslonym momencie i przychdd z tytutu débr lub ustug przekazywanych w miare uptywu czasu); oraz
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g) kanaly sprzedazy (na przyklad dobra sprzedawane bezposrednio klientom i dobra sprzedawane przez
posrednikow).

Zakgcznik C

Data wejScia w Zycie i przepisy przejSciowe

Niniejszy zalgcznik stanowi integralng czesé standardu i ma takg samg moc obowigzujgcg jak inne czgsci standardu.

DATA WEJSCIA W ZYCIE

Cl  Jednostka stosuje niniejszy standard w odniesieniu do rocznych okreséw sprawozdawczych rozpoczynajacych sig
1 stycznia 2018 r. i péZniej. Wczesniejsze stosowanie jest dozwolone. Jezeli jednostka stosuje niniejszy standard
w odniesieniu do wczesniejszego okresu, ujawnia ten fakt.

PRZEPISY PRZE]§CIOWE

C2  Na potrzeby wymogéw przejSciowych okreslonych w paragrafach C3-C8:

a) data pierwszego zastosowania to poczgtek okresu sprawozdawczego, w ktérym jednostka stosuje niniejszy
standard po raz pierwszy; oraz

b) zakoficzona umowa to umowa, w ramach ktérej jednostka przekazala wszystkie dobra lub ustugi identyfi-
kowane zgodnie z MSR 11 Umowy o ustuge budowlang, MSR 18 Przychody i ze zwigzanymi z nimi interpre-
tacjami.

C3  Jednostka stosuje niniejszy standard z zastosowaniem jednej z nastepujacych dwoch metod:

a) retrospektywnie dla kazdego wczesniejszego okresu sprawozdawczego prezentowanego zgodnie z MSR 8
Zasady (polityka) rachunkowosci, zmiany wartosci szacunkowych i korygowanie bledéw, z zastrzezeniem wskazowek
zawartych w paragrafie C5; albo

b) retrospektywnie z facznym efektem pierwszego zastosowania niniejszego standardu ujetym w dniu pierwszego
zastosowania zgodnie z paragrafami C7-C8.

C4  Niezaleznie od wymogdéw okreslonych w paragrafie 28 MSR 8, przy zastosowaniu niniejszego standardu po raz
pierwszy jednostka musi przedstawi¢ wylacznie informacje ilociowe wymagane na podstawie paragrafu 28 pkt f)
MSR 8 dla okresu rocznego bezpo$rednio poprzedzajacego pierwszy okres roczny, w odniesieniu do ktérego
zastosowano niniejszy standard (,okresu bezpo$rednio poprzedzajgcego”) i tylko jezeli jednostka stosuje niniejszy
standard retrospektywnie zgodnie z paragrafem C3 pkt a). Jednostka moze przedstawi¢ te informacje réwniez dla
okresu biezgcego lub dla wezesniejszych okreséw poréwnawczych, ale nie ma takiego obowigzku.

C5  Stosujac niniejszy standard retrospektywnie zgodnie z paragrafem C3 pkt a), jednostka moze korzysta z jednego
lub wigcej nastepujacych praktycznych rozwigzan:

a) w odniesieniu do zakoficzonych uméw, jednostka nie ma obowigzku przeksztalcania umoéw, ktére
rozpoczynaja sie i koiczg w tym samym rocznym okresie sprawozdawczym;

b) w odniesieniu do zakoficzonych uméw, ktore przewidujg wynagrodzenie zmienne, jednostka moze stosowal
ceny transakcyjne na dziefi zakoficzenia umowy i nie szacowa¢ kwot wynagrodzenia zmiennego w poréwna-
wezych okresach sprawozdawczych; oraz

¢) w odniesieniu do wszystkich okreséw sprawozdawczych przedstawionych przed datg pierwszego zastosowania
jednostka nie musi ujawnia¢ kwoty ceny transakcyjnej przypisanej do pozostalych zobowiazan do wykonania
$wiadczenia ani wyjasnia¢, kiedy, zgodnie z oczekiwaniami, jednostka moze uja¢ te kwote jako przychody
(zob. paragraf 120).

C6  Jezeli chodzi o wszystkie stosowane przez jednostke praktyczne rozwigzania opisane w paragrafie C5, jednostka
stosuje te rozwigzania konsekwentnie do wszystkich uméw we wszystkich przedstawianych okresach sprawozda-
wezych. Ponadto jednostka ujawnia wszystkie nastepujace informacje:

a) rozwigzania, z ktorych skorzystano; oraz

b) w racjonalnie mozliwym zakresie, jakoSciowa oceng¢ szacunkowego wplywu zastosowania kazdego z tych
rozwigzan.

C7  Jezeli jednostka zdecyduje si¢ na stosowanie niniejszego standardu retrospektywnie zgodnie z paragrafem C3
pkt b), ujmuje laczny efekt pierwszego zastosowania niniejszego standardu jako korekte salda poczatkowego
zyskow zatrzymanych (lub odpowiednio innego skladnika kapitalu wlasnego) w rocznym okresie sprawoz-
dawczym, w ktorym przypada dzien pierwszego zastosowania. W ramach tej przejSciowej metody jednostka
stosuje niniejszy standard retrospektywnie jedynie do umoéw, ktére nie sa zakoriczone na dzien pierwszego
zastosowania (na przyklad na dzien 1 stycznia 2018 r. w odniesieniu do jednostki, ktérej rok obrotowy konczy
si¢ 31 grudnia).
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C8  Jezeli niniejszy standard stosuje si¢ retrospektywnie zgodnie z paragrafem C3 pkt b), w odniesieniu do okres6w
sprawozdawczych, ktére obejmuja dzien pierwszego zastosowania, jednostka przedstawia obie nastepujace

dodatkowe informacje:

a) kwote, ktora wplywa na kazda pozycje sprawozdania finansowego w biezagcym okresie sprawozdawczym
w wyniku zastosowania niniejszego standardu w poréwnaniu z MSR 11, MSR 18 i zwigzanymi z nimi
interpretacjami, ktére obowigzywaly przed zmiana; oraz

b) wyjasnienie przyczyn istotnych zmian okre$lonych w paragrafie C8 pkt a).

Odniesienia do MSSF 9

C9  Jezeli jednostka stosuje niniejszy standard, ale nie stosuje jeszcze MSSF 9 Instrumenty finansowe, wszelkie
odniesienia do MSSF 9 zawarte w niniejszym standardzie nalezy rozumie¢ jako odniesienia do MSR 39

Instrumenty finansowe: Ujmowanie i wycena.

WYCOFANIE INNYCH STANDARDOW

C10 Niniejszy standard zastepuje nastgpujgce standardy:

a) MSR 11 Umowy o ushuge budowlang;

b) MSR 18 Przychody;

¢) KIMSF 13 Programy lojalnosciowe;

d) KIMSF 15 Umowy dotyczgce budowy nieruchomosci;

¢) KIMSF 18 Przekazanie aktywow przez klientow; oraz

f) SKI- 31 Przychody — transakcje barterowe obejmujgce ustugi reklamowe.

Zakgcznik D

Zmiany innych standardéw

Niniejszy zatgcznik opisuje zmiany innych standardéw wprowadzone przez RMSR przy koricowych pracach nad MSSF 15.

W ponizszej tabeli zostaly przedstawione zmiany nast¢pujacych odniesienn w innych standardach.

Aktualne odniesienie do zawarte w zostaje zmienione na odniesienie do
MSR 18 Przychody lub MSR 18 MSSF 4 Paragrafy 4 pkt a) i c), B18 MSSF 15 Przychody z uméw z klien-
pkt h) tami lub MSSF 15
MSR 16 Paragraf 68 A
MSR 39 Paragraf OS2
MSR 40 Paragraf 3 pkt b)
MSR 11 Umowy o ustuge budow- | SKI-32 Paragraf 6

lang lub MSR 11

MSSF 1 Zastosowanie Migdzynarodowych Standardow Sprawozdawczosci Finansowej po raz pierwszy

Dodano paragraf 39X.

DATA WEJSCIA W ZYCIE

39X Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami wydanego w maju 2014 r. skre§lono paragraf D24
i powiazany z nim nagléwek oraz dodano paragrafy D34-D35 i powigzany z nimi nagtéwek. Jednostka stosuje
te zmiany, stosujgc MSSF 15.

W zalgczniku D dodano paragrafy D34-D35 oraz powigzany z nimi nagléwek.
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Przychody

D34  Jednostka stosujgca MSSF po raz pierwszy moze stosowal przepisy przejSciowe okreSlone w paragrafie C5
MSSF 15. W paragrafie tym odniesienia do ,daty pierwszego zastosowania” nalezy interpretowac jako poczatek
pierwszego okresu sprawozdawczego zgodnego z MSSF. Jezeli jednostka stosujagca MSSF po raz pierwszy
zdecyduje si¢ na stosowanie tych przepiséw przejSciowych, stosuje rowniez paragraf C6 MSSF 15.

D35 Jednostka stosujagca MSSF po raz pierwszy nie musi przeksztalcaé uméw, ktdre zostaly zakonczone przed
najwczesniejszym prezentowanym okresem. Zakoriczona umowa to umowa, w ramach ktdrej jednostka

przekazata wszystkie dobra lub ustugi zidentyfikowane zgodnie z wcze$niej stosowanymi ogdlnie przyjetymi
zasadami rachunkowosci.

MSSF 3 Polgczenia jednostek

Zmieniono paragraf 56 i dodano paragraf 64K.

Zobowigzania warunkowe

56. Po poczatkowym ujeciu oraz do czasu uregulowania, umorzenia lub wygasniecia zobowigzania jednostka
przejmujgca wycenia zobowigzanie warunkowe ujete w ramach polaczenia jednostek w wartosci wyzszej
sposréd:

a) kwoty, jaka zostalaby ujeta zgodnie z MSR 37 oraz

b) poczatkowo ujetej kwoty pomniejszonej, jesli ma to zastosowanie, o faczng kwote dochodéw ujmowanych
zgodnie z zasadami MSSF 15 Przychody z uméw z klientami.

Wymoég ten nie dotyczy uméw rozliczanych zgodnie z MSR 39.

Data wejScia w Zycie

64K Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z Klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragraf 56.
Jednostka stosuje te zmiang, stosujac MSSF 15.

MSSF 4 Umowy ubezpieczeniowe

Dodano paragraf 41G.

DATA WE]SCIA W ZYCIE I PRZEPISY PRZE]gCIOWE

41G Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragrafy 4 pkt a)
ic), B7, B18 pkt h) i B21. Jednostka stosuje te zmiany, stosujagc MSSF 15.

W zalaczniku B zmieniono paragrafy B7 i B21.

Platno$¢ w naturze

B7 Stosowanie niniejszego MSSF do uméw opisanych w paragrafie B6 nie powinno by¢ bardziej ucigzliwe niz
stosowanie innych MSSF, gdyby te umowy wykraczaly poza zakres niniejszego MSSF, dlatego ze:

a) ...

b) przy zastosowaniu MSSF 15 ustugodawca ujatby przychdd po wykonaniu ustugi (lub w momencie jej
wykonywania) na rzecz klienta (oraz stosownie do innych podanych kryteriéw). Takie podejscie jest takze
dozwolone przez niniejszy MSSF, co pozwala ustugodawcy na: (i) kontynuowanie zasad (polityki) rachun-
kowosci w odniesieniu do tych uméw, o ile nie obejmujg one praktyk zabronionych w paragrafie 14; oraz
(ii) korekte zasad (polityki) rachunkowosci, jezeli jest to dozwolone w my$l paragraféw 22-30.
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B21

Przyklady uméw ubezpieczeniowych

Jezeli z tytutu umdéw opisanych w paragrafie B19 nie powstaja aktywa lub zobowiazania finansowe, stosuje si¢
MSSF 15. Zgodnie z MSSF 15 przychdd jest ujmowany, gdy jednostka wypelni zobowiazanie do wykonania
$wiadczenia (lub w momencie jego wykonywania) poprzez przekazanie przyrzeczonych débr lub wykonanie
ustug na rzecz klienta, w kwocie odzwierciedlajacej wynagrodzenie, otrzymania ktérego jednostka oczekuje.

MSSF 9 Instrumenty finansowe (listopad 2009 r.)

Zmieniono paragrafy 3.1.1, 5.1.1 i 5.4.5 oraz dodano paragrafy 5.1.2, 5.4.1 Ai8.1.5

3.1 POCZATKOWE UJECIE SKLADNIKOW AKTYWOW FINANSOWYCH

3.1.1.

Jednostka ujmuje skladnik aktywo6w finansowych w sprawozdaniu z sytuacji finansowej wtedy i tylko
wtedy, gdy staje si¢ strong umowy dotyczacej tego instrumentu (zob. paragrafy OS34 i OS35
MSR 39). Jesli jednostka ujmuje skladnik aktywoéw finansowych po raz pierwszy, to klasyfikuje go
zgodnie z paragrafami 4.1-4.5 i wycenia go zgodnie z paragrafami 5.1.1-5.1.2.

5.1 POCZATKOWA WYCENA

5.1.1.

Z wyjatkiem nalezno$ci z tytulu dostaw i ustug objetych zakresem paragrafu 5.1.2, w momencie
poczatkowego ujecia jednostka wycenia skladnik aktywoéw finansowych w jego warto$ci godziwej,
powigkszonej w przypadku aktywo6w finansowych niewycenianych w warto$ci godziwej przez wynik
o koszty transakcyjne, ktére mozna bezposrednio przypisa¢ do nabycia tych aktywéw finansowych.

Niezaleznie od wymogu okreslonego w paragrafie 5.1.1, w momencie poczatkowego ujecia jednostka wycenia
naleznosci z tytulu dostaw i uslug, ktére nie zawieraja istotnego elementu finansowania (ustalonego zgodnie
z MSSF 15 Przychody z uméw z klientami) w ich cenie transakcyjnej (zgodnie z definicja zawarta w MSSF 15).

5.4. ZYSKI I STRATY

5.4.1 A Dywidendy ujmuje si¢ w wyniku finansowym tylko wtedy, gdy:

5.4.5.

a) powstaje uprawnienie jednostki do otrzymania dywidendy;
b) istnieje prawdopodobienistwo, ze jednostka uzyska korzysci ekonomiczne zwigzane z dywidends; oraz

¢) kwote dywidendy mozna wyceni¢ w wiarygodny sposéb.

Inwestycje w instrumenty kapitalowe

Jesli jednostka dokonala wyboru, o ktérym mowa w paragrafie 5.4.4, dywidendy wynikajace z tej inwestycji
ujmuje si¢ w wyniku finansowym zgodnie z paragrafem 5.4.1 A.

8.1 DATA WEJSCIA W ZYCIE

8.1.5.

Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragrafy 3.1.1,
5.1.1, 5.4.5 i B5.12 oraz skreslono paragraf C16 i powigzany z nim nagléwek. Dodano paragrafy 5.1.2
i 5.4.1 A oraz definicj¢ w zalgczniku A. Jednostka stosuje te zmiany, stosujagc MSSF 15.
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W zalgczniku A dodano nowa definicje.

Dywidendy Rozdzielanie zyskéw pomiedzy posiadaczy instrumentéw kapitatowych proporcjonalnie do ich stanu
posiadania poszczegdlnych rodzajow kapitatu.

W zalgczniku B zmieniono paragraf B5.12.

Zyski i straty

B5.12  Paragraf 5.4.4 zezwala jednostce dokonal nieodwracalnego wyboru dotyczacego przedstawiania w innych
catkowitych dochodach zmian wartoici godziwej inwestycji w instrument kapitalowy, ktéry nie jest
przeznaczony do obrotu. Wyboru tego dokonuje si¢ dla poszczegdlnych instrumentéw (akcji). Kwoty
przedstawione w innych catkowitych dochodach nie moga by¢ nastepnie przeniesione do wyniku finansowego.
Jednostka moze jednak przenosi¢ skumulowane zyski lub straty w ramach kapitalu wlasnego. Dywidendy od
takich inwestycji ujmuje si¢ w wyniku finansowym zgodnie z paragrafem 5.4.5, chyba ze dywidendy stanowia
niewgtpliwe odzyskanie czesci kosztéw inwestycji.

W zalgczniku C skre$lono paragraf C16 oraz powigzany z nim naglowek.

MSSF 9 Instrumenty finansowe (pazdziernik 2010 r.)

Zmieniono paragrafy 3.1.1, 4.2.1, 5.1.1, 5.2.1 i 5.7.6 oraz dodano paragrafy 5.1.3, 5.7.1 Ai7.1.4.

3.1 POCZATKOWE UJECIE

3.1.1. Jednostka ujmuje skladnik aktywoéw finansowych lub zobowigzanie finansowe w sprawozdaniu
z sytuacji finansowej wtedy i tylko wtedy, gdy staje si¢ strong umowy dotyczjcej tego instrumentu
(zob. paragrafy B3.1.1 i B3.1.2). Jesli jednostka ujmuje skladnik aktywéw finansowych po raz
pierwszy, to klasyfikuje go zgodnie z paragrafami 4.1.1-41.5 i wycenia go zgodnie
z paragrafami 5.1.1-5.1.3. Jesli jednostka ujmuje zobowigzanie finansowe po raz pierwszy, to
klasyfikuje je zgodnie z paragrafami 4.2.1 i 4.2.2 oraz wycenia je zgodnie z paragrafem 5.1.1.

4.2 KLASYFIKACJA ZOBOWIAZAN FINANSOWYCH

4.2.1. Jednostka klasyfikuje wszystkie zobowigzania finansowe jako wyceniane w péZniejszych okresach
w zamortyzowanym koszcie z zastosowaniem metody efektywnej stopy procentowej, z wyjatkiem:

a)

c) uméw gwarancji finansowych zgodnie z definicja podang w zalaczniku A. Po poczatkowym ujeciu
wystawca takiej umowy (o ile nie ma zastosowania paragraf 4.2.1 pkt a) lub b)) w pézniejszych
okresach wycenia ja w wyzszej z nastepujacych warto$ci:

i)  wartoSci ustalonej zgodnie z MSR 37 Rezerwy, zobowigzania warunkowe i aktywa warunkowe
oraz

(ii) poczatkowo ujetej kwoty (zob. paragraf 5.1.1) pomniejszonej, w odpowiednich przypadkach,
o skumulowang kwote dochodéw ujetych zgodnie z zasadami MSSF 15 Przychody z uméw
z klientami.

d) zobowigzafi do udzielenia pozyczki oprocentowanej ponizej rynkowej stopy procentowej. Po
poczatkowym ujeciu wystawca takiego zobowigzania (o ile nie ma zastosowania paragraf 4.2.1
pkt a)) w péZniejszych okresach wycenia ja w wyzszej z nastepujacych wartoSci:

(i) wartoSci ustalonej zgodnie z MSR 37 oraz

(i) poczatkowo ujetej kwoty (zob. paragraf 5.1.1) pomniejszonej, w odpowiednich przypadkach,
o skumulowang kwote dochodéw ujetych zgodnie z zasadami MSSF 15.
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5.1 POCZATKOWA WYCENA

5.1.1. Z wyjatkiem nalezno$ci z tytulu dostaw i uslug objetych zakresem paragrafu 5.1.3, w momencie
poczatkowego ujecia jednostka wycenia skladnik aktywow finansowych lub zobowigzanie finansowe
w jego warto$ci godziwej, powiekszonej lub pomniejszonej, w przypadku aktywoéw lub zobowigzan
finansowych niewycenianych w wartos$ci godziwej przez wynik, o koszty transakcyjne, ktére mozna
bezposrednio przypisaé do nabycia lub emisji tych aktywéw finansowych lub zobowigzan
finansowych.

5.1.3.  Niezaleznie od wymogu okreslonego w paragrafie 5.1.1 w momencie poczatkowego ujecia jednostka wycenia
naleznosci z tytulu dostaw i uslug, ktére nie majg istotnego elementu finansowania (ustalonego zgodnie
z MSSF 15) w ich cenie transakcyjnej (zgodnie z definicjg zawartg w MSSF 15).

5.2 WYCENA AKTYWOW FINANSOWYCH W POZNIEJSZYCH OKRESACH

5.2.1. Po poczatkowym ujeciu jednostka wycenia skladnik aktywoéw finansowych zgodnie z paragrafami
4.1.1-4.1.5 w wartoéci godziwej lub w zamortyzowanym koszcie (zob. paragrafy 9 i 0S5-OS8C
MSR 39).

5.7. ZYSKII STRATY

5.7.1 A Dywidendy ujmuje si¢ w wyniku finansowym tylko wtedy, gdy:
a) powstaje uprawnienie jednostki do otrzymania dywidendy;
b) istnieje prawdopodobienstwo, ze jednostka uzyska korzysci ekonomiczne zwigzane z dywidenda; oraz

¢) kwote dywidendy mozna wyceni¢ w wiarygodny sposéb.

Inwestycje w instrumenty kapitalowe

5.7.6.  Jesli jednostka dokonala wyboru, o ktérym mowa w paragrafie 5.7.5, dywidendy wynikajace z tej inwestycji
ujmuje si¢ w wyniku finansowym zgodnie z paragrafem 5.7.1 A.

7.1 DATA WEJSCIA W ZYCIE

7.1.4. Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono
paragrafy 3.1.1, 4.2.1, 5.1.1, 5.2.1, 5.7.6, B3.2.13, B5.7.1, C5 i C42 oraz skreS§lono paragraf C16
i powigzany z nim nagléwek. Dodano paragrafy 5.1.3 i 5.7.1 A oraz definicj¢ w zalaczniku A.
Jednostka stosuje te zmiany, stosujagc MSSF 15.

W zalgczniku A dodano nowg definicje.

dywidendy Rozdzielanie zyskéw pomiedzy posiadaczy instrumentéw kapitatowych proporcjonalnie do ich stanu
posiadania poszczegdlnych rodzajow kapitatu.
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W zalgczniku B zmieniono paragrafy B3.2.13 i B5.7.1.

Utrzymanie zaangazowania w przekazanych aktywach

B3.2.13 Ponizsze przyklady obrazuja sposéb, w jaki jednostka wycenia przekazany skladnik aktywéw i zwigzane
z przekazaniem zobowigzanie, zgodnie z paragrafem 3.2.16.

Wiszystkie aktywa

a) Jesli udzielona przez jednostke gwarancja pokrycia straty z przekazanego skladnika aktywéw powoduje, ze
nie zaprzestaje si¢ jego ujmowania w zakresie, w jakim jednostka utrzymuje w nim zaangazowanie,
w momencie przekazania dany skladnik aktywéw wyceniany jest w warto$ci nizszej z (i) jego wartosci
bilansowej i (ii) maksymalnej kwoty otrzymanej w wyniku przekazania, jakg jednostka bylaby zmuszona
zwréci¢ (,kwota gwarancyjna”). Wigzace si¢ z przekazaniem zobowigzanie jest poczatkowo wyceniane
w wysokos$ci kwoty gwarancyjnej powigkszonej o warto$¢ godziwg gwarancji (ktora zwykle jest zaplata
otrzymang za udzielenie gwarancji). Poczatkowa warto$¢ godziwa gwarancji jest nastgpnie ujmowana
w wyniku finansowym po speieniu (lub w momencie spelnienia) zobowigzania (zgodnie z zasadami
MSSF 15), a warto$¢ bilansowa skladnika aktywéw jest pomniejszana o wszelkie straty z tytulu utraty
wartosci.

Zyski i straty (sekcja 5.7)

B5.7.1 Paragraf 5.7.5 zezwala jednostce dokonal nieodwracalnego wyboru dotyczacego przedstawiania w innych
catkowitych dochodach zmian warto$ci godziwej inwestycji w instrument kapitalowy, ktéry nie jest
przeznaczony do obrotu. Wyboru tego dokonuje si¢ dla poszczegdlnych instrumentéw (akcji). Kwoty
przedstawione w innych catkowitych dochodach nie moga by¢ nastepnie przeniesione do wyniku finansowego.
Jednostka moze jednak przenosi¢ skumulowane zyski lub straty w ramach kapitalu wlasnego. Dywidendy od
takich inwestycji ujmuje si¢ w wyniku finansowym zgodnie z paragrafem 5.7.6, chyba ze dywidendy stanowia
niewatpliwe odzyskanie czesci kosztéw inwestycji.

W zalgczniku C zmieniono paragrafy C5 i C42. SkreSlono paragraf C16 oraz powigzany z nim nagtéwek.

MSSF 3 Polgczenia jednostek

C5 Paragrafy 16, 42, 53, 56 i 58 pkt b) otrzymuja nastgpujgce brzmienie, skresla si¢ paragraf 64 A oraz dodaje si¢
paragraf 64D:

56 Po poczatkowym ujeciu oraz do czasu uregulowania, umorzenia lub wygasniecia zobowigzania jednostka
przejmujgca wycenia zobowigzanie warunkowe ujete w ramach polgczenia jednostek w wartosci wyzszej
sposrod:

a) kwoty, jaka zostataby ujeta zgodnie z MSR 37 oraz

b) poczatkowo ujetej kwoty pomniejszonej, o ile ma to zastosowanie, o lacznag kwote dochodéw
ujmowanych zgodnie z zasadami MSSF 15 Przychody z uméw z klientami.

Wymdg ten nie dotyczy uméw rozliczanych zgodnie z MSSF 9.

MSR 39 Instrumenty finansowe: ujmowanie i wycena

C42 W zalgczniku A paragrafy OS3-0S4 otrzymujg brzmienie:

0S4 Umowy gwarangji finansowych mogg mie¢ rézne formy prawne, takie jak [...]
a) ... emitent wycenia ja w warto$ci wyzszej z:
(i) kwoty ustalonej zgodnie z MSR 37; oraz

(ii) poczatkowo ujetej kwoty pomniejszonej, w odpowiednich przypadkach, o skumulowana kwote
dochodéw ujmowanych zgodnie z zasadami MSSF 15 (zob. paragraf 4.2.1 pkt ¢) MSSF 9).
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MSSF 9 Instrumenty finansowe (Rachunkowo$¢ zabezpieczefi oraz zmiany MSSF 9, MSSF 7 i MSR 39) ()

Zmieniono paragraf 5.2.1.

5.2 WYCENA AKTYWOW FINANSOWYCH W POZNIEJSZYCH OKRESACH

5.2.1. Po poczatkowym ujeciu jednostka wycenia skladnik aktywéw finansowych zgodnie z paragrafami
4.1.1-4.1.5 w wartoéci godziwej lub w zamortyzowanym koszcie (zob. paragrafy 9 i OS5-OS8C
w MSR 39).

W zalgczniku A dodano nowa definicje.

dywidendy Rozdzielanie zyskéw pomiedzy posiadaczy instrumentéw kapitalowych proporcjonalnie do ich stanu
posiadania poszczegdlnych rodzajéw kapitatu.

W zalgczniku C zmieniono paragrafy C5 i C38. Skreslono paragraf C21 oraz powigzany z nim nagtéwek.

MSSF 3 Polgczenia jednostek

C5 Paragrafy 16, 42, 53, 56 i 58 pkt b) otrzymuja nastepujace brzmienie, skrela si¢ paragrafy 64 A i 64D oraz
dodaje si¢ paragraf 64H:

56 Po poczatkowym ujeciu oraz do czasu uregulowania, umorzenia lub wygasniecia zobowigzania jednostka
przejmujgca wycenia zobowigzanie warunkowe ujete w ramach polaczenia w warto$ci wyzszej sposréd:

a) kwoty, jaka zostataby ujeta zgodnie z MSR 37 oraz

b) poczatkowo ujetej kwoty pomniejszonej, o ile ma to zastosowanie, o lgczna kwote dochodéw
ujmowanych zgodnie z zasadami MSSF 15 Przychody z uméw z klientami.

Wymdg ten nie dotyczy uméw rozliczanych zgodnie z MSSF 9.

MSR 39 Instrumenty finansowe: ujmowanie i wycena

C38 W zalgczniku A paragrafy OS3-0S4 otrzymuja brzmienie:

0S4 Umowy gwarangji finansowych moga mie¢ rézne formy prawne, takie jak [...]
a) ... emitent wycenia ja w warto$ci wyzszej z:
(i) kwoty ustalonej zgodnie z MSR 37; oraz

(i) poczatkowo ujetej kwoty pomniejszonej, w odpowiednich przypadkach, o skumulowana kwote
dochodéw ujmowanych zgodnie z zasadami MSSF 15 (zob. paragraf 4.2.1 pkt ¢) MSSF 9).

b) ...

(") Wynikajace z wprowadzenia MSSF 15 zmiany MSSF 9 (Rachunkowos¢ zabezpieczeni oraz zmiany MSSF 9, MSSF 7 i MSR 39) nalezy
odczytywaé w powigzaniu z wynikajacymi z wprowadzenia MSSF 15 zmianami MSSF 9 (z 2010 r.). Wynika to z faktu, ze MSSF 9
(Rachunkowos¢ zabezpieczen oraz zmiany MSSF 9, MSSF 7 i MSR 39) obejmuje jedynie te paragrafy MSSF 9 (z 2010 r.), ktére zostaly
zmienione lub ktére byly niezbedne w celu ulatwienia odniesienia. W zwiazku z tym do MSSF 9 (Rachunkowos$¢ zabezpieczefi oraz
zmiany MSSF 9, MSSF 7 i MSR 39) nie dodano paragrafu dotyczacego daty wejécia w Zycie, poniewaz jest ona ujeta w paragrafie
dotyczacym daty wejscia w zycie, ktory dodaje si¢ do MSSF 9 (z 2010).
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MSR 1 Prezentacja sprawozdafi finansowych

Zmieniono paragraf 34 i dodano paragraf 139 N.

Kompensowanie

34. MSSF 15 Przychody z umdéw z klientami wymaga, aby jednostka wyceniala przychody z uméw z klientami
w kwocie wynagrodzenia, ktérego otrzymania jednostka oczekuje w zamian za przekazanie przyrzeczonych
débr lub wykonanie przyrzeczonych ustug. Na przyklad kwota ujetych przychodéw uwzglednia wszelkie
rabaty handlowe i opusty uzaleznione od poziomu obrotéw przyznane przez jednostke. W toku swojej
zwyklej dziatalnosci gospodarczej jednostka przeprowadza inne transakcje, ktére nie przynosza przychodéw,
lecz sa uboczne w stosunku do dziatalno$ci podstawowej przynoszacej przychody. Jednostka prezentuje wynik
takich transakcji poprzez kompensowanie przychod6éw i zwigzanych z nimi kosztéw wynikajacych z tej samej
transakji, jesli prezentacja taka odzwierciedla istote transakcji lub innego zdarzenia. Na przyklad:

a) zyski i straty ze sprzedazy aktywow trwalych, w tym réowniez inwestycji 1 aktywéw stuzacych dzialalnosci
operacyjnej, ujmowane sa w wysokoSci réznicy miedzy kwota wynagrodzenia z tytulu sprzedazy
a warto$cig bilansowa danego skladnika aktywéw powigkszong o koszty sprzedazy; oraz

b) ...

PRZEPISY PRZEJSCIOWE ORAZ DATA WEJSCIA W ZYCIE

139 N Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragraf 34.
Jednostka stosuje te zmiang, stosujac MSSF 15.

MSR 2 Zapasy

Zmieniono paragrafy 2, 8, 29 i 37 oraz dodano paragraf 40E. Skreslono paragraf 19.

ZAKRES

2. Niniejszy standard stosuje si¢ do wszystkich zapaséw, z wyjatkiem:
a) [skreslony]
b)

DEFINICJE

8. Na zapasy skladaja si¢ dobra zakupione i przeznaczone do odsprzedazy, na przyklad towary handlowe
zakupione przez jednostke handlu detalicznego w celu ich odsprzedazy lub grunty i inne nieruchomosci
przeznaczone do odsprzedazy. Do zapaséow zalicza si¢ takze wyroby gotowe wyprodukowane lub bedace
w trakcie wytwarzania przez jednostke, lacznie z materialami i surowcami oczekujacymi na wykorzystanie
w procesie produkgji. Koszty poniesione w celu wykonania umowy z klientem, ktére nie powoduja powstania
zapaséw (lub aktywow objetych zakresem innego standardu), ujmowane sg zgodnie z MSSF 15 Przychody
z umdw z klientami.

Warto$¢ netto mozliwa do uzyskania

29. Odpisanie warto$ci zapaséw do poziomu ich wartosci netto mozliwej do uzyskania odbywa si¢ na zasadzie
odpiséw indywidualnych. W pewnych okolicznosciach wilasciwe moze jednak by¢ pogrupowanie podobnych
lub powigzanych ze soba pozycji zapaséw. Moze to mie¢ miejsce w przypadku pozycji zapaséw zwigzanych
z produktami pochodzacymi z tej samej linii produktowej, posiadajacych podobne przeznaczenie lub
zastosowanie koncowe, wyprodukowanych i sprzedawanych w tym samym regionie geograficznym oraz
niedajacych si¢ w praktyce oceni¢ w oderwaniu od innych pozycji pochodzacych z tej samej linii produktowe;.
Nieodpowiednie jest odpisywanie wartosci zapaséw w oparciu o klasyfikacje zapaséw, na przyklad wyrobow
gotowych, lub tez wszystkich zapaséw w danym segmencie operacyjnym.
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UJAWNIANIE INFORMAC]I

37. Informacje na temat wartosci bilansowej zapaséw w podziale na rézne ich rodzaje oraz na temat zakresu
zmian zachodzacych w tychze aktywach sg uzyteczne dla uzytkownikoéw sprawozdan finansowych. W typowej
klasyfikacji zapasow dzieli si¢ je na towary handlowe, surowce na potrzeby produkcji, materialy, produkcje
w toku i wyroby gotowe.

DATA WEJSCIA W ZYCIE

40E Na podstawie MSSF 15 Przychody z umow z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragrafy 2, 8, 29
i 37 oraz skreslono paragraf 19. Jednostka stosuje te zmiany, stosujac MSSF 15.

MSR 12 Podatek dochodowy

Zmieniono paragraf 59 oraz dodano paragraf 98E.

Pozycje uymowane w wyniku finansowym

59. Wigkszo$¢ zobowigzan z tytulu odroczonego podatku dochodowego oraz aktywéw z tytulu odroczonego
podatku dochodowego powstaje, gdy przychdd lub koszt sa ujete w wyniku finansowym brutto jednego
okresu, a réwnocze$nie w dochodzie do opodatkowania (stracie podatkowej) innego okresu. Wynikajacy z tego
podatek odroczony ujmuje si¢ w wyniku. Przykladami sa:

a) odsetki, tantiemy, przychody z tytulu dywidend otrzymane z opdZnieniem i memorialowo wlaczane do
wyniku finansowego odpowiednio zgodnie z MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, MSR 39 Instrumenty
finansowe: ujmowanie i wycena lub MSSF 9 Instrumenty finansowe, ale wilaczane do zysku do opodatkowania
(straty podatkowej) wedlug metody kasowej oraz

b) ...

DATA WEJSCIA W ZYCIE

98E Na podstawie MSSF 15 Przychody z umoéw z Klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragraf 59.
Jednostka stosuje te zmiang, stosujac MSSF 15.

MSR 16 Rzeczowe aktywa trwale

Zmieniono paragrafy 69 i 72 oraz dodano paragraf 81]J.

ZAPRZESTANIE UMOWANIA

69. Zbycie pozycji rzeczowych aktywéw trwalych moze przybieral rézne formy (na przyklad moze to byé
sprzedaz, leasing finansowy lub darowizna). Data zbycia pozycji rzeczowych aktywéw trwalych jest datg,
w ktérej beneficjent uzyskuje kontrole nad dang pozycja, zgodnie z wymogami MSSF 15 dotyczacymi metody
ustalania kiedy zobowigzanie do wykonania $wiadczenia zostalo spelnione. MSR 17 stosuje si¢ przy zbyciu
w ramach transakeji sprzedazy i leasingu zwrotnego.

72. Kwota wynagrodzenia, ktéra ma by¢ wlaczona do zyskéw lub strat powstalych w wyniku zaprzestania
ujmowania skfadnika rzeczowych aktywéw trwalych, ustalana jest zgodnie z wymogami dotyczacymi ustalania
ceny transakcyjnej okre$lonymi w paragrafach 47-72 MSSF 15. PéZniejsze zmiany szacowanej kwoty wynagro-
dzenia wlaczonej do zyskéw lub strat ujmowane sa zgodnie z wymogami dotyczacymi zmian ceny transak-
cyjnej okre§lonymi w MSSF 15.



29.10.2016 Dziennik Urzgdowy Unii Europejskiej L 295/65

DATA WEJSCIA W ZYCIE

81] Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragrafy 68 A, 69
i 72. Jednostka stosuje te zmiany, stosujac MSSF 15.

MSR 32 Instrumenty finansowe: Prezentacja

Dodano paragraf 97Q.

DATA WE]SCIA W ZYCIE 1 PRZEPISY PRZE]SCIOWE

97Q Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragraf OS21.
Jednostka stosuje t¢ zmiang, stosujac MSSF 15.

W objasnieniach dotyczgcych stosowania standardu zmieniono paragraf OS21.

Umowy kupna lub sprzedazy skladnikéw niefinansowych (paragrafy 8-10)

0S21  Z wyjatkiem wymogéw okreSlonych w MSSF 15 Przychody z uméw z klientami umowa o otrzymanie lub
dostarczenie rzeczowego skladnika aktywéw nie skutkuje powstaniem skladnika aktywoéw finansowych
u jednej strony i zobowiazania finansowego u drugiej strony, chyba ze wynikajaca z umowy zaplata jest
odroczona do terminu przypadajagcego po dniu przekazania rzeczowego skladnika aktywéw. Takim
przypadkiem jest kupno lub sprzedaz débr na kredyt kupiecki.

MSR 34 Srédroczna sprawozdawczo$¢ finansowa

Zmieniono paragrafy 15B i 16 A oraz dodano paragraf 55.

Znaczjce zdarzenia i transakcje

15B  Ponizszy wykaz obejmuje zdarzenia i transakcje, ktore musza zosta¢ ujawnione, jezeli sg istotne, przy czym
wykaz ten nie jest wyczerpujacy:
a) ...

b) ujecie strat z tytulu utraty warto$ci aktywow finansowych, rzeczowych aktywow trwalych, wartosci niemate-
rialnych, aktywéw wynikajacych z uméw z klientami lub innych aktywéw oraz odwracanie takich strat
z tytulu utraty wartosci;

Q) ...
Pozostale ujawnienia

16 A Poza ujawnieniem znaczacych zdarzef i transakcji zgodnie z paragrafami 15-15C jednostka
zamieszcza w informacji dodatkowej do S$rédrocznych sprawozdai finansowych nastepujace
informacje, o ile nie zostaly one ujawnione w innym miejscu $rédrocznego raportu finansowego.
Informacje te zwykle wykazuje si¢ za okres od poczatku roku obrotowego do $rédrocznego dnia
bilansowego.

a)

1) podzial przychodéw z uméw z klientami wymagany zgodnie z paragrafami 114-115 MSSF 15
Przychody z umow z klientami.

DATA WEJSCIA W ZYCIE

55. Na podstawie MSSF 15 Przychody z umoéw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragrafy 15B
i 16 A. Jednostka stosuje te zmiany, stosujgc MSSF 15.
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MSR 36 Utrata wartosci aktywow

Zmieniono paragraf 2 oraz dodano paragraf 140L.

ZAKRES

2. Niniejszy standard stosuje si¢ przy ksiggowym ujeciu utraty wartoSci wszystkich aktywoéw,
z wyjatkiem:
a)

b) aktywow z tytulu uméw i aktywoéw z tytulu kosztéw doprowadzenia do zawarcia lub kosztow
wykonania umowy, ktére s3 uymowane zgodnie z MSSF 15 Przychody z uméw z klientami;

<)

PRZEPISY PRZEJSCIOWE I DATA WEJSCIA W ZYCIE

140L  Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragraf 2.
Jednostka stosuje te zmiang, stosujagc MSSF 15.

MSR 37 Rezerwy, zobowigzania warunkowe i aktywa warunkowe ()

Zmieniono paragraf 5 oraz dodano paragraf 100. Skreslono paragraf 6.

ZAKRES

5. W przypadku gdy inny standard omawia konkretny rodzaj rezerw, zobowigzan warunkowych lub aktywéw
warunkowych, jednostka stosuje inny wlasciwy standard w miejsce niniejszego standardu. Na przyklad niektore
rodzaje rezerw s3 przedmiotem standardéw dotyczacych:

a) [skreslony]
b) ...

e) uméw ubezpieczeniowych (zob. MSSF 4 Umowy ubezpieczeniowe). Niniejszy standard stosuje si¢ jednak
w odniesieniu do rezerw, zobowigzan warunkowych oraz aktywéw warunkowych ubezpieczyciela, innych
niz te, ktore sg skutkiem zobowigzan wynikajacych z umowy oraz praw wyplywajacych z uméw ubezpie-
czenia objetych postanowieniami MSSF 4;

f) zaplaty warunkowej dokonywanej przez jednostke przejmujaca w ramach polaczenia jednostek (zob.
MSSF 3 Polgczenia jednostek); oraz

g) przychodéw z uméw z klientami (zob. MSSF 15 Przychody z uméw z klientami). Zwazywszy jednak na fak,
ze MSSF 15 nie zawiera konkretnych wymogéw dotyczacych uméw z klientami rodzacych obcigzenia, do
takich przypadkéw stosuje si¢ niniejszy standard.

DATA WEJSCIA W ZYCIE

100.  Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragraf 5 oraz
skreslono paragraf 6. Jednostka stosuje te zmiany, stosujagc MSSF 15.

(") Na podstawie dokumentu Roczne zmiany MSSF Okres 2012-2014 opublikowanego w grudniu 2013 r., zastosowano wytluszczenia do
wykazania zmian wprowadzonych w paragrafie 5 MSR 37. Na potrzeby niniejszej publikacji zmiany te zostaly juz przyjete, a nowe
zmiany zostaly wytluszczone.
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MSR 38 Wartosci niematerialne

Zmieniono paragrafy 3, 114 1 116 oraz dodano paragraf 130K.

ZAKRES

3. Jesli inny standard okre$la sposéb ksiggowego ujecia okreSlonego skladnika aktywdéw niematerialnych,
jednostka stosuje ten standard w miejsce niniejszego standardu. Na przyklad niniejszego standardu nie stosuje
sie do:

a) aktywéw niematerialnych utrzymywanych przez jednostke w celu sprzedazy w ramach zwyklej dziatalnosci
gospodarczej (zob. MSR 2 Zapasy).

b) ...

i) aktywow wynikajacych z uméw z klientami, ktére s3 ujmowane zgodnie z MSSF 15 Przychody z tytubu uméw
z klientami.

WYCOFANIE Z UZYTKOWANIA 1 ZBYCIE

114.  Istnieje wiele sposobéw zbycia skladnika aktywéw niematerialnych (np. sprzedaz, przekazanie w leasing
finansowy lub dokonanie darowizny). Data zbycia skladnika aktywéw niematerialnych jest data, z ktérg
odbiorca uzyskuje kontrole nad tym skladnikiem aktywéw zgodnie z wymogami dotyczacymi metody
ustalania, kiedy zobowigzanie do wykonania $wiadczenia zostalo spelnione, okre$lonymi w MSSF 15 Przychody
z umow z klientami. MSR 17 stosuje si¢ przy zbyciu w ramach transakcji sprzedazy i leasingu zwrotnego.

116.  Kwota wynagrodzenia, ktéra ma by¢ wlaczona do zyskéw lub strat powstalych w wyniku zaprzestania
ujmowania sktadnika aktywéw niematerialnych, ustalana jest zgodnie z wymogami dotyczacymi ustalania ceny
transakcyjnej okreslonymi w paragrafach 47-72 MSSF 15. Pézniejsze zmiany szacowanej kwoty wynagro-
dzenia wlaczonej do zyskéw lub strat ujmowane sa zgodnie z wymogami dotyczacymi zmian ceny transak-
cyjnej okre§lonymi w MSSF 15.

PRZEPISY PRZEJSCIOWE I DATA WEJSCIA W ZYCIE
130 K Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragrafy 3, 114
i 116. Jednostka stosuje te zmiany, stosujac MSSF 15.

MSR 39 Instrumenty finansowe: ujmowanie i wycena

Zmieniono paragrafy 2, 9, 43, 47 i 55 oraz dodano paragrafy 2 A, 44 A, 55 Ai 103T.

ZAKRES

2. Wszystkie jednostki stosuja niniejszy standard w odniesieniu do wszystkich rodzajéw instrumentéw
finansowych, z wyjatkiem:
a)

k) praw i obowiagzkéw objetych zakresem MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, ktére sg instru-
mentami finansowymi, z wyjatkiem tych, ktére MSSF 15 okre§la jako ujmowane zgodnie
z MSSF 9.

2A Wymogi niniejszego standardu w zakresie utraty warto$ci majg zastosowanie do tych praw, ktore
MSSF 15 okresla jako ujmowane zgodnie z niniejszym standardem do celéw ujecia strat z tytulu
utraty warto$ci.
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DEFINICJE

Definicje dotyczace ujmowania i wyceny

Metoda efektywnej stopy procentowej jest to metoda naliczania zamortyzowanego kosztu skladnika
aktywoéw finansowych lub zobowigzania finansowego (albo grupy aktywéw finansowych lub
zobowigzan finansowych) oraz przypisania przychodéw lub kosztéw odsetkowych do odpowiednich
okreséw. Efektywna stopa procentowa jest stopa, ktéra dokladnie dyskontuje oszacowane przyszle
wplywy pieniezne lub platnosci dokonywane w oczekiwanym okresie do czasu wygasniecia
instrumentu finansowego, a w uzasadnionych przypadkach w okresie krotszym - do bilansowe;j
warto$ci netto skladnika aktywéw lub zobowigzania finansowego. Przy wyliczaniu efektywnej stopy
procentowej jednostka dokonuje oszacowania przeplywéw pienieznych, uwzgledniajac wszystkie
postanowienia umowy instrumentu finansowego (na przyklad przedplaty, opcje kupna lub podobne),
jednakze nie uwzglednia potencjalnych przyszlych strat zwigzanych z nieSciggalno$cig kredytéw.
Wyliczenie obejmuje wszelkie placone lub otrzymywane przez strony umowy prowizje i punkty
stanowigce integralng cze$¢ efektywnej stopy procentowej (zob. paragrafy OS8 A-OS8B), koszty
transakcyjne oraz wszystkie pozostale premie lub dyskonta. Przyjmuje sie¢ zalozenie, Ze przeplywy
$rodkéw pienigznych oraz oczekiwany czas trwania grupy podobnych instrumentéw finansowych
mogg by¢ wiarygodnie oszacowane. W rzadkich przypadkach, kiedy jednak nie jest mozliwe
wiarygodne oszacowanie przeplywéw pienieznych lub oczekiwanego czasu trwania instrumentu
finansowego (lub grupy instrumentéw finansowych), jednostka dokonuje wyliczei w oparciu
o przeplywy pieni¢zne wynikajagce z umowy za pelny umowny czas trwania instrumentu
finansowego (lub grupy instrumentéw finansowych).

Zaprzestanie ujmowania jest to usuni¢cie wcze$niej ujetego skladnika aktywéw finansowych lub
zobowigzania finansowego ze sprawozdania z sytuacji finansowej jednostki.

Dywidendy jest to rozdzielanie zyskéw pomiedzy posiadaczy instrumentéw kapitalowych proporcjo-
nalnie do ich stanu posiadania poszczegdlnych rodzajéw kapitatu.

Warto$¢ godziwa jest cena, ktérg otrzymano by za sprzedaz skladnika aktywéw lub zaplacono by za
przeniesienie zobowigzania w transakcji przeprowadzonej na zwyklych warunkach miedzy
uczestnikami rynku na dziefi wyceny. (Zob. MSSF 13.)

Poczatkowa wycena aktywéw finansowych i zobowiazan finansowych

43, Z wyjatkiem nalezno$ci z tytulu dostaw i uslug objetych zakresem paragrafu 44 A, w momencie
poczatkowego ujecia, jednostka wycenia skladnik aktywéw finansowych lub zobowigzanie finansowe
w warto$ci godziwej powigkszanej, w przypadku aktywoéw finansowych lub zobowigzan finansowych
niewycenianych w warto$ci godziwej przez wynik, o koszty transakcyjne, ktére mozna bezposrednio
przypisaé do nabycia lub emisji tych aktywéw finansowych lub zobowigzafi finansowych.

44 A Niezaleznie od wymogu okre§lonego w paragrafie 43, w momencie poczatkowego ujecia jednostka wycenia
naleznosci z tytulu dostaw i uslug, ktére nie majg istotnego elementu finansowania (ustalonego zgodnie
z MSSF 15), w ich ceny transakcyjnej (zgodnie z definicjg zawartag w MSSF 15).

Wycena zobowigzan finansowych w terminie péZniejszym

47. Po poczatkowym ujeciu jednostka wycenia wszystkie zobowigzania finansowe w zamortyzowanym
koszcie z zastosowaniem metody efektywnej stopy procentowej, z wyjatkiem:

a)

c) uméw gwarangji finansowych zgodnie z definicja podang w paragrafie 9. Po poczatkowym ujeciu
wystawca takiej umowy (o ile nie ma zastosowania paragraf 47 pkt a) lub b)) wycenia ja
W wyzszej z nastepujacych wartosci:

(i) kwoty ustalonej zgodnie z MSR 37; oraz
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55.

(i) poczatkowo ujetej kwoty (zob. paragraf 43) pomniejszonej, w odpowiednich przypadkach,
o skumulowang kwote dochodéw ujetych zgodnie z zasadami MSSF 15;

d) zobowigzafi do udzielenia pozyczki oprocentowanej ponizej rynkowej stopy procentowej. Po
poczatkowym ujeciu wystawca takiej umowy (o ile nie ma zastosowania paragraf 47 pkt a))
wycenia ja w wyzszej z nastepujacych warto$ci:

(i) kwoty ustalonej zgodnie z MSR 37; oraz

(ii) poczatkowo ujetej kwoty (zob. paragraf 43) pomniejszonej, w odpowiednich przypadkach,
o skumulowang kwote dochodéw ujetych zgodnie z zasadami MSSF 15.

Zobowigzania finansowe wyznaczone jako pozycje zabezpieczane podlegaja wymogom rachun-
kowosci zabezpieczen okreSlonym w paragrafach 89-102.

Zyski i straty

Zyski lub straty wynikajagce ze zmiany warto$ci godziwej skladnika aktywéw finansowych lub
zobowigzania finansowego, niestanowigcych cze§ci powigzania zabezpieczajacego  (zob.
paragrafy 89-102), ujmuje si¢ w podany ponizej sposob:

a)

b) Zyski lub straty dotyczace skladnika aktywéw finansowych dostepnych do sprzedazy ujmuje si¢
w innych calkowitych dochodach do momentu wyljczenia skladnika aktywoéw finansowych
z wyjatkiem strat z tytulu utraty wartosci (zob. paragrafy 67-70) oraz rdznic kursowych (zob.
Zalacznik A paragraf OS83). W momencie wylaczenia skumulowane zyski lub straty uprzednio
ujete w innych calkowitych dochodach przenosi si¢ z kapitalu wlasnego do wyniku jako korekte
wynikajaca z przeklasyfikowania (zob. MSR 1 Prezentacja sprawozdari finansowych (zaktuali-
zowany w 2007 r.)). Odsetki obliczone w oparciu o metode efektywnej stopy procentowej (zob.
paragraf 9) ujmuje si¢ jednak w wyniku. Dywidendy wynikajace z instrumentéw kapitalowych
dostepnych do sprzedazy ujmuje si¢ w wyniku zgodnie z paragrafem 55 A.

Dywidendy ujmuje si¢ w wyniku tylko wtedy, gdy:
a) powstaje uprawnienie jednostki do otrzymania dywidendy;
b) istnieje prawdopodobienistwo, ze jednostka uzyska korzysci ekonomiczne zwigzane z dywidenda; oraz

¢) kwote dywidendy mozna wyceni¢ w wiarygodny sposéb.

DATA WEJSCIA W ZYCIE I PRZEPISY PRZEJSCIOWE

103T

Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragrafy 2, 9, 43,
47, 55, OS2, OS4 i OS48 oraz dodano paragrafy 2 A, 44 A, 55 A i OS8 A-OS8C. Jednostka stosuje te
zmiany, stosujac MSSF 15.

W zalgczniku A zmieniono paragrafy 0S4 i OS48 oraz dodano paragrafy 0S8 A—OS8C.

ZAKRES (PARAGRAFY 2-7)

0S4

Umowy gwarangji finansowych moga przybieral rézne formy prawne, takie jak gwarancja, niektére rodzaje
akredytywy, umowa o poreczenie splaty wierzytelnosci lub umowa ubezpieczeniowa. Forma prawna uméw
gwarangji finansowych nie wplywa na ich ujecie ksiggowe. Ponizej podano przyklady wilasciwego ujecia (zob.
paragraf 2 pkt e)).

a) ... emitent wycenia ja w wartosci wyzszej z:
(i) kwoty ustalonej zgodnie z MSR 37; oraz

(ii) poczatkowo ujetej kwoty pomniejszonej, w odpowiednich przypadkach, o skumulowang kwote
dochodéw ujetych zgodnie z zasadami MSSF 15 (zob. paragraf 47 pkt c));
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b) ...

¢) Jesli umowa gwarancji finansowych zostala wystawiona w zwiazku ze sprzedaza débr, przy ustalaniu
momentu ujecia przychodéw z tytulu gwarangji i ze sprzedazy débr, wystawca stosuje MSSF 15.

Efektywna stopa procentowa

0S8 A Stosujac metode efektywnej stopy procentowej jednostka okresla oplaty stanowigce integralng czes¢ efektywnej
stopy procentowej instrumentu finansowego. Opis oplat za uslugi finansowe nie wskazuje na charakter
i przedmiot S$wiadczonych ustlug. Oplaty stanowigce integralng cze$¢ efektywnej stopy procentowej
instrumentu finansowego s3 traktowane jako korekta efektywnej stopy procentowej, chyba ze instrument
finansowy jest wyceniany w warto$ci godziwej, a zmiana wartosci godziwej jest ujmowana w wyniku.
W takich przypadkach oplaty sa ujmowane jako przychéd w momencie poczatkowego ujecia danego
instrumentu.

OS8B  Oplaty, ktdre stanowia integralng cz¢s¢ efektywnej stopy procentowej instrumentu finansowego, obejmuja:

a) oplaty poczatkowe otrzymane przez jednostke z tytulu ustanowienia lub nabycia skladnika aktywow
finansowych. Oplaty te moga obejmowaé wynagrodzenie za takie dzialania jak ocena sytuacji finansowej
pozyczkobiorcy, ocena 1 rejestracja gwarancji, zabezpieczenia i innych uméw zabezpieczajacych,
negocjowanie warunkéw instrumentu, opracowanie i przetwarzanie dokumentéw oraz zamknigcie
transakcji. Oplaty te stanowia integralng cze$¢ ustanowienia zaangazowania w powstajacy instrument
finansowy.

b) oplaty za zaangazowanie otrzymane przez jednostke za udzielenie pozyczki, kiedy zobowigzanie do
udzielenia pozyczki znajduje si¢ poza zakresem niniejszego standardu i jest prawdopodobne, Ze jednostka
zawrze szczegblne uzgodnienie pozyczkowe. Oplaty te s3 uwazane za wynagrodzenie za stale zaanga-
zowanie w nabycie instrumentu finansowego. Jesli zobowiazanie wygasa, a jednostka nie udziela pozyczki,
oplata jest uyyjmowana jako przychdéd po wygasnigciu.

¢) oplaty poczatkowe otrzymane z tytulu emisji zobowigzan finansowych wycenianych w zamortyzowanym
koszcie. Oplaty te stanowia integralng cze$¢ ustanowienia zaangazowania w instrument finansowy.
Jednostka rozréznia oplaty i koszty, ktére stanowia integralng cze$¢ efektywnej stopy procentowej
stosowanej wzgledem zobowigzania finansowego, od oplat poczatkowych i kosztéw transakcyjnych
zwigzanych z prawem do $wiadczenia ustug, takich jak ustugi w zakresie zarzadzania portfelem.

0S8C  Oplaty, ktére nie stanowig integralnej czesci efektywnej stopy procentowej instrumentu finansowego
i uyyjmowane sg zgodnie z MSSF 15, obejmujg:

a) oplaty naliczane za obstuge pozyczki;

b) oplaty za zaangazowanie w udzielenie pozyczki, kiedy zobowiazanie do udzielenia pozyczki znajduje si¢
poza zakresem niniejszego standardu i jest malo prawdopodobne, Ze zawarte zostanie szczegblne
uzgodnienie pozyczkowe; oraz

¢) oplaty z tytulu konsorcjum kredytowego otrzymane przez jednostke, ktéra organizuje pozyczke i nie
zachowuje zadnej cz¢$¢ pakietu pozyczek dla siebie (lub zachowuje czg$¢ efektywnej stopy procentowej
w przypadku ryzyka poréwnywalnego do ryzyka, na jakie narazeni sa pozostali uczestnicy).

Utrzymanie zaangazowania w przekazanych aktywach

0S48  Ponizsze przyklady obrazujg sposob, w jaki jednostka wycenia przekazany skladnik aktywéw i zwigzane z tym
przekazaniem zobowigzanie, zgodnie z paragrafem 30.
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Wszystkie aktywa

a) Jesli udzielona przez jednostke gwarancja pokrycia straty z przekazanego skladnika aktywéw powoduje, ze nie
zaprzestaje si¢ jego ujmowania w zakresie, w jakim jednostka utrzymuje w nim zaangazowanie, przekazany
skladnik aktywéw w momencie przekazania wyceniany jest w wartosci nizszej z (i) wartosci bilansowej
skladnika aktywéw i (i) maksymalnej kwoty otrzymanej w wyniku przekazania, jaka jednostka bylaby
zmuszona zwréci¢ (kwota gwarancyjna”). Wigzace si¢ z przekazaniem zobowigzanie jest poczatkowo
wyceniane w wysokosci kwoty gwarancyjnej powickszonej o warto$¢ godziwg gwarancji (ktora zwykle jest
zaplatg otrzymang za udzielenie gwarancji). Poczatkowa warto$¢ godziwa gwarancji jest nastgpnie ujmowana
w wyniku po spelieniu (lub w momencie spelnienia) zobowigzania (zgodnie z zasadami MSSF 15), a warto$¢
bilansowa skladnika aktywow jest pomniejszana o wszelkie straty z tytutu utraty wartosci.

MSR 40 Nieruchomosci inwestycyjne

Zmieniono paragrafy 9, 67 i 70 oraz dodano paragraf 85E.

KLASYFIKOWANIE NIERUCHOMOSCI JAKO NIERUCHOMOSC INWESTYCYJNA, LUB JAKO NIERUCHOMOSC ZAJMOWANA PRZEZ
WLASCICIELA

9. Do pozycji, ktore nie s nieruchomo$ciami inwestycyjnymi i w zwigzku z tym nie sg objete zakresem
niniejszego standardu, zalicza si¢ na przyklad:

a) ...
b) [skreslony]

Q) ...

ZBYCIE

67. Zbycie nieruchomosci inwestycyjnej moze nastapi¢ poprzez jej sprzedaz lub zawarcie umowy leasingu
finansowego. Data zbycia nieruchomosci inwestycyjnej jest data, z ktérg odbiorca uzyskuje kontrole nad dana
nieruchomoscig inwestycyjng, zgodnie z wymogami dotyczgcymi metody ustalania, kiedy zobowigzanie do
wykonania $wiadczenia zostalo spelnione, okre$lonymi w MSSF 15. Natomiast MSR 17 stosuje si¢
w przypadku zbycia poprzez zawarcie umowy leasingu finansowego lub w ramach sprzedazy i leasingu
zZwrotnego.

70. Kwota wynagrodzenia, ktéra ma by¢ wlaczona do zyskéw lub strat powstalych w wyniku zaprzestania
ujmowania nieruchomosci inwestycyjnej, ustalana jest zgodnie z wymogami dotyczgcymi ustalania ceny
transakcyjnej okreslonymi w paragrafach 47-72 MSSF 15. Pézniejsze zmiany szacowanej kwoty wynagro-
dzenia wlgczonej do zyskéw lub strat ujmowane sg zgodnie z wymogami dotyczgcymi zmian ceny transak-
cyjnej okreslonymi w MSSF 15.

DATA WEJSCIA W ZYCIE

85E Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragrafy 3 pkt b),
9, 67 i 70. Jednostka stosuje te zmiany, stosujac MSSF 15.

KIMSF 12 Umowy na ustugi koncesjonowane

Po nagléwku ,Odwolania” skresla si¢ odniesienia do MSR 11 Umowy o ustuge budowlang i MSR 18 Przychody oraz dodaje
si¢ odniesienie do MSSF 15 Przychody z uméw z klientami. Zmieniono paragrafy 13-15, 18-20 i 27 oraz dodano
paragraf 28D.



L 295(72 Dziennik Urzgdowy Unii Europejskiej 29.10.2016

Ujmowanie i wycena wynagrodzen umownych

13. Koncesjobiorca ujmuje i ustala wysoko$¢ przychodéw z wykonanych przez siebie ustug zgodnie z MSSF 15.
Charakter wynagrodzenia determinuje jego pdZniejsze rozliczanie. Pdzniejsze ujecie ksiggowe otrzymanego
wynagrodzenia jako skladnika aktywéw finansowych oraz jako skladnika aktywéw niematerialnych jest
szczegOlowo przedstawione ponizej w paragrafach 23-26.

Ustugi budowlane lub modernizacyjne

14. Koncesjobiorca ujmuje ustugi budowlane lub modernizacyjne zgodnie z MSSF 15.

Wynagrodzenie przekazywane koncesjobiorcy przez koncesjodawce

15. Jezeli koncesjobiorca $wiadczy ustugi budowlane lub modernizacyjne wynagrodzenie otrzymywane przez
koncesjobiorce lub jemu nalezne ujmuje si¢ zgodnie z MSSF 15. Wynagrodzenie to moze by¢ ujete jako:

a) ...

18. Jezeli koncesjobiorca uzyskuje zaplate za ustlugi budowlane czg¢Sciowo w formie skladnika aktywéw
finansowych oraz cz¢iciowo w formie skladnika aktywdw niematerialnych, wowczas konieczne jest oddzielne
rozliczanie kazdego sktadnika wynagrodzenia koncesjobiorcy. Dla obu skladnikéw wynagrodzenie otrzymane
lub nalezne ujmuje si¢ poczatkowo zgodnie z MSSF 15.

19. Charakter wynagrodzenia przekazanego koncesjobiorcy przez koncesjodawce zostaje ustalony przez
odniesienie do warunkéw kontraktu oraz do odpowiednich przepiséw prawnych w zakresie umoéw, jezeli takie
przepisy istniejg. Charakter wynagrodzenia warunkuje jego pOZniejsze ujecie ksiggowe, jak opisano
w paragrafach 23-26. Jednakze obydwa rodzaje wynagrodzenia klasyfikowane s3 jako skladniki aktywéw
z tytulu umowy w trakcie budowy lub modernizacji zgodnie z MSSF 15.

Uslugi eksploatacyjne

20. Koncesjobiorca ujmuje ustugi eksploatacyjne zgodnie z MSSF 15.

Elementy przekazane koncesjobiorcy przez koncesjodawce

27. Zgodnie z paragrafem 11, elementy infrastruktury udostepniane koncesjobiorcy przez koncesjodawce na
potrzeby umowy o uslugi nie s3 ujmowane jako rzeczowe aktywa trwale koncesjobiorcy. Koncesjodawca moze
réwniez przekazal koncesjobiorcy inne elementy, ktére ten moze zatrzyma¢ lub wykorzysta¢ wedlug swojego
uznania. Jezeli aktywa takie stanowig cz¢$¢ wynagrodzenia naleznego koncesjodawcy w zamian za ustugi, nie
stanowig one dotacji rzadowych w rozumieniu MSR 20. S3 natomiast ujmowane jako czg$¢ ceny transakcyjnej
zgodnie z definicjg zawartg w MSSF 15.

DATA WEJSCIA W ZYCIE

28D Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z Klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono sekcje
,Odniesienia” oraz paragrafy 13-15, 18-20 i 27. Jednostka stosuje te zmiany, stosujgc MSSF 15.

SKI-27 Ocena istoty transakcji wykorzystujgcych forme leasingu

Po nagléwku ,Odwolania” skresla si¢ odniesienia do MSR 11 Umowy o ustuge budowlang i MSR 18 Przychody oraz dodaje
si¢ odniesienie do MSSF 15 Przychody z uméw z klientami. Zmieniono paragraf 8 i sekcje ponizej naglowka ,Data wejScia
w zycie”.
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KONSENSUS

8. Okreslajac moment ujecia w przychodach oplaty, ktérg jednostka moze uzyskad, stosuje si¢ wymogi okre$lone
w MSSF 15 w odniesieniu do faktéw i okolicznosci towarzyszacych kazdej umowie. Rozwaza si¢ migdzy
innymi, czy jednostka przyjela na siebie na stale zobowigzania dotyczace osiggania w przyszlosci okreslonych
wynikéw dziatalnosci, ktérych wypelnienie jest niezbedne dla uzyskania oplaty, czy jednostka ponosi ryzyko,
a takze jak przedstawiaja si¢ warunki wszelkich uméw gwarancyjnych oraz jak ksztaltuje si¢ ryzyko
koniecznosci dokonania zwrotu oplaty. Nastepujace czynniki wskazujg indywidualnie na to, ze nieuzasadnione
jest ujecie calej kwoty oplaty jako przychodu w momencie jej otrzymania, w przypadku jesli zostala ona
otrzymana na poczatku obowigzywania umowy:

a) ...

DATA WEJSCIA W ZYCIE

Na podstawie MSSF 15 Przychody z umdw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragraf 8. Jednostka stosuje
te zmiany, stosujagc MSSF 15.

SKI-32 Wartosci niematerialne — koszt witryny internetowej

Po nagléwku ,Odwolania” skresla si¢ odniesienie do MSR 11 Umowy o ustuge budowlang oraz dodaje si¢ odniesienie do
MSSF 15 Przychody z uméw z klientami. Zmieniono sekcje ponizej nagtéwka ,Data wejscia w zycie”.

DATA WEJSCIA W ZYCIE

MSR 1 (zaktualizowany w 2007 r.) zmienit terminologi¢ stosowana we wszystkich MSSF. Ponadto wplynat na zmiang
paragrafu 5. Jednostka stosuje te zmiany w odniesieniu do rocznych okreséw sprawozdawczych rozpoczynajacych sie
1 stycznia 2009 r. i pdzniej. Jezeli jednostka zastosuje MSR 1 (zaktualizowany w 2007 r) w odniesieniu do
wezesniejszego okresu, niniejsze zmiany réwniez majg zastosowanie do tego wczesniejszego okresu.

Na podstawie MSSF 15 Przychody z uméw z klientami, wydanego w maju 2014 r., zmieniono paragraf 6. Jednostka stosuje
te zmiane, stosujac MSSF 15.
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